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Vorwort

Das Handbuch basiert auf dem Prinzip der Ausbildung von
Fachkompetenzen beim Erlernen einer Fremdsprache. Dies tragt zur
Bereitschaft eines Hochschulabsolventen bei, effektiv an Situationen
interkultureller und  professioneller  Geschaftskommunikation
teilzunehmen, die den Besonderheiten seiner Arbeit entsprechen.

Das wissenschaftliche Handbuch ist fiir die Zusammenarbeit mit
Studenten von Universititen und Fakultiten fiir wirtschaftliche
Fachrichtungen konzipiert.

Der Hauptzweck des Handbuchs besteht darin, die Studenten auf
Fachliteratur vorzubereiten, zuvor gebildete miindliche Féahigkeiten zu
verbessern und neue Gruppenkommunikationsfahigkeiten in Form von
Diskussionen zu wirtschaftlichen Themen zu bilden.

Das Handbuch besteht aus 8 Lektionen. In jeder Lektion wird ein
neues Vokabular mit Beispielen fiir die Verwendung lexikalischer
Einheiten in Sprache, Text, Dialog und Ubungen zur Konsolidierung
des terminologischen Vokabulars fiir die Wirtschaftswissenschaften
vorgestellt. Am Ende des Handbuchs befinden sich zusétzliche Texte
zum Lesen, eine Abkiirzungsliste sowie ein deutsch-ukrainisches
Worterbuch. Das Worterbuch ist lehrreich und enthilt nur Worter aus
den verwendeten Texten sowie Phrasen.

Das Handbuch richtet sich an Studierende
wirtschaftswissenschaftlicher Fakultiten, die Deutsch mit mindestens A2-
Kenntnissen studieren, sowie an eine Vielzahl wirtschaftsinteressierter
Personen.

Ein Merkmal des Handbuchs ist die konsequente Ausrichtung des
gesamten Materials in die moderne Alltagssprache.

Das Thema des Handbuchs behandelt eine Vielzahl von Themen
von wirtschaftlichem Interesse. Professionelle Texte sind sinnvoll und
logisch.



Lektion 1
Einleitung in die Wirtschaftslehre

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins Ukrainische nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze:

1. die Wirtschaft(-en) — rocmomapcTBo, ekoHoMika; die
Wirtschaftslehre; wirtschaftlich; wirtschaftliche Integration; der
wirtschaftende Mensch. Wir haben diplomatische und wirtschaftliche
Beziehungen mit vielen Staaten der Welt.

2. ausgeben (gab aus, ausgegeben) — BumaBaTh; BHTpayaTH
(rpomri); Heute habe ich viel Geld ausgegeben. "Gib nicht viel Geld
aus!". — sagt die Mutter ihrem Sohn.

3. sparen — exonomutH, 0epertu; die Sparkasse; das Sparbuch.
Sparen Sie Geld? Die Deutschen sind sehr sparsam. "Sparen lohnt
sich", sagen die Deutschen.

4. einwirken auf + Akk. = beeinflussen + AKK. — BiuBaTn Ha
Koro-HeOy b, Ha mo-uHeOyap. Was kann auf die Wirtschaft einwirken?
Kann die Wirtschaft das Menschenleben beeinflussen? Kaffee
beeinflusst meine Fahigkeit, mich zu konzentrieren. Globale Politiken
beeinflussen lokale Regierungsentscheidungen. Die Zeitungen haben
die Meinung der Menschen beeinflusst.

5. die Miete(-n) — 1. HaliMaHHs, TpOKaT; 2. KBapTIUIaTa; eine hohe
Miete zahlen; ein Zimmer mieten = ein Zimmer in Miete nehmen.
Wohnen Sie im Studentenheim oder zur Untermiete?

6. der Preis(-e) — mina; hohe, niedrige, schwankende, feste Preise.
Hier verkauft man zu festen (zu giinstigen) Preisen. Preise konnen
steigen oder sinken. Die Preise erhohen sich wieder.

7. der Hersteller (-) — der Produzent (-en) — BupOOHHK,
BurotoBitoBay; herstellen = produzieren = erzeugen; Produktion
herstellen = Erzeugnisse pro duzieren. Die W.irtschaft ist ohne
Hersteller nicht wegzudenken (nicht mdglich). Was wird hier
hergestellt (produziert) ?

8. der Verbraucher (-) = der Konsument(-en) — crioxxuau; Der
Mensch ist nicht nur Produzent, sondern gleichzeitig auch Konsument.

9. einen Vertrag abschlieBen — ykmamatu morosip; Taglich
werden verschiedene Vertrdage abgeschlossen.



10. eine Entscheidung treffen — mpuiimatu pimenns. Alle
wirtschaftenden Menschen treffen tdglich Entscheidungen und
beeinflussen  dadurch  wirtschaftliche  Vorginge. Sie traf
Entscheidungen immer spontan

11. aufschlagen (schlug auf, aufgeschlagen) — posouBaru,
HaOuBarty, BinkpuBatu. Die Entdeckung der Doppelhelix schlug das
Buch des Lebens auf und eréffnete eine neue und aufregende Epoche
biologischer Forschung, die sich seiner Entschliisselung widmete. Du
wirst auf dem Boden aufschlagen. Tom schlug die Augen auf.

12. bestehen (bestand, bestanden) aus (D) — cknagaTtucs 3
...Mein Passwort besteht aus zwolf Zeichen. Ein Tag besteht aus 24
Stunden.

13. beteiligen sich — npuiimatu y4acts. Sie kdnnen sich an der
Diskussion beteiligen, falls Sie etwas zu sagen haben. Das Management
bat mich, mich am Projekt zu beteiligen.

14. die Existenz — icayBanns. Ich wusste bis jetzt nichts von der
Existenz dieser Dateien.

15. feststellen — BcranosmoBatu. Der Ingenieur hat den Grund
fiir das Systemversagen festgestellt. Das Gericht stellte seine Unschuld
fest. ch stellte fest, dass die Aufgabe leichter war als erwartet.

16. das Geschehen — monist, mpouec. Der Kampf um zukiinftige
Marktpositionen dominiert das Geschehen in Italien und Spanien, in
Frankreich, Belgien und Holland. Die zweite Entwicklung:
Klimawandel und Energieverknappung haben ebenfalls groflen
Einfluss auf das Geschehen an unseren Markten.

17. gestalten — opopmiroBath, HamaBatu BurIIALy. Die Firma hat
mich beauftragt, ihr neues Logo zu gestalten. Das neue Management
gestaltet die Zukunft des Unternehmens.

18. handeln — gisTu,pobutn; Topryeatu. Wir miissen jetzt
handeln, die Lage ist ernst. Er denkt immer nach, bevor er handelt.
Unsere Produkte werden nun weltweit gehandelt. Die Firma handelt mit
Rohstoffen wie Ol und Kohle. Diese Firma handelt mit Haushaltswaren

19. es handelt sich um (A) — iineTbes mpo ...Es diirfte sich wohl
um einen Irrtum handeln. Da muss es sich um eine Verwechslung
handeln. Um was handelt es sich?



20. hart — Baxkuii. Das Material ist hart und fest. Es war hart,
aber er hat es geschafft. Bergbau ist harte Arbeit

21. kaufen — xymyBatu, die Katze im Sack kaufen. Ich werde
heute ein neues Auto kaufen. Ich habe mein Zugticket online gekauft,

22. die Kaufkraft, "-e — kymiBeapHa cIpoMokHicTh, hohe
Kaufkraft, geringe Kaufkraft, steigende Kaufkraft; Die meisten Lander
der Region haben eine Reihe von MaBnahmen zurStirkung der
Kaufkraft von Arbeitskriaften, durch Lohnpolitik oder durch
Steueranreize, ergriffen oder geplant.

23. kiimmern sich um (A) — nikiyBaTuch, TypOyBaTHChH IIpO...
Zu dem kiimmern sie sich um den Verkauf der hergestellten Produkte.
Als der Chef krank wurde, kiimmerte sich sein Vertreter um das Projekt.
Als der Chef krank wurde, kiimmerte sich sein Vertreter um das Projekt.

24. steigen (stieg, gestiegen) — poctu, migHimMarucs. Ihr Gehalt
stieg nach der Probezeit. Unsere Umsatzerlose sind letztes Jahr
gestiegen. Die Nachfrage nach Elektroautos steigt.

25. die Steuer, -n — nomarok; von der Steuer absetzen, zusétzliche
Steuer; Wer Geld verdient, muss Steuern auf sein Einkommen zahlen.

26. verhalten (verhielt, verhalten) sich — Bectm ce0e,
noBoautucsa. Das Kind verhielt sich auf der Hochzeit wie ein
Erwachsener. Meine Firma schitzt professionelles Verhalten sehr. Sein
professionelles VVerhalten beeindruckte den Arbeitgeber.

27. verkaufen — mpomasatu, teuer verkaufen, ins Ausland
verkaufen, erfolgreiches Verkaufen. Ich habe all meine
Dividendenpapiere verkauft. Die Firma verkauft hauptsidchlich
Sportbekleidung

28. verlieren (verlor, verloren) — Brpauaru, nporpasatu; \Wenn
ich die Buchung storniere, verliere ich die Anzahlung. Verdammt! Ich
habe meine Schliissel verloren. Zeit verlieren, an Bedeutung
verlierenden Faden verlieren.

29. wertvoll — minnmit; Der Kauf dieser Aktien hat sich als
wertvolle Investition erwiesen. Meine Beraterin gab mir wertvolle
Ratschlage. Diese Gemalde sind dauf3erst wertvoll.

30. umgekehrt — mnaBmaku; Die Ergebnisse werden in
umgekehrter Reihenfolge gezeigt. Er bittet nie um Hilfe, aber



umgekehrt bietet er immer Unterstiitzung an. Ich kehrte um und ging in
die umgekehrte Richtung.

Ubung 2. Sagen Sie bitte das Gegenteil.

1. Gute Gesundheit. 2. Eine gesunde Wirtschaft. 3. Die Preise
sinken. 4. Harte Arbeit. 5. Unsere Innenpolitik. 6. Einen Arbeitsplatz
verlieren. 7. Niedrige Preise. 8. Schwankende Preise. 9. Das Geld
ausgeben. 10. Etwas kaufen. 11. Es geht ihm wirtschaftlich gut.

Ubung 3

a)  Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Suchen Sie Sitze, wo Gesundheit mit der Wirtschaft
verglichen wird.

A.. Man kann eine Wirtschaft mit der Gesundheit eines Menschen
vergleichen. Nicht wahr?

B.: Wirtschaft und Gesundheit? Warum? Wie kann man sie
vergleichen?

A.: Ganz einfach. Sieh mal, nehmen wir unsere Gesundheit. Bist
du gesund?

B.: Ja, vollkommen. Gott sei Dank!

A.: Also gesund. Und denkst du oft an deine Gesundheit?

B.: An meine Gesundheit? Nur in dem Fall, wenn ich krank bin.

A.: Siehst du, genauso ist es der Fall mit der Wirtschaft. Wir
denken an die Wirtschaft nur dann, wenn sie krank ist.

B.: Einverstanden. In diesem Fall ist die Wirtschaft mit der
Gesundheit zu vergleichen.

Ubung 4. Lesen und iibersetzen Sie bitte Text 1.

1. in Gang halten — He natn 3ynmUHUTHCH;

2. die Gegenleistung — 3a Bunaropoay;

3. die Kaufkraft einbiilen — BTpauaTu KymniBeJabHy CIPOMOXK-
HICTb.

Text 1. Einleitung in die Wirtschaftslehre

Mit der Wirtschaft scheint es sich wie mit der Gesundheit zu
verhalten: Solange man gesund ist, kiimmert man sich weder um die
Kranken, noch um die vielen Krankheiten, ja, man erachtet oft genug
die eigene Gesundheit nicht einmal als ein besonders wertvolles
Geschenk. Ahnlich ist es im Wirtschaftsleben. Solange es den
Menschen wirtschaftlich gut geht, kiimmern sie sich herzlich wenig um
8



all die Gegebenheiten, die Impulse, die ihre wirtschaftliche Existenz in
Gang halten®. Wenn aber plétzlich die Preise zu steigen beginnen, wenn
man merkt, dass das Geld, welches man als Gegenleistung? fiir die oft
harte Arbeit bekommt, laufend seine Kaufkraft einbiiBt> wenn man gar
von einem Tag auf den anderen seinen Arbeitsplatz verliert, dann
beginnt man doch, sich auch hier Gedanken zu machen.

Schlagen wir heute unsere Zeitung auf, dann stellen wir bald . fest,
dass die Innenpolitik einer Regierung fast ausschlieBlich aus
Wirtschafts- und Sozialpolitik besteht. Vielseitig wirkt die Wirtschaft
auf den Menschen ein. Sie beeinflusst alle Lebensbereiche. Ob die
Menschen arbeiten oder Freizeit verbringen, ob sie Geld ausgeben oder
sparen, etwas kaufen oder verkaufen, Vertrage abschlieBen, Miete,
Heizung und auch Steuern zahlen — immer handelt es sich um
wirtschaftliche Vorgidnge. Umgekehrt beeinflusst der Mensch
seinerseits die Wirtschaft. Dabei spielt er im Wirtschaftsleben passive
und aktive Rollen. Er ist nicht nur Produzent (=Hersteller), sondern
gleichzeitig auch Konsument (Verbraucher). Alle wirtschaftenden
Menschen treffen tdglich Entscheidungen und beeinflussen dadurch
standig das wirtschaftliche Geschehen.

Wirtschaften bedeutet, sinn- und planvoll zu handeln. Je aktiver
der Mensch sich am Wirtschaftsleben beteiligt, um so nachhaltiger kann
er sein eigenes Leben, das Leben seiner Familie, seiner Mitbiirger und
letzten Endes die Wirtschaft und Wirtschaftspolitik unseres Staates
mitgestalten.

Ubung 5. Suchen Sie bitte im Text die Sdtze und schreiben sie
aus, wo:

— die Wirtschaft mit der Gesundheit verglichen wird;

— es um die kranke Wirtschaft geht;

— es sich um die Innenpolitik der Regierung handelt;

— von dem Einfluss (von der Einwirkung) der Wirtschaft auf das
Menschenleben die Rede ist;

— es um die Rolle des Menschen im Wirtschaftsleben geht.

Ubung 6. Ubersetzen Sie bitte zwei letzte Absitze des Textes 1.

Ubung 7. Antworten Sie bitte auf folgende Fragen:

1. Womit wird die Wirtschaft in diesem Text verglichen?



2. Wann beginnt man sich liber die wirtschaftlichen Vorgéange
Gedanken zu machen?

3. Was gehort zu wirtschaftlichen Vorgidngen?

4. Was kann auf die Wirtschaft einwirken?

5. Wie kann die Wirtschaft das Menschenleben beeinflussen?

6. Woraus besteht hauptsichlich die Innenpolitik einer
Regierung?

7. Was bedeutet "wirtschaften"?

Ubung 8. Ubersetzen Sie folgenden Waérter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:

MOPIBHIOBATH; LIHHUN MOJAPYHOK; HE JIO3BOJIATH 3yNUHUTHUCS;
BTpayaTH KYIIBEJIbHY CIPOMOXKHICTh, BTPATUTH poOOYE MICIIE;
3aAyMATHUCA, BUKIIXOYHO, BIUIMBATH Ha BCl C(l)epI/I KUTTA, IIPOBOIUTH
4ac; BUTpAvaTH I'POIIi; YKIACTH JOTOBIP; MUIATUTH MOAATKU, HABIAKY;
BiJIITpaBaTH aKTUBHY POJIb; IPUUMATH PIIICHHS; EKOHOMIYHUM TTPOIIEC;
TUATH 3T1AHO 3 IVIAHOM.

Ubung 9. Finden Sie im Text Antonyme zu folgenden Wéortern:

passiv, verdienen, der Verbraucher, krank, ausgeben, sinken, die
AuBenpolitik.

Ubung 10

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Geben Sie Beispiele fiir Ihre eigene Rolle im Wirtschaftsleben.

2. Ohne wirtschaftliche Kenntnisse ist Politik heute nicht mehr zu
verstehen. Belegen Sie diese Aussage mit Beispielen. Studieren Sie
dazu mindestens drei verschiedene Tageszeitungen, und sammeln Sie
daraus Uberschriften zum Wahrheitsgehalt dieser These.

3. Beschreiben Sie die Rolle einer Hausfrau als Produzent und als
Konsument im Rahmen der Familie.

4. "Jede Ausgabe der Haushalte ist eine Einnahme (moxom) der
Produktion. Jede Ausgabe der Produktion ist eine Einnahme der
Haushalte". Beweisen und begriinden Sie den Wahrheitsgehalt dieser
Feststellung anhand mindestens zweier Beispiele aus der tdglichen
Wirtschaftspraxis.
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TEST 1

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1) verbringen die Arbeit
. die Freizeit
. die Wirtschaft
. das Geld
. die Heizung
. den Vertrag
. den Vertrag
. die Miete

1.

2

3
2) sparen 1
2
3
1
2
3. den Preis
1
2
3
1
2
3
1
2
3.

3) abschliefien

4) feststellen . den Vertrag

. den Preis

. das Geld

. Gedanken

. Steuern

. Entscheidungen
. Steuern

. Preise

Wirtschaft

5) treffen

6) zahlen

2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

1. Die Innenpolitik einer... bestent aus W.irtschafts — und
Sozialpolitik.

2.... bedeutet sinn — und planvoll zu handeln.

3. Solange man... ist erachtet man die eigene Gesundheit nicht als
ein... Geschenk.

4. Wenn plotzlich die Preise zu... beginnen, dann beginnt man
sich... machen.

5. Es handelt sich um... Vorginge, wenn die Menschen
Vertrage..., Miete, Heizung und Steuern....

6. Alle... Menschen treffen tiglich....
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1) wirtschaftliche; 2) Regierung; 3) wirtschaftenden; 4)
wirtschaften; 5) zahlen; 6) Entscheidungen; 7) gesund; 8) sinken; 9)
wertvolles; 10) Gedanken; 11) abschlief3en.

3. Stimmen Sie den folgenden Aussagen zu oder nicht?

1. Im Wirtschaftsleben ist der Mensch nicht nur Produzent,
sondern auch Konsument.

2. Die Innenpolitik einer Regierung besteht nur aus Sozialpolitik.

3. Wenn man merkt, dass das Geld seine Kaufkraft verliert,
beginnt man Gedanken machen.

4. Solange es den Menschen wirtschaftlich gut geht, kiimmern sie
sich viel um all die Impulse, die ihre wirtschaftliche Existenz in Gang
halten.

5. Die Wirtschaft beeinflusst alle Lebensbereiche.

1) es stimmt 2) es stimmt nicht
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Lektion 2
Wesen und Aufgaben der Wirtschaft

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins Ukrainische nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze:

1. das Wesen (-) — 1. ictora; 2. cyTh, cyTHicTh. das Wesen der
Wirtschaft; das Wesen des Problems. Worin besteht das Wesen der
Wirtschaft?

2. der Unternehmer(-) — mianpuemens; unternechmen; ein gro3es
Unternehmen. Was konnen wir unternehmen? Wir haben jetzt viele
Unternehmer und Unternehmerinnen.

3. losen — 1. BupimyBatu (3aBJaHHs), pasraayBaTH (3arajiky).
Diese Aufgabe ist schwer zu losen. Jeder Unternehmer hat drei
Grundfragen zu losen, was, wie und fiir wen zu produzieren ist.

4. zwingen, a, U — mpuMyIryBaTH; 3mymryBaru. Er zwingt mich zu
diesem Schritt. Jeder Unternehmer ist gezwungen, téglich
wirtschaftliche Entscheidungen zu treffen.

5. knapp - 1. TicHui, BY3bkHMH (mpo omsr); 2. yOOrHH,
oomesxennii; ein knappes Kleid. Die Energie wird knapper. Ich bin mit
der Zeit sehr knapp = Meine Zeit ist knapp. Ich bin bei Gelde knapp.
Damals waren knappe (schwere, harte) Zeiten.

6. die Verschuldung — 1. 3aboproBanicts, OOpr; 2. BUHa,
nommika; die Schuld. Das ist meine Schuld. Die Staatsverschuldung.
Die Staatsverschuldung ist gro83.

7.zunehmen, a, 0 — 1. 301/IbIIYBATHUCS, TOCHITFOBATUCS, 3POCTATH,
J0JIaBaTHCS; 2. JTOJaBaTH, MPUEIHYBATH, TIOBHITH (0oayxyBaTH). Das
Wasser nimmt zu. Der Wind nimmt zu. Die Tage nehmen zu. Die
Temperatur hat stark zugenommen. Sie hat einige Kilo zugenommen.
Die Staatsverschuldung nimmt wieder stark zu.

8. rechnen — BupinryBaTd, BHpaxoByBaTH, paxyBaTh. rechnen
mit + Dat — paxyBarucs (3 unM-HeOy1b. ), OpaT 10 yBaru (1o-HeOyTh);
ouikyBatu (doro-HeOyan). Er kann im Kopf rechnen. Er muss ein
mathematisches Beispiel rechnen. Wir haben mit dem Gewitter nicht
gerechnet. Miissen wir mit hdheren Steuern rechnen?

9. die Ausbildung (-en) — 1. HaBUaHHS; MATOTOBKA; 2. OCBITa;
bessere Ausbildung; die Hochschulausbildung. Die Ausbildung zum
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Ingenieur dauert fiinf Jahre. An unserer Universitit werden Ingenieure
in mehr als 40 Fachrichtungen ausgebildet.

10. der Bereich (-e) — 1. obnacts, chepa, paiioH, 30Ha; 2. KpyT
(3Hafiomux), oroueHHs, koMmanis; alle Lebensbereiche. Die Wirtschaft
ist mein Berufsbereich. Sein Unternehmen liegt im Bereich der Stadt.

11. die Ware(-n) — ToBap; Bupi0; halbfertige Ware. Die Ware ist
ausverkauft (ausgegangen). Wie die Ware, so das Geld (Sprichwort),

12. feststellen — BcranoBmIOBaTH, KOHCTaTYBaTH; BU3Ha4yath. \Was
kann man feststellen? Es wurde festgestellt, dal das Wesen der
Wirtschaft das Rationalprinzip ist.

13. das Mittel(-) — 1. 3aci0; (Mat.) cepents Beiauunna; im Mittel;
die gegebenen Mittel; aus staatlichen Mitteln; aus eigenen Mitteln. Er
lebt iiber seine Mittel.

14. der Einsatz (-€) — 1. 3acTocyBaHHS; y4acTh; BBEJCHHS B JiI0;
2. BcTaBKa. einsetzen; der Einsatz an Mitteln; der Mitteleinsatz; alle
Mittel einsetzen.

15. anstreben — mparmytm (70 Yoro-HeOyap).  ein
anstrebenswertes Ziel. Welches Ziel wird hier angestrebt? Ein geplanter
Erfolg ist anzustreben.

16. die Deckung — (ek.) 3abe3mnedueHHs, TOKPUTTS (BEKCENi);
rapanTis, ciara; die Deckung einer Wechselschuld; dieDeckung eines
menschlichen Bedarfs.

17. die Arbeitslosigkeit — 6e3po6iTTs; steigende Arbeitslosigkeit,
sinkende Arbeitslosigkeit; Nach einer Wirtschaftskrise sinkt die
Arbeitslosigkeit. Arbeitslosigkeit lastet auf der Wirtschaft.

18. der Bedarf an — morpe6a, momut; Wir konnen unsere
Losungen jedem Bedarf anpassen. Der Bedarf an qualifiziertem
Personal ist schwer zu decken. In meinem Schulbezirk herrscht ein
auffallender Bedarf an Lehrern.

19. bestimmt — usnauenuii. Bestimmte Dinge sollte man nur
privat Dbesprechen. Bewerber miissen bestimmte Anforderungen
erfiillen. Die Software richtet sich an eine bestimmte Gruppe von
Nutzern

20. dreifach — nmorpitinamii, Tpuui; Ich kaufte einen Lottoschein,
weil es einen dreifachen Jackpot gab. Das Gerit erfiillt eine dreifache
Funktion.
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21. der Erfolg, -e — ycmix, wirtschaftlicher Erfolg; Sein erstes
Buch war ein grof3er Erfolg, alle liebten es. Ich wiinschte ihr Gliick und
Erfolg fiir das neue Jahr.

22. erkennen (erkannte, erkannt) — Bu3HaBaTH, YCBIJOMIIIO-
Batu, Risiken erkennen; Langzeittrends sind oft schwer zu erkennen.
Als ich wegzog, erkannte ich, wie wichtig mir meine Familie ist.

23. erlangen — s3moOymaTtu, mocsiratu, Kenntnis erlangen,
Aufmerksamkeit erlangen, Bedeutung erlangen; Er erlangte die
Position des Verkaufsleiters, kurz nachdem er in der Firma angefangen
hatte. Mit dem Alter erlangen die Menschen meist Weisheit. Sie erlangt
ihre innere Starke durch Meditation.

24. fortsetzen — mponmomxyBatu, den Betrieb fortsetzen; Nach
dem Mittagessen setzte sie ihre Arbeit fort. Wir werden unsere Debatte
nach der Pause fortsetzen.

25. gering — manuii, Hesnaunuii; Die Risiken sind nicht hoch, sie
sind sehr gering. Wenn die Preise hoch sind, ist die
gesamtwirtschaftliche Nachfrage gering. Wir haben nur ein geringes
Budget fiir die Party. Die harte Landung verursachte nur geringe
Schiaden am Flugzeug.

26. das Gut, "-er — ToBap, begehrtes Gut; Die Giiter wurden per
Schiff transportiert. Auf den globalen Mérkten wird eine Vielzahl Giiter
gehandelt.

27. produzieren — BupoOmatu; Die Farm produziert
hauptsichlich Milch und Kise. Das Land produziert viele Giiter und
exportiert sie ins Ausland.

28. die Mafinahme, -en — Mmipa, 3axin; Besondere Situationen
erfordern besondere Malinahmen. Wir ergreifen alle notwendigen
MafBnahmen, um sicherzustellen, dass das Ereignis ein Erfolg wird.
Auch einfache MafBlnahmen konnen eine grofle Wirkung erzielen.

29. rechnen mit (D) — po3paxoByBaru Ha 1110ch; Wir miissen mit
etwaigen Anderungen der Situation rechnen.

30. teuer — moporwmii, sehr teuer, ziemlich teuer, relativ teuer;
Meine Mutter hat einen sehr teuren Ring gekauft. Das Auto ist schon,
doch teuer. Im Vergleich zu Brot ist Kaffee teuer. Ich liebe meine
Haustiere, sie sind mir sehr teuer. Ich denke oft an die Menschen, die
mir teuer sind.
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31. die Wirtschaftsordnung — exonomiunuii opsiox, liberale
Wirtschaftsordnung,  sozialistische  Wirtschaftsordnung; Die
Bundesrepublik Deutschland hat das Wettbewerbrecht als Grundgesetz
unserer Gesellschaft-und Wirtschaftsordnung bezeichnet.

Ubung 2. Sagen Sie bitte das Gegenteil.

1. Ein Kkleines Unternenmen. 2. Eine schwer zu 16sende Aufgabe.
3. Eine wirtschaftliche Entscheidung. 4. Knappe Zeiten. 5. Er hat einige
Kilo abgenommen. 6. Die eigenen Mittel. 7. Eine teure Ware. 8. Wir
miissen viel Geld sparen. 9. Er hat einen Arbeitsplatz bekommen. 10.
Sie hat stark zugenommen.

Ubung 3

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Suchen Sie die Sitze, in denen das Wesen der Wirtschaft
erldutert wird. Schreiben Sie bitte diese Sitze aus.

A.. Wie meinst du, was ist das Wesen der Wirtschaft? Kannst du
das kurz sagen?

B.: Kurz? Mit einem Wort? Schwer zu sagen.

A.: Selbstverstindlich nicht mit einem Wort, aber doch. Sag bitte
kurz!

B.: Meiner Meinung nach ist das Wesen jeder Wirtschaft die
Deckung des menschlichen Bedarfs.

A.: Stimmt. Ich bin auch der Meinung. Mein Freund aber meint,
dass das Wesen der Wirtschaft ist, Profite (mpu6yTox) zu machen. .

B.: Ich wiirde so nicht sagen. Profite machen ist natiirlich wichtig,
aber das ist nur eine Seite der wirtschaftlichen Tatigkeit jedes
Unternehmers.

A.. Einverstanden. Profite, das ist eine der Grundfragen des
Wirtschaftens.

B.: Ja, eben. Jeder Unternehmer muss viele wirtschaftliche
Entscheidungen treffen: was er produzieren soll, fiir wen, wie, wie viel
soll die Ware kosten, zu welchem Preis und wo soll die Ware verkauft
werden und so weiter und so fort. Das sind auch die Fragen des
Wirtschaftens.

A.. Richtig. Das sind die Aufgaben der Wirtschaft. Und das
Wesen der Wirtschaft ist die Deckung des menschlichen Bedarfs an
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Waren. Aber nicht nur eine einfache Deckung, sondern eine rationale
Deckung des Bedarfs.

Ubung 4. Sehen Sie bitte den Text 2 durch, schreiben Sie in Form
eines Planes den Grundgedanken jedes Absatzes auf, achten Sie dabei
auf folgende Texterlduterungen:

1. der Topmanager — auen. TOIOBHUN MEHEDKED.

2. Konkursanmelden — orosocuTu nmpo 6aHKpPYTCTBO.

3. derGeburtenknick — 3. pi3ke 3HMKEHHS HAPOKYBAHOCTI.

4. so Stackelberg — nach der Meinung von Stackelberg.

5. es gilt (zu + Inf.) — moTpibHO, HEOOXiTHO (3POOUTH IIIO-
HEOY/Ib).

Text 2. Wesen und Aufgaben der Wirtschaft

Drei Grundfragen jeder Wirtschaftsordnung sind:

— Was soll produziert werden?

— Wie soll produziert werden?

— Fiir wen soll produziert werden?

Unternehmer und Verbraucher miissen die Grundfragen des
Wirtschaftens 16sen. Jeder Unternehmer muss sich entscheiden: Was
stelle ich her, wie viel, wie teuer, wann, fir wen...? Jeder Verbraucher
Ist gezwungen, taglich wirtschaftliche Entscheidungen zu treffen: Was
kaufe ich, wo, wann, wie viel, zu welchem Preis... ?

Das Leben stellt vor uns immer wieder neue Probleme und
Fragen:

— Energie wird knapper... Atomkraft ja oder nein?

— Benzin wird teurer... Weniger Autofahren?

— Staatsverschuldung nimmt wieder stark zu... Miissen wir mit
hoheren Steuern rechnen?

— Arbeitslosigkeit hélt weiter an... Grof3ere Berufschancen durch
bessere Ausbildung?

Die wenigen Beispiele zeigen, wie vielseitig die Wirtschaft auf
den Menschen einwirkt. Sie beeinflusst alle Lebensbereiche. Die
Wirtschaft beeinflusst den Menschen, der Mensch beeinflusst die
Wirtschaft.

Jeder Mensch, der arbeitet, aber auch jeder, der nicht mehr
arbeitet, der Rentner, der Kranke, und jeder Mensch, der noch nicht
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arbeitet, jedes Baby, jedes Schulkind, nimmt in diesem System (in der
Wirtschaft) einen bestimmten Platz ein. Jeder hat seine Funktion.

Selbstverstidndlich 16st ein Topmanager®, der Direktor einer
Grof3bank, der Generaldirektor, der Prisident eines multinationalen
Unternehmens einen groferen Impuls aus, als ein Baby, das gerade
geboren ist. Trotzdem hat auch das Baby seine Funktion. Wenn es
ndmlich keine Babys mehr gibt, bleiben die Kliniken halb leer, dann
bleiben die Babywischefabrikanten auf ihren Waren sitzen, dann
verkaufen die Kinderwagenfabrikanten nicht mehr so viele
Kinderwagen, dann miissen die Hersteller von Babynahrung sich
umstellen oder Konkurs anmelden? dann sind die Kindergérten nicht
mehr voll. Die Kindergirtnerinnen haben nicht mehr genug
Arbeitsplétze. Die Schulen stellen einen "Geburtenknick "3 fest, und es
werden keine groferen Schulen mehr gebaut, dann haben die
Architekten, die Baufirmen weniger zu tun.

Man konnte dieses und viele andere Beispiele noch unendlich
fortsetzen. Sie lassen aber auch erkennen, dass Wirtschaft letzten Endes
Politik ist, die Wirtschaftspolitik.

Unter Wirtschaft versteht man, so Stackelberg, die Gesamtheit
aller Einrichtungen und MafBnahmen zur planvollen Deckung des
menschlichen Bedarfs an Giitern. Das Wesen der Wirtschaft bildet das
okonomische Prinzip, d. h. das Rationalprinzip. Das 6konomische
Prinzip lasst sich auf dreifache Weise ausdriicken:

1. Mit gegebenen Mitteln ist der groBtmogliche Erfolg zu
erzielen (Maximalprinzip).

2. Ein geplanter Erfolg ist mit dem geringsten Einsatz an Mitteln
anzustreben (Minimalprinzip, Sparprinzip).

3. Es gilts®, einen moglichst groBen Uberschuss an Erfolg iiber
den Mitteleinsatz zu Erlangen.

Ubung 5. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

1. Was versteht Herr Stackelberg unter Wirtschaft?

2. Welches Prinzip bildet das Wesen der Wirtschaft?

3. Wie kann man das 6konomische Prinzip formulieren?

4. Wie lauten die Grundfragen jeder Wirtschaftsordnung?

Ubung 6. Ubersetzen Sie folgenden Worter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:
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Mipa, KOpPOTKO Ka)Xy4H, 3aJIOBOJIEHHS JIIOACBKUX TOTPEOD,
JTOTPUMYBATHUCS TyMKH, HABITh MaTH 3UCK, BUPIIITYBaTH MMUTaHHS, OyTH
BUMYILICHUM, 3aliMaTU II€BHE MiCHC, MaTu CIpaBy 3 YHMMOCH,
IPOJIOBXKYBATH, BUCJIOBIIOBATH NYMKY, JIOCATaTH YCIIXy, BUMAaraTw,
0e3po0ITTH.

Ubung 7. Finden Sie im Text Synonyme zu den folgenden
Wortern und Wortverbindungen:

die Befriedigung, absetzen, der Konsument, Entscheidungen
treffen, steigen, beeinflussen, sich beschiftigen mit, das Gut, der
Produzent, fortfahren, den Erfolg erreichen.

Ubung 8. a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Lesen sie den Dialog mit verteilten Rollen vor.

c) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.

DIALOG 2

A.: Wie meinst du, was ist das Wesen der Wirtschaft? Kannst du
das kurz sagen?

B.: Kurz? Mit einem Wort? Schwer zu sagen.

A.: Selbstverstandlich nicht mit einem Wort, aber doch. Sag bitte
kurz!

B.. Meiner Meinung nach ist das Wesen jeder Wirtschaft die
Deckung des menschlichen Bedarfs.

A.: Stimmt. Ich bin auch der Meinung. Mein Freund aber meint,
dass das Wesen der Wirtschaft ist, Profite (mpu0sLs) ZU machen.

B.: Ich wurde so nicht sagen. Profite machen ist natiirlich wichtig,
aber das ist nur eine Seite der wirtschaftlichen Tatigkeit jedes
Unternehmers.

A.: Einverstanden. Profite, das ist eine der Grundfragen des
Wirtschaftens.

B.. Ja, eben. Jeder Unternenmer muss viele wirtschaftliche
Entscheidungen treffen: was er produzieren soll, fiir wen, wie, wieviel
soll die Ware kosten, zu welchem Preis und wo soll die Ware verkauft
werden und so weiter und so fort. Das sind auch die Fragen des
Wirtschaftens.

A.: Richtig. Das sind die Aufgaben der Wirtschaft. Und das
Wesen der Wirtschaft ist die Deckung des menschlichen Bedarfs an
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Waren. Aber nicht nur eine einfache Deckung, sondern eine rationale
Deckung des Bedarfs.

Ubung 9

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Energie wird knapper. Womit kann man rechnen?

2. Wie Dbeeinflusst das Studium den Studenten und die
Tatigkeitder Wissenschaftler unserer Universitat?

3. Benzin wird teuer. Womit kann unsere Wirtschaft rechnen?

4. Formulieren Sie das dkonomische Prinzip aus der Sicht:

a) des Verbrauchers und

0) des Produzenten.

TEST 2

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:

1) erzielen . Rente
. Mittel
. Erfolg
. Waren
. Ausbildung
. Wirtschaft
. Impulse
. Profite
. Einflif3
. Platz
. Fragen
. Deckung
. Fragen
. Waren
. Hersteller
. Konkurs
. Prinzip
. Erfolg

2) produzieren

3) ausiiben

4) einnehmen

5) losen

6) anmelden

W NEFE WONPEFP OWDNPE OLODNPEFEPE OWDNE WODND PR
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2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

1. Unternehmer und.... missen die Grundfragen des
Wirtschaftens.....

2. Die Wirtschaft... auf den Menschen...

3. Jeder Unternehmer muss viele  wirtschaftliche
Entscheidungen.....

4.... des menschlichen Bedarfs ist.... jeder Wirtschaft.

5. Jeder Mensch, der arbeitet und jeder, der nicht mehr arbeitet,..
. in der Wirtschaft einen bestimmten...

1) die Deckung; 2) Verbraucher; 3) treffen; 4) das Wesen;
5) Platz; 6) 16sen; 7) wirkt... ein; 8) nimmt... ein; 9) rechnen.

3. Stimmen Sie den folgenden Aussagen zu oder nicht?

1. Die Wirtschaft beeinflusst den Menschen, der Mensch
beeinflusst die Wirtschaft nicht.

2. Das Wesen der Wirtschaft ist Profite zu machen.

3. Der Rentner oder der Kranke (jeder Mensch, der nicht
mehrarbeitet) ist aus der Wirtschaft ausgeschlossen.

4. Das 6konomische Prinzip besteht aus Teilen.

5. Jeder Unternehmer muss genau wissen: was, fiir wen, und
wieviel produzieren soll.

6. Jeder Verbraucher ist gezwungen, jeden Tag wirtschaftliche
Entscheidungen zu treffen.

1) es stimmt 2) es stimmt nicht.

4. Wiahlen Sie aus der Liste die Begriffe aus, die diesen
Definitionen entsprechen:

1. Ein geplanter Erfolg mit dem geringsten Einsatz an Mitteln.

2. Die Deckung des menschlichen Bedarfs.

3. Die Gesamtheit aller Einrichtungen und MalBnahmen zur
planvollen Deckung des menschlichen Bedarfs an Giitern.

1) Maximalprinzip; 2) Minimalprinzip; 3) das Wesen der
Wirtschaft; 4) Wirtschaft; 5) die Aufgaben der Wirtschaft.
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Lektion 3
Bediirfnisse, Bedarf, Nachfrage

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. der Bedarf (an + Dat.) — nmorpeba (y yomych); monuT (Ha
mock). bedirfen + Dat. - motpe0OyBatu (urocs) den Bedarf an etwas
(Dat.) decken. Zu welchem Bedarf? Er hat den Bedarf an der Erholung
= er bedarf einer Erholung.

2. das Bediirfnis (-se) — motpeba (nach + Dat. B wem-i.); PI.
3anutH, seine Bediirfnisse befriedigen; Existenzbedirfnisse =
lebensnotwendige Bediirfnisse; Primarbediirfnisse (lat. Primus = der
erste); Sekundérbediirfnisse (lat. secundus = der zweite). Er befriedigt
nicht nur seine EXistenz- und Kulturbediirfnisse, sondern auch seine
Luxusbediirfnisse.

3. der Wunsch (-e) — Oaxanus, noGaxannsi, wiinschen. Der
Verkdufer fragt: "Sie wiinschen?" oder: "Wiinschen Sie sonst noch
etwas?" Jeder Mensch hat zahlreiche Wiinsche. Wiinsche nennt man im
wirtschaftlichen Sprachgebrauch Bediirfnisse.

4. erfilllen — 1. mosicHuTH, BUKOHYBaTH;, 2. HAIOBHIOBATH,
samoBHIOBaTth. Jeder Mensch will seine Wiinsche erfiillen. Die
Erfiillung der Wiinsche wird immer angestrebt.

5. der Mangel ( ") — Henmonik, Opak, medinmur (an + Dat. B
4OMYCh, YOT0-HEOY/b.); BiCyTHICTH (doro-ueOymap.) der Mangel an
Zeit; Mangel an Ordnung; den Mangel beheben = den Mangel
beseitigen. Daran ist kein Mangel.

6. fiihlen — BimuyBaTu. Wie fithlen Sie sich? Das Gefiihl; das
Mangelgefiihl; das Mangelgefiihl beseitigen. Der Mensch will seine
Mangelgefiihle beseitigen.

das Empfinden(-) — BiguyTTs, cnpusunas. Das Empfinden eines
Mangels. Bediirfnis bedeutet das Empfinden eines Mangels mit dem
Bestreben, diesen Mangel zu beheben.

7. unterscheiden, ie, ie (nach + Dat.) — 1. pospi3usaTH,
po3mizHaBatu (3a yuMm-HeOyap); 2. (Von + Dat.) BiapisHsTH (KOTO-
HeOy b, IO-HEOY b, Big Koro-HeOynap). Sich unterscheiden (durch +
AKK., in + Dat., von + Dat.) — Bigpi3HaTHCS (YOMYCh, B YOMY-HEOYIb,
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BiJl KOro-HEOY/1b, BiJl 4OTr0-HEOY/Ib); BiIpi3HATHCS (YUM-HeOynp), der
Unterschied: unterschiedlich. Die Bedirfhisse sind unterschiedlich.
Wodurch unterscheiden sich diese zwei Begriffe? Nach welchen
Merkmalen kann man Bediirfnisse unterscheiden?

8. die Dringlichkeit — neBinknaaHiCTh, HarajJabHa HEOOXIAHICTS,
nanonernuicts, der Dringlichkeitsgrad; der Dringlichkeitsgrad der
Bediirfnisse. Nach dem Dringlichkeitsgrad unterscheidet man Ur-,
Kultur- und Luxusbediirfnisse.

9. die Nahrung — ixa, xapuyBanus; Geistige Nahrung; die
menschliche Nahrung; Nahrung und Kleidung; der Nahrungsbedarf; die
Nahrungsmittel (PI.); die Nahrungsmittelindustrie.

10. jenach — 3anexHO Bijl, TUBJISYKCH 110, 3BaXkaro4u Ha; Je nach
den Mitteln; je nach der Nahrung.

11. der Stand (-€) — 1. momokeHHSs, CTaH, CTAHOBUIIIC; 2. PIBEHb.
Der wirtschaftliche Stand; der Stand der Aktien. Die Bediirfnisse sind
je nach wirtschaftlichem und technischem Stand unterschiedlich.

28. der Fall ( "-e) — 1. Bunanok; maainas, Biaminok. Das ist der
Fall — ne rak, ne Bipuo. Ein besonderer Fall; ein dringlicher Fall. Das
ist nicht der Fall. Das ist heute keineswegs der Fall mehr.

29. das Einkommen - goxin. Festes Einkommen; das
Einkommen aus Steuern; einkommensschwache Menschen; die
Einkommensteuer. Jeder Mensch zahlt eine Einkommensteuer. Die
menschlichen Wiinsche sind stets gro3er als das Einkommen.

30. versachlichen - konkpermsyBatu. Das versachlichte
Bediirfnis. Das versachlichte Bediirfnis nennt man Bedarf.

31. die Kaufkraft — xynisenpHa cripomoxkricTh. Die notwendige
Kaufkraft. Die mit Kaufkraft ausgestatteten Bediirfnisse bezeichnet
man als Bedarf.

32. nachfragen (nach + Dat.) — cnpaBnsTucsi, nOBijgyBaTHUCH,
po3nutyBaTH (IIpo KOro-HeOyab, mpo 110-HeOyan). die Nachfrage — ex.
nonut. Wenn der Mensch nach einer Ware nachfragt, so tritt er,
wirtschaftlich ausgedriickt, als Nachfrager nach dieser Ware auf.

33. der Markt (-e) — punok, 0Oa3ap. Schwarzer Markt; die
Marktwirtschaft; freier Markt. Sonnabends und sonntags wird hier
Markt abgehalten.
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34. decken — mokpmuBaTu. Den Bedarf decken. Jeder Mensch
strebt, seinen Bedarf zu decken.

35. alltaglich — mnoBcaknennwmii, moxacuuui; lhr Ziel ist,
innovative LoOsungen fiir alltdgliche Probleme zu finden. Meine
Aufgaben im Biiro sind ziemlich alltdglich und einfach.

36. dhnlich — cxoxunit, momiouwmit; ziemlich &dhnlich, relativ
ahnlich; Diese beiden Leute sehen sich sehr dhnlich, sie miussen
verwandt sein. Ich war noch nie in einer dhnlichen Situation.

37. dndern — MmiHATH, 3MiHIOBaTH, Seine Meinung dndern; Die
Mieter wollen die Vertragsbedingungen dndern. Inzwischen hat sich die
Lage gedndert. Benutzer konnen die urspriinglichen Einstellungen der
Software nicht dndern.

38. auswihlen — BuOupatu, das Allerbeste auswidhlen; Die
Lieferanten werden mittels Ausschreibungen ausgewahlt. Man kann
aus verschiedenen Speisen auf der Karte auswéhlen. Ich wéhle immer
das beste Angebot aus.

39. befriedigen —3amoBonbHsaTH; Anspriiche befriedigen, Neugier
befriedigen; Wir tun alles, um die Bediirfnisse unserer Kunden zu
befriedigen.

40. beseitigen — ycysaru; Unklarheiten beseitigen, Maingel
beseitigen; Sie versuchte die Mangel des Systems zu beseitigen. Der
Tater beseitigte die Beweise. Das Reinigungsmittel beseitigt
hartnickige Flecken.

41. dank (D) — 3aBunsaku; Dank der Fortbildung arbeite ich jetzt
schneller.

42. einfach — nmpocruii; Die Priifung war relativ einfach. Ich lebe
in einem einfachen Haus, keinem Palast. Trotz seines Ruhms blieb er
eine einfache Person. Die Verarbeitung war makellos, einfach perfekt.

43 das Fach, -""er — npeamer; Sollte das Fach, in welchem der
Fachmann interveniert, nur von einer Disziplin sein oder sollte es
mehrere technische Bereiche abdecken?

44. festlegen — Busnauatu, BcraHoBimoBath, Ziele festlegen,
Preise festlegen; Bei unserem Zusammentreffen legen wir die nachsten
Schritte des Projekts fest. Der Manager legte die Frist fiir Bewerbungen
fest. Wir einigten uns liber den Preis und legten einen Liefertermin fest.
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45. das Geld, -er — rpomi; Das Geld rinnt ihm nur so durch die
Finger. Mit dem Geld kaufte der Lottogewinner ein Haus. Ich habe mein
gesamtes Geld zuriickerhalten. Die Gelder sind jederzeit disponibel.

46. gleich — omnakoswuii, fast gleich; Viele Linder in Europa
haben die gleiche Wihrung. Die Regeln gelten fiir alle gleich.

47. giltig — nirounii, ynHHUH; Sie brauchen einen giiltigen Pass,
um in die USA zu reisen. Die Preisliste ist nicht mehr giiltig. Das
Produkt erfiillt die giiltigen Sicherheitsanforderungen. Leider war das
Angebot nicht mehr giiltig. Der Zugfahrschein ist nur an Wochentagen
giiltig.

48. das Merkmal, -e — puca, BiamiHHa o3Haka, wesentliches
Merkmal, gemeinsames Merkmal; Die beiden herausragenden
Merkmale sind Geschwindigkeit und Service. Kiirze ist ein typisches
Merkmal fiir technische Texte. Perfekter Service ist eines der Merkmale
des Unternehmens.

49. die Meinung, -en — mymKka, Touka 30py, einer Meinung sein,
offentliche Meinung, personliche Meinung; Die Meinungen der
Mitglieder meines Teams sind mir wichtig. Mein Chef mag keine
abweichenden Meinungen. Alle Teilnehmer konnen bei dem Treffen
ihre Meinung sagen.

50. die Nachfrage — mnomut; steigende Nachfrage, grofe
Nachfrage, hohe Nachfrage; Die Nachfrage nach dem neuen Produkt ist
enorm. Wenn die Preise hoch sind, ist die gesamtwirtschaftliche
Nachfrage gering.

51. notwendig — wneoOxigamii; unbedingt notwendig, falls
notwendig; Wasser ist eine notwendige Ressource fiir die meisten
Lebewesen. Ich besitze alle notwendigen Fertigkeiten flir diese Position.

52. offentlich — rpomancekuii, myoniunuii; Die Steuererhohung
fiihrte zu 6ffentlichem Protest. Der Biirgermeister hielt eine 6ffentliche
Rede. Das Rauchen wurde an 6ffentlichen Platzen verboten

53. prizisieren — yrountoBatr; Das Unternehmen prézisiert seine
Strategie, um mehr Kunden anzulocken. Kénnen Sie es prazisieren?

54. schitzen — uinyBatu, ouiHoBat, den Wert schitzen; Mein
Chef schitzt mich als einen sehr verldsslichen Mitarbeiter. Der
Wissenschaftler wird von seinen Kollegen sehr geschatzt. Er versuchte,
mein Alter zu schitzen.
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55. die Sicherheit — Oe3neka, HamifiHICTH, BIEBHEHICTD,
finanzielle Sicherheit, Sicherheit gewinnen; Die Sicherheit von
Fluggisten ist unsere Prioritit. Die Polizei ist fiir die Aufrechterhaltung
der Sicherheit und Ordnung zustindig. Die Marke ist fiir thre Qualitét
und Sicherheit bekannt. Ich kann mit Sicherheit sagen, dass Sie mit dem
Produkt zufrieden sein werden. Sie mussten eine grole Summe als
Sicherheit hinterlegen.

56. vorhanden sein — 6ytu B HasBHOcTI, reichlich vorhanden
sein, latent vorhanden sein; Sie konnen die Installation nur fortsetzen,
wenn genug Speicher vorhanden ist.

57. ziehen (zog, gezogen) — tsaruytH, Tartd, einen Wechsel
nochmals ziehen; Mit der Maus kann man das Bild in das Dokument
ziehen. Sie miissen an der Tir ziehen, um sie zu O6ffnen.

Ubung 2. Ubersetzen Sie ins Ukrainische folgende Sitze:

1. Kann der Mensch seine Wiinsche nicht erfiillen, so entstehen in
ihm Mangelgefiihle, die er beseitigen will.

2. Hat der Mensch Hunger, so bedeutet das, dass er ein
Nahrungsbediirfnis hat.

3. Versachlicht der Mensch sein Nahrungsbediirfnis, so bedeutet
das, dass er einen Bedarf an Brot o. 4. hat.

4. Entscheidet sich der Mensch fiir ein oder mehrere Produkte, so
befriedigt er seinen Bedarf.

5. Tritt zum Bedarf die Kaufkraft (Geld) hinzu, so wird der
Mensch das Produkt im Geschift kaufen.

Ubung 3. Sagen Sie bitte dasselbe mit anderen Worten.

1. Das versachlichte Bediirfnis. 2. Lebensnotwendige Bediirfnisse.
3. Den Mangel beheben. 4. Entscheidung treffen. 5. Zum Ausdruck
bringen. 6. Seine Mangelempfindungen beheben. 7. Die Grundbediirfnisse.
8. Das Empfinden eines Mangels. 9. Nahrungsmittel.

Ubung

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Suchen Sie Sitze, wo Bediirfnisse, Bedarf und Nachfrage
Unterschieden werden. Schreiben Sie diese Sétze aus.

c) Lesen Sie den Dialog mit verteilten Rollen vor. Der dritte
Student spielt die Rolle des Dolmetschers.

d) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.
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DIALOG 3

A.: Hallo, Paul!

P.: Grii3 dich! Wie geht's?

A.: Danke, es geht.

P.: Warum so traurig? Wieder eine Drei?

A.: Ja leider.

P.: Warum? In welchem Fach?

A.: In der Wirtschaftslehre. Ich konnte nicht zwei Fragen richtig
beantworten.

P.: Welche denn?

A.: Die erste: Worin unterscheiden sich Bediirfnisse und Bedarf
voneinander? Die zweite: Was ist die Nachfrage?

P.: Das ist aber ganz einfach.

A.: Fiir dich, aber nicht fiir mich. Meiner Meinung nach sind diese
Begriffe gleich. Vielfach wird zwischen Bedarf und Bediirfnis kein
Unterschied gemacht. Wir sagen doch "Giiter des privaten Bedarfs"
oder "Bedarfsprinzip".

P.. Das schon. Aber im wirtschaftlichen Sprachgebrauch
unterscheidet man zwischen Bedarf und Bediirfnissen. Ein Beispiel
dafiir: Hast du Hunger?

A.: Ja, einen Barenhunger sogar. Gerade jetzt laufe ich in die Mensa.

P.: Also Bérenhunger hast du. Im wirtschaftlichen
Sprachgebrauch heifit das Mangelgefiihle an Nahrung, die du beseitigen
willst. Der Wunsch, etwas zu essen, ist dein Bediirfnis, das du
befriedigen willst. Ist das klar?

A.: Ja. Und der Bedarf?

P.: Das ist auch ganz einfach. Setzen wir unser Beispiel fort: Du
kommst in die Mensa und wahlst etwas Konkretes zum Essen aus: Brot,
Kartoffeln, was weil} ich noch. Also du versachlichst dein Bediirfnis
nennt man in der Wirtschaftslenre Bedarf. Hast da das verstanden?

A.: Vollkommen.

P.: Fahren wir fort! Du nimmst Geld, kommst zur Kasse und
fragst nach Brot, Kartoffeln usw. nach. Du wirst zum Nachfrager. Brot,
Kartoffeln und andere Speisen, nach denen du an der Kasse nachfragst,
werden zur Nachfrage. Die Nachfrage wird dank deinem Bedarf und
Geld wirksam. Klar?
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A.. Ja, danke. Also: Bediirfnis ist ein Mangelgefiihl, das der
Mensch befriedigen will, Bedarf ist ein versachlichtes Bediirfnis und
Anfrage ist Wirksamwerden des Bedarfs am Markt.

P.: Ganz richtig. Und jetzt laufe ich in die Mensa! Alles Gute!

A.: Tschiis, Paul! Danke nochmals.

Ubung 5. Lesen und iibersetzen Sie bitte den Text 3.

Text 3. Bediirfnisse, Bedarf, Nachfrage

Um leben zu koénnen, muss jeder Mensch essen und trinken. Um
sich vor Regen, Kélte und Hitze zu schiitzen, benétigt er Kleider und
eine Wohnung. Jeder Mensch hat zahlreiche Wiinsche, die er zu
erfilllen sucht. Kann der Mensch seine Wiinsche nicht erfiillen, SO
entstehen in ihm Mangelgefiihle, die er beseitigen will. Diese Wiinsche
nennt man im wirtschaftlichen Sprachgebrauch Bediirfnisse. Also:
Bediirfnis bedeutet das Empfinden eines Mangels mit dem Bestreben,
diesen Mangel zu beheben.

Die Bediirfnisse lassen sich nach verschiedenen Merkmalen
unterscheiden. Nach dem Dringlichkeitsgrad der Bediirfnisse
unterscheidet man:

— Lebensnotwendige Bediirfnisse: Nahrung, Kleidung, Wohnung.
Das sind Urbediirfnisse, aber auch Grundbediirfnisse gleichzeitig. Sie
werden auch Existenz- oder absolute Bediirfnisse genannt.

—  Kulturbediirfnisse: ~ Zeitungen,  Zeitschriften,  Biicher
Theaterbesuch, Musik oder dhnliches.

— Luxusbediirfnisse: teure Pelze, Schmuck, Segeljacht Genussmittel,
Mittelmeerkreuzfahrt.

Die Grenze zwischen Kultur- und Luxusbediirfnissen ist schwer
zu ziehen. Was heute noch in unserer Gesellschaft Luxusbediirfnis ist,
kann vielleicht morgen schon alltdglich sein und damit zum
Kulturbediirfnis werden, und umgekehrt, weil sich diese Bediirfnisse
im Laufe der Zeit andern und zudem bei verschiedenen Volkern je nach
wirtschaftlichem und technischem Stand unterschiedlich sind. So war
vor dem Zweiten Weltkrieg in Deutschland der Wunsch nach einem
privaten Auto sicherlich ein Luxusbediirfnis, was heute keineswegs
mehr der Fall ist. Aus diesen Griinden bezeichnet man die Kultur- und
Luxusbediirfnisse auch als relative Bediirtnisse.
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Eine andere Einteilung der Bediirfnisse geht davon aus, wer diese
Bediirfnisse verspiirt, und bei wem sie befriedigt werden. Dies fiihrt zu
der Unterscheidung in:

— Individualbediirfnisse, d. h. Bediirfnisse der Einzelperson:
Nahrung, Kleidung, Wohnung, Literatur, Theater, Urlaub usw. und

— Kollektivbediirfnisse, d. h. Bediirfnisse, die nur durch die
Allgemeinheit befriedigt werden konnen: Schulen, Krankenhduser,
Kindergirten, Schwimmbaider, StraBlen, offentliche Sicherheit und
Ordnung, Verteidigung, saubere Umwvelt.

Jeder einzelne Mensch hat weit mehr Individualbediirfnisse, als
Geld zu deren Befriedigung vorhanden ist. Mit anderen Worten: Die
menschlichen Wiinsche sind stets grofer als das Einkommen. Darum
muss der Mensch immer wihlen, was fiir ein Bediirfnis in erster Linie
zu befriedigen ist. Dabei muss er sein Bediirfnis konkretisieren
(versachlichen). Hat er beispielsweise Hunger, so stehen u. a. Brot,
Kartoffeln, Reis, Obst oder Gemiise zur Auswahl. Er wird sich also fiir
ein oder auch mehrere Produkte entscheiden und damit sein Bediirtnis
versachlichen oder konkretisieren, d. h. er legt Art und Menge des
Produktes fest, mit dem er sein bestimmtes Bediirfnis befriedigen will.
Dieses versachlichte (konkretisierte) Bediirfnis nennt man Bedarf
(Bediirfnis: Wunsch nach Nahrung — Bedarf: Brot).

Tritt zum Bedarf die Kaufkraft (Geld) hinzu, so wird der Mensch
das Produkt im Geschift kaufen. Wirtschaftlich ausgedriickt bedeutet
das: Er tritt als Nachfrager nach diesem Produkt auf, um seinen Bedarf
zu decken.

Vielfach wird zwischen Bedarf und Bediirfnis kein Unterschied
gemacht. Dies kommt in allgemein giiltigen Begriffen wie "Giter des
privaten Bedarfs" oder "Bedarfsprinzip" zum Ausdruck. Doch im
wirtschaftlichen Sprachgebrauch muss man diese Begriffe auf folgende
Weise prézisieren:

— Bediirfnis: Mangelgefiihle des Menschen, verbunden mit dem
Bestreben zur Befriedigung;

— Bedarf: Konkretisiertes Bediirfnis;

— Nachfrage: Wirksamwerden des Bedarfs am Markt.

Ubung 6. Ubersetzen Sie bitte ins Ukrainische folgende Sitze:

1. Es ist zwischen einem freien und lebensnotwendigen Bedarf zu
unterscheiden.

29



2. Es sind absolute und relative Bediirfnisse zu unterscheiden.

3. Die Existenzbediirfnisse lassen sich als absolute Bediirfnisse
bezeichnen.

4. Kultur- und Luxusbediirfnisse sind zu relativen Bediirfnissen
zu zdhlen.

5. Der Begriff Bediirfnis bedeutet ein Mangelgefiihl, das zu
beheben ist.

Ubung 7. Sagen Sie bitte das Gegenteil.

Primérbediirfnisse. 2. Individualbediirfnisse. 3. Grundbediirfnisse.
4, Relative Bedurtisse, 5. Freier Bedarf. 6. Luxusbediirtnisse.

Ubung 8. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

1. Was versteht man unter Bediirfnisse?

2. Worin unterscheiden sich die beiden Begriffe Bediirfnisse
undBedarf grundsatzlich voneinander?

3. Wann wird der Bedarf zur marktwirksamen Nachfrage?

4. welche Arten von Bediirfnissen kann man unterscheiden?

5. Was gehort zu den Grundbediirfnissen eines Menschen?

6. Was gehort zu den Kulturbediirfnissen eines Menschen?

Ubung 9. Ubersetzen Sie folgenden Worter und Wortverbindungen
deutsch und merken Sie sich:

norpedba B YOMY-HEOyAb, NONUT Ha I0-HEOyab, OakaHHS,
HECcTaya, PO3PI3HATH, IOJIOKEHHs, TTOKPUBATH IOMHUT, KOHKPETHU3Y-
BaTH, TEPMIHOBICTh, TOBCAKICHHUH, YCYBaTH, BUOUPATH, MMPOBOIUTH
KOpJIOH, OyTH B HasIBHOCTI, y TIEpIIy 4epry, IPUBaTHUN, YTOUYHIOBATH,
BIJHOCHUH, 3 YACOM.

Ubung 10. Finden Sie im Text Synonyme zu den folgenden
Wortern und Wortverbindungen:

befriedigen, beheben, fortfahren, brauchen, das Nahrungsmittel,
jeden Tag, mit der Zeit, die Lage, konkretisieren, das Erzeugnis.

Ubung 11.

Die Konstruktionen haben / sein + zu + Infinitiv sind Synonyme
zu Modalverben. Haben + zu + Infinitiv driickt die Notwendigkeitund
hat eine aktive Bedeutung.

Sein + zu + driickt die Notwendigkeitund hat einen passiven Wert.

1. 1. Finden Sie im Text Ausdriicke mit Konstruktionen haben /
sein + zu + Infinitiv.
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2. Ubersetzen Sie die folgenden Sitze ins Deutsche:

Beispiel:

Die Bedeutung des Wortes ,,Marketing* ist zu klaren.

[TotpiOHO 3sicyBaTH 3HA4YEeHHS cioBa «Marketing.

Die Unternehmen haben das Markt gesehen aufmerksam zu
beobachten.

[linmpueMcTBa TOBHMHHI YBa)XKHO CIOCTEpIraTd 3a PUHKOBHUMH
IPOJIaKaMHU.

a) Auf dem Kéaufermarkt sind die vorhandenen Kundenwiinsche
zu erforschen.

b) Die Unternchmen  haben  sorgfiltig auf die
Marktverdnderungen zu reagieren.

c) Die Marktforschung ist sorgfiltig durchzufiihren.

d) Der Absatzmarkt hat den Ausgangspunkt aller Planungen zu
bilden.

e) Die Betriebsbedinungen sind zu beriicksichtigen.

f) Es sind nicht nur aktuelle, sondern auch latente Bediirfnisseder
Kunden zu erforschen.

Ubung 12

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Unterscheiden Sie bitte zwischen Bediirtnis, Bedarf, und
Nachfrage! Bilden Sie Beispiele!

2. Nach der Rangordnung unterscheidet man Primdr — und
Sekundarbediirfnisse, nach Art Befriedigung — Individual —und
Kollektivbediirfnisse. Unterscheiden Sie bitte Bediirfnisse

nach dem Dringlichkeitsgrad.

3. "'Luxusbediirfnisse einzelner von gestern werden zu Kultur —
(order Existenz-) bediirfnissen des ganzen Volkes von heute.™

Diskutieren Sie liber diese Aussage und erldutern sie bitte den
Sinngehalt dieses Satzes anhand einiger zutreffender Beispiele.

TEST 3
1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1) decken 1) den Bedarf
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2) den Preis

3) das Geld
2) ziehen 1) die Produkte
2) das Fach
3) die Grenze
3) versachlichen 1) die Wiinsche

2) den Mangel
3) das Einkommen
4) beheben 1) die Bediirfnisse
2) die Wiinsche
3) den Mangel
5) befriedigen 1) den Hunger
2) das Produkt
3) die Menge
2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:
1. Das Empfinden eines Mangels nennt man....
2. Kultur- und Luxusbediirfnisse gehoren zu.. ..
3. Bediirfnisse der Hochschulen, Krankenhéduser, Bibliotheken
usw. zéahlt man zu....
4. Brot, Kartoffeln, Reis, Obst, Gemiise o. a. sind....
1. Bediirfnis, 2. Kollektivbediirtnissen, 3. Relativen Bedurfnissen,
4. Nahrungsmittel
3. Wihlen Sie aus der Liste die Begriffe aus, die diesen
Definitionen entsprechen:
1. Mangelgefilhle des Menschen, verbunden mit dem
Bestrebenzur Befriedigung
2. konkretisiertes Bediirfnis
3. Bediirfnisse der Einzelperson
4. Bediirfnisse, die nur durch die Allgemeinheit befriedigt werden
konnen.
5. Wirksamwerden des Bedarfs am Markt

1. Individualbediirfnisse; 2. Kollektivbediirfnisse; 3. Bediirfnis; 4.
Bedarf; 5. Anfrage
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Lektion 4
Giiter und Giiterarten

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
Ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. Das Gut ( "-) — toBap; Giiter des tiglichens Bedarfs; freie
Giiter; wirtschaftliche Giiter. Die Giiter, die vom Menschen erzeugt
werden, bezeichnet man als Sachgiiter. Sachgiiter sind z. B.
Nahrungsmittel, Autos, Schuhe, Wohnung usw.

2. direkt — npsimutid, mpsimo, 6e3mocepeanbo; direkte Steuern. Man
kann Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt befriedigen.

3. uferlos — 6e3kineunwmii. Die Bediirfnisse des Menschensind
uferlos.

4. begrenzen — oomexxyBarm; begrenzte Mittel. Die Giiter sind
begrenzt und knapp.

5. jemandem zur Verfiigung stehen — 3HaX0AUTUCH B YHEMYCH
posnopskeHHl. Uns Stehen begrenzte Mittel zur Verfiigung. verfiigen
iiber +Akk. — Matu B CBOEMY pO3MOPSIKEHHI, PO3MOPSIKATUCH
gyuMoch. Wir verfiigen Uberbegrenzte Mittel. Er verfligt liber gute
Kenntnisse.

6. zwingen (zwang, gezwungen) — NpuMyITyBaTH, 3MyIIIyBaTH.
Er zwingt mich zu diesem Schritt. Ich bin gezwungen, Geld zu sparen.
Der Mensch ist gezwungen, mit den knappen Giitern sparsam

umzugehen.
7. der Geist (-er) — myx, ayma; po3yM, oOpa3 aymok; die
Geisteswissenschaften (pl) — ryMaHiTapHi HaYKW;

geisteswissenschaftliche Hilfe; geistige Arbeit. Ich studiere an der
Fakultat fir geisteswissenschaftliche und sozialokonomische
Wissenschaften.

8. der Korper (-) — Tino, Tynymn, kopiryc, oprani3m; korperlich—
b13uunul, TutecHuit; korperliche Schonheit. In einem gesunden Korper
(wohnt) ein gesunder Geist. Die Menschen miissen geistig und
korperlich arbeiten.

9. die Dienstleistung (-en) — BukoHaHHs (IIEBHOTO POTy) poOOTH;
nociyra; Dienstleistungen — mocayru (KOMyHadbHI Ta 1HIIL);
Dienstleistungen verrichten. Der Mensch muss Dienstleistungen
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verrichten. Die Dienstleistungen sind Leistungen, Arbeiten in der
Wirtschaft, die nicht der Produktion von Giitern dienen.

10. der Anspruch ( -e) — nomaranss, Bumora; in Anspruch Zeit
nehmen — 3abupatu y xoroch uac; etwas in Anspruch nehmen —
KOPHCTYBAaTHCh YnMOCh; hohe Anspriiche stellen an +AkK. Er nimmt
mich sehr in Anspruch. Diese Arbeit nimmt viel Zeit in Anspruch. Jeder
Mensch kann Rechte (z. B. Patente, Lizenzen) in Anspruch nehmen.

11. umfassen — oxommoBatu. Der Begriff "Giiter" umfasst:
Sachgiiter, Dienstleistungen und Rechte.

12. leisten — poOuTH, BUKOHYBaTH, 3iiliCHIOBaTH; cine grofle
Arbeit leisten, jemandem einen Dienst leisten; jemandem Hilfe leisten;
jemandem Widerstand leisten; sich (Dat.) etwas leisten — no3BossiTi
cobi mock. Das moderne Auto ist zu teuer, das kann ich mir nicht
leisten.

13. vorhanden - mnasBHuii, rotiBkoBHii; vorhanden sein—
icHyBatu, Oytu B HasaBHOCTI; die vorhandene Ware; Freie Giiter sind
unbegrenzt vorhanden.

14. rein — umctmii; reinigen; das gereinigte Wasser; die
Reinigung. Das Meerwasser kann gereinigt werden.

15. (an) bieten (anbot, angeboten) — mpomonysaru (1mocs),
naBatu, HajgaBath; Waren zum Verkauf anbieten; jemandem seine Hilfe
anbieten; jemandem einen Stuhl anbieten; Er bot ihr seinen Platz an.
Die Natur bietet viele freie Giiter.

16. das Angebot (-e) — mpomnosuiis (ToBapy); ein reichhaltiges
Angebot; das Angebot der Giiter; Nach der Herstellung werden die
Giiter zum Verkauf angeboten, sie bilden Angebot, aus dem der
wirtschaftende Mensch seinen Bedarf decken kann.

17. verlangen — 6axxatu, IpPOCUTH (4OTOCH), BUMarat (KOroce,
yorock). Diese Ware wird viel verlangt. Er verlangt zu viel fiir seine
Ware. Diese Aufgabe verlangt den ganzen Menschen. Freie Giiter
verlangen keine Arbeit.

18. verursachen — cipu4uHATH, CIIyTYBATH MPUIHHOIO (YOTOCH),
BukiaukaTtu; die Ursache; Was verursacht die Unruhe? Danke fiir das
Worterbuch. — Keine Ursache!
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19. der Aufwand — (HaamipHi) BUTpaTH, MApHOTPATCTBO; WozZu
der Aufwand? Groflen Aufwand machen; der Aufwand an Geld. Freie
Giiter verursachen einen Aufwand.

20. sich befassen mit +Dat. — 3aiimatucsga ymmoch, Womit
befassen Sie sich? Womit befasst du dich? Die Wirtschaft befasst sich
nur mit Glitern.

21. begrenzt — oomesxenwii; steuerliche Beratung, professionelle
Beratung, Allerdings bleiben diese Vorschlige begrenzt und
unsystematisch. Doch halten wir den Anderungsantrag fiir zu begrenzt.
Ein Bereich wird durch eine Kontur begrenzt.

22. die Beratung, -en — koucynbraritis, nopaaa; Unsere Experten
konnen Thnen eine fundierte Beratung anbieten. Beratung ist eine der
Dienstleistungen, die der Wirtschaftspriifer anbietet. Unsere juristische
Beratung ist kostenlos und vertraulich.

23. einsetzen — moynHaTHCS, BBOJAMTH B JIit0, 3acTocoBYyBaTH; Die
neue Mitarbeiterin wurde in einer hochrangigen Position eingesetzt. Er
setzte die Hunde ein, um den Schlitten zu ziehen. Schiirzen aus Blei
werden als Schutz gegen Rontgenstrahlen eingesetzt.

24. erforderlich — meoOximumii; Die Antragsteller haben alle
erforderlichen Unterlagen einzureichen. Eine sorgfaltige Vorbereitung
ist fiir den Erfolg unbedingt erforderlich. Ich besitze die erforderlichen
Kenntnisse fiir den Job.

25. erzeugen — BupoOuisatu, ctBoproBatH; Die Musik erzeugte eine
ausgelassene Stimmung. Die Batterien erzeugen Strom fiir das Radio.
Die Firma erzeugt Pappkartons. Der Preisriickgang erzeugte ecine
Steigerung der Verkaufe. Gegenseitiger Respekt erzeugt ein gesundes
Arbeitsverhailtnis.

26. das Gebrauchsgut, "-er — TOBapu MIMPOKOTO BXKUTKY;
knappes Gebrauchsgut, seltenes Gebrauchsgut; Aufgrund des hohen
Bevolkerungswachstums und der ansteigenden Verschmutzungsgefahr
ist sauberes Wasser ein kostbares und knappes Gut.

27. gehoren zu (D) — Hanexkarw, BigHocutHcs; Die Statistiken
gehoren nicht zu der betreffenden Studie. Ich nehme nie Dinge, die
anderen gehoren. Bewegung und gesunde Erndhrung gehdren zu einer
gesunden Lebensweise. Es gehoren immer zwei dazu.
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28. gelingen (gelang, gelungen) — BnaBarmcs, Der Firma gelang
es, den Aufwand zu reduzieren und den Nutzen zu erhohen. Alle waren
gliicklich, weil das Projekt gut gelungen war. Es gelang dem Kapitén,
das Schiff zu stabilisieren.

29. der Konsum - cooxuBangs;, bewusster Konsum,
nachhaltiger Konsum, privater Konsum; Die Wirtschaft wird vom
Konsum angetrieben. Das Nettoeinkommen einer Familie bestimmt
ihren Konsum.

30. das Nahrungsmittel — nponykr xapuyBanus; biologische
Nahrungsmittel, frische Nahrungsmittel, Bio-Nahrungsmittel; Eine
gesunde Erndhrung erfordert hochwertige Nahrungsmittel. Manche
Nahrungsmittel werden in luftleeren Behéltern autbewahrt.

31. nutzen — BukopuctoByBarm, eine Gelegenheit nutzen; Die
Firma nutzte ihren Wettbewerbsvorteil aus, um Marktfiihrer zu werden.
Wir miissen das Potenzial dieser Idee nutzen.

32. der Rechtsanwalt, "-er — angBokar; zugelassener
Rechtsanwalt, selbststandiger Rechtsanwalt, deutscher Rechtsanwalt;
Ich habe den Fall gewonnen, ich hatte einen guten Rechtsanwalt. Er
studiert Recht und mochte Rechtsanwalt werden.

33. der Rohstoff-e — cuporuna; nachwachsender Rohstoff,
wertvoller Rohstoff; rechtzeitige Beschaffung von Rohstoffen ist
wesentlich fiir die Produktion. Die Firma handelt mit Rohstoffen wie
Ol und Kohle.

34. sparsam — ekoHOMHHUI1; Sparsam umgehen, sparsam einsetzen.
Sie waren diese sparsame Lebensweise gewohnt. Wir miissen sparsam
sein und weniger Geld ausgeben. Obwohl sie sehr sparsam ist, kauft sie
oft Geschenke fiir ihre Freunde.

35. die Titigkeit, -en — misubHICTB; berufliche Tatigkeit,
chrenamtliche Tatigkeit; Meine Fahigkeiten erlaubten es mir, eine
bessere Tatigkeit zu finden. Unsere Recherche zeigt, dass
Fahrradfahren eine gesunde Tatigkeit ist.

36. umfassen — oxommosatu; Der Vertrag umfasst mehrere
Bestimmungen. Meine Aufgaben im Marketing umfassen auch
Offentlichkeitsarbeit. Das neue Gesetz umfasst die drei vorherigen
Vorschlage. Der Vertrag umfasst mehrere Klauseln.
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37. verrichten — BuxonyBatu; Hausarbeit verrichten, Dienste
verrichten; Fiir die Baumwollfarmer ist diese Art des Anbaus mit mehr
Arbeit verbunden; es kostet sie mehr Zeit und sie miissen mehr
Handarbeit verrichten.

38. die Versicherung, -en — crpaxysanns; freiwillige
Versicherung, technische Versicherung, betriebliche Versicherung; Die
Versicherung bietet volle Deckung ohne eine Selbstbeteiligung. Ich
erhielt die Versicherung, dass das Produkt ungefzhrlich sei.

39. die Verwaltung — ynpaBimiHHA,  aaMIHICTpaIis;
kaufminnische  Verwaltung, laufende Verwaltung, schlanke
Verwaltung; Eine effiziente Verwaltung ist sehr wichtig flir eine
erfolgreiche Firma. Die Verwaltung befindet sich in der
Firmenzentrale.

40. vorbereiten sich zu (D), auf (A) — roryBaTtucsaSie bereitete
sich gut auf ihre Prdsentation vor. Der Reporter riet der Bevolkerung,
sich auf den Sturm vorzubereiten.

41. wirtschaftlich — exomomiunmii; wirtschaftlich vertretbar,
wirtschaftlich sinnvoll; Fachleute prognostizieren fiir ndchstes Jahr eine
positive wirtschaftliche Entwicklung. Diese neue und wirtschaftliche
Methode spart Zeit und Geld. Die wirtschaftliche Lage des Landes hat
sich verbessert.

Ubung 2. Lesen und iibersetzen Sie bitte den Text 4.

Text 4. Giiter und Giiterarten

Alle Mittel, die Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt
befriedigen, nennt man Giiter. Giiter sind fiir den Menschen niitzlich,
weil sie das bestehende Mangelgefiihl beseitigen. Die Bediirfnisse des
Menschen sind uferlos, die Giiter dagegen sind begrenzt und knapp. Die
Knappheit der Gliter resultiert aus dem Spannungsverhéltnis zwischen
unbegrenzten Bediirfnissen und den begrenzten Mitteln, die zur
Bediirfnisbefriedigung zur Verfligung stehen. Deshalb ist der
wirtschaftende Mensch gezwungen, mit den knappen Giitern sparsam
und planvoll umzugehen.

Um ihren Bedarf zu decken, miissen die Menschen geistig
undkorperlich arbeiten. Sie miissen die notwendigen Sachgiiter
erzeugen (z. B. Nahrungsmittel, Kleidung, Schuhe, Wohnung, Mébel,
Maschinen, Autos) und die erforderlichen Dienstleistungen verrichten
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(z. B. Handel, Banken, Versicherungen, Gesundheits-und Rechtspflege,
Verwaltung, Schulen) oder Rechte in Anspruch nehmen (z. B. Patente,
Lizenzen).

Der Oberbegriff "Giiter" umfasst also: Sachgiiter, die der Mensch
durch seine wirtschaftliche Tatigkeit erst schaffen muss, sind
wirtschaftliche Giiter.

Nicht alle Giiter werden durch wirtschaftliche Tatigkeit erstellt.
So gibt es Giiter, die die Natur dem Menschen frei zur Verfiigung stellt,
fiir die er keinerlei Arbeit leisten muss, wie z. B. Luft und Tageslicht.
Man nennt diese Giiter freie Giiter, sie sind nichtGegenstand der
Wirtschaften, weil sie unbegrenzt vorhandensind. Daher ist man auch
nicht bereit, einen Preis dafiir zu zahlen.

Durch Bearbeitung konnen freie zu wirtschaftlichen Giitern
werden. Wird z. B. Meerwasser gereinigt, mit Kohlensdure versetzt und
dem Verbraucher angeboten, so ist aus einem freien ein wirtschaftliches
Gut geworden.

Die Wirtschaft befasst sich nur mit wirtschaftlichen Giitern. Diese
werden aus Stoffen, die die Natur bietet, durch Be- oder Verarbeitung
produziert.

Freie Giiter z. B. Tageslicht, Luft Wirtschaftliche Giiter z. B.
Kleidung, Nahrung

sind unbegrenzt vorhandenverursachen | sind knapp Herstellung erfordert
keinen  Aufwandverlangen  keine | Aufwandhaben  einen  Preissind
Arbeit habenkeinen Preis sind von | Gegenstand des Wirtschaftens

Natur aus konsumreif sind nicht
Gegenstand des Wirtschaftens

Ubung 3. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

1. Wie bezeichnet man Giiter, die vom Menschen erzeugt werden?

2. Man kann Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt
befriedigen. Stimmt das?

3. Sind die Bediirfnisse des Menschen begrenzt oder uferlos?

4. Wie ist das Synonym zum Begriff "jemandem zur Verfiigung
stehen™?

5. In einem gesunden Korper wohnt ein gesunder Geist. Stimmt
das?
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6. Wie nennt man Arbeiten und Leistungen in der Wirtschaft, die
nicht der Produktion von Giitern dienen?

/. Was umfasst der Begriff "Gtiter"?

8. Ich kann mir das Auto nicht erlauben, es ist zu teuer. Wie kann
man das anders sagen?

9. Freie Giiter verlangen keine Arbeit. Stimmt das?

Ubung 4. Ubersetzen Sie folgenden Wérter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:

BHPOOJIATH, 3aJ0BOJIBHATH, JIOACHKI IOTpeOH, OOMEKyBaTH
noTpebu, OyTH B PO3MOPSKEHHI, 3J0POBUM JIyX, BUPOOHUIITBO
TOBapiB, O3BOJUTU COO1 1MI0-HEOYh, JOBrOCTPOKOBUM, TOTYBaTHUCH,
TISUTBHICTD, CHPOBHHA, HEOOMEKEHI1 KOIITH, IIPAIFOBATH TBOPYO, B3ATH
J0 yBarw, HajgaTH B PO3MOPSJDKCHHS, BUKOHYBaTH poOOTy, OyTH B
HAsSIBHOCTI, MPOIMOHYBATH.

Ubung 5. Finden Sie im Text Synonyme zu den folgenden
Wortern und Wortverbindungen:

erlautern, mangelhaft, verfiigen, sich beschiftigen, befriedigen,
benutzen, das Verbrauchsgut, produzieren, unbegrenzt, die Waren, die
Herstellung, etwas sich (D) leisten, fordern, der Verbrauch, gleich.

Ubung 6. Vergleichen Sie freie und wirtschaftliche Giiter.
Beantworten Sie die folgenden Fragen:1. Freie Giiter sind unbegrenzt
vorhanden. Und wirtschaftliche Giiter?

2. Wirtschaftliche Giiter werden vom Menschen hergestellt. Und
freie Giiter?

3. Wirtschaftliche Giiter verursachen einen Aufwand. Und freie
Gtter?

4. Freie Giiter haben keinen Preis. Und wie steht es mit
wirtschaftlichen Giitern?

5. Freie Giiter sind nicht Gegenstand des Wirtschaftens. Und wie
steht es mit wirtschaftlichen Giitern?

6. Freie Giiter sind von Natur aus konsumreif. Und wie steht es
mit wirtschaftlichen Giitern?

Ubung 7. Driicken Sie die gleichen Aussagen mit anderen Worten
aus:

1. Er soll diese Arbeit verrichten.

2. Die Wiinsche des Menschen sind uferlos.
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3. Uns stehen viele freie Giiter zur Verfigung.

4. Die wirtschaftlichen Giter werden aus Stoffen, die die Natur
bietet, produziert.

5. Thre Bediirfnisse sind unbegrenzt.

Ubung 8

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Was versteht man unter "Angebot und Nachfrage"? Begriinden
Sie lhre Antwort!

2. Luft ist ein freies Gut. Beurteilen Sie diese Aussage in Hinblick
auf die Umweltverschmutzung!

3. Nennen Sie Beispiele fiir Dienstleistungen, die Sie in Anspruch
nehmen!

4. Warum ist das Schlaraffenland (Marchenland mit 1
Milchfliissen und Kisselufern) nur ein Wunschtraum?

5. Welche Aussage ist richtig?

a) Groschenromane haben keinen kiinstlerischen Wert, sie sind
daher keine wirtschaftlichen Giiter;

b) Schulausbildung ist freies Gut, da sie dem Schiiler nichts
kostet;

c) Die Menschen werden nie im Schlaraffenland leben.

Ubung 9

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Lesen Sie den Dialog mit verteilten Rollen vor.

c) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.

DIALOG 4

G.: Herein, bitte!

K.: Hallo, Gerda!

G.: Griif dich, Karl! Wie geht’s?

K.:Es geht. Ich habe dir dein Lehrbuch fiir Wirtschaftslehre
mitgebracht.

G.: Brauchst du es nicht? Hast du dich zum Seminar nicht
vorbereitet?

K.: Doch.

G.: Dann kannst du mir erkldren, welches Gut Wasser ist. Nimm
bitte hier Platz!
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K.: Setzen wir uns an den Tisch. Nimm ein Blatt Papier und einen
Bleistift. Ich erklare dir, welches Gut Wasser ist, und du machst ein
Schema. Gell?

G.: Na gut, ich versuche. Ob es mir aber gelingt?

K.: Also: Was ist Wasser? Wirtschaftlich ist es bestimmt ein
Sachgut. Schreib' oben in die Mitte: Sachgut!

G.: Hab' schon geschrieben.

K.: Um welches Wasser geht es?

G.: Um Wasser in Meeren und Fliissen, um Trinkwasser, um
beliebiges Wasser.

K.: Es ist wichtig zu unterscheiden, um welches Wasser es geht.
Da liegt der Hund begraben. Geht es um Wasser in Meeren und Fliissen,
dann ist es freies Gut. Schreib' bitte links "freies Gut"!

G.: Gemacht. Ich hab' verstanden, das Trinkwasser ist nicht freies
Gut, sondern wirtschaftliches Gut.

K.: Ja eben, weil es gereinigt wurde, also durch wirtschaftliche
Tatigkeit des Menschen hergestellt wurde. Schreib' bitte rechts:
"wirtschaftliches Gut".

G.: Geschrieben.

K.: Fahren wir fort! Zum wirtschaftlichen Gut gehoren:
Konsumgut und Produktionsgut. Schreib' das unter das wirtschaftliche
Gut!

K.: Konsumgut kann auch zweiartig sein: Verbrauchsgut, z. B.
Trinkwasser und Gebrauchsgut, z. B. Wasser in der Zentralheizung.
Stimmt das?

G.: Ja, das stimmt. Also unter das Konsumgut schreibe ich
Verbrauchs- und Gebrauchsgut.

K.: Produktionsgut kann auch Verbrauchsgut, z. B. Wasser als
Rohstoff (Lebensmittel) oder Gebrauchsgut sein, z. B. Kiihlwasser.
Schreib' das auch. Und jetzt sehen wir, was fiir ein Schema du gemacht
hast. (Bitte vergleichen Sie Ihr Schema mit dem Schema auf der Seite
117 und gestalten Sie mit IThrem Nachbarn (mit Ihrer Nachbarin) den
Dialog weiter).
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TEST 4
1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1) stehen 1) zur Verfiigung
2) vorhanden
3) korperlich
2) leisten 1) Tatigkeit
2) Arbeit
3) Dienstleistung
3) nehmen 1) zur Verfiigung
2) Arbeit
3) in Anspruch
4) erzeugen 1) Giiter
2) Dienstleistungen
3) Bediirfnisse
5) befriedigen 1) Bediirfnisse
2) Rechte
3) die Menge
2. Wihlen Sie aus der Liste die Begriffe aus, die diesen
Definitionen entsprechen:
1) Giiter, die direkt dem Konsum dienen
2) Giiter, fur die der Mensch keinerlei Arbeit leisten muss
3) Sachgiiter, die der Mensch durch seine wirtschaftliche
Tatigkeit schaffen muss
4) Alle Mittel, die Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt
befriedigen
1) freie Giiter
2) wirtschaftliche Giiter
3) Giiter
4) Verbrauchsgiiter
3. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:
i werden sofort und einmalig verbraucht
2. Zum wirtschaftlichen Giiter gehdren: Konsumgut und..............
3. Die Menschen miissen geistig und korperlich arbeiten, um ihren
Bedarf zu..............
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4. Freie Glter sind.............. vorhanden

5. Wirtschaftliche Giiter werden aus Stoffen, die die Natur bietet,
durch Verarbeitung..............

6. Die Bedirfnisse des Menschen sind uferlos, die Giter

1) decken;2) produziert; 3) Verbrauchsgiiter; 4) unbegrenzt; 5)
Produktionsgut; 6) begrenzt; 7) wirtschaftlich; 8) zahlen.
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Lektion 5
Makrookonomische und
Mikrookonomische Betrachtungsweise

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. allgemein — 3araneuwmii; allgemein anerkannt, allgemein gesagt,
allgemein zuginglich; Die allgemeine Entwicklung ist positiv. Die
Werkstatt bietet eine allgemeine Pannenhilfe. Die Vorschrift bezieht
sich allgemein auf Gesundheitsrisiken.

2. die Arbeitskraft, e — po6oua cmra, menschliche Arbeitskraft,
billige Arbeitskraft, eigene Arbeitskraft; Wir wollen auslidndische
Arbeitskrifte anwerben. Meine Firma liefert die Arbeitskrifte fiir viele
Stra3enbauprojekte. Dieses Projekt erfordert eine Menge Material und
Arbeitskraft.

3. der Aufbau — 6ynosa, kounctpyxkiis, formaler Aufbau, Aufbau
von Beziehungen, elektrischer Aufbau; Meine Website befindet sich
noch im Aufbau. Unsere Leistung umfasst die Lieferung und den
Aufbau Threr Mobel. Die Wissenschaftler untersuchen den Aufbau der
Substanz.

4. die Beschaffung, -en — mpumbaHHs, 3aroTiBiisi, JOCTaBKa,
zentrale  Beschaffung, offentliche  Beschaffung, strategische
Beschaffung; Die rechtzeitige Beschaffung von Rohstoffen ist
wesentlich fiir die Produktion. Die Beschaffung eines Grundstiicks war
eine gute Investition. Das Unternehmen hat die Beschaffung von
Rohstoffen verbessert.

5. beschiftigen sich mit (D) — 3aiimaTuce ynmocs; Wir haben
viele Forschungsprogramme, die sich mit dem Larmbeschéftigen, und
hier solltedoch etwas geschehen! Sie sollten 5 bis 10 Minuten pro
Arbeitsstunde am Computer

einrechnen, in denen Sie sich mit etwas anderem beschéftigen
oder kleine Pausen einlegen.

6. betrachten — posrisimat; Manche Menschen betrachten es als
ihre Bestimmung, anderen zu helfen. Wir suchen nach einer
ganzheitlichen Losung, indem wir das Problem aus verschiedenen
Blickwinkeln betrachten.
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7. der Betrieb, -e — mnimnpmemcrBo, laufender Betrieb,
kontinuierlicher Betrieb; Der Betrieb hat eine feste finanzielle Basis.
Der Betrieb eines jeden Geschifts erfordert Geduld und harte Arbeit.
Der Betrieb fertigt Autos am Band.

8. die Beziehung, en — Bimnocunu, 3B's130k, enge Beziehung, feste
Beziehung, vertrauensvolle Beziehung; Die guten Beziehungen
zwischen den Staaten beruhten auf Vertrauen. Das Essen war in jeder
Beziehung perfekt.

9. einzeln — oauaMuHul, okpemuii, einzeln betrachtet, einzeln
aufgefiihrt, einzeln erhiltlich; Die Behandlung ist auf jeden einzelnen
Fall abgestimmt. Der Chemiker untersuchte die einzelnen Bestandteile
des Stoffes.

10. die Einzelunternenmungen — po3api6ne mignpuemctso; Die
Einzelunternehmung besteht aus einer einzelnen natiirlichen Person,
dem Einzelkaufmann, der im Handelsregister als Kaufmann
eingetragen ist. Geschiftsfiihrer der Einzelunternehmung ist seit
Firmengriindung Herr Dieter Woellner!

11. die Erde, -en — 3emus, verbrannte Erde, fruchtbare Erde,
feuchte Erde; Die Pflanzen wachsen in einem Gemisch aus Erde und
Torf. Der Bohrer wird verwendet, um in die Erde zu bohren.

12. erldutern — moscuroBaru; Ich werde zum besseren
Verstandnis jeden Aspekt erldutern. Der Sprecher erlduterte seine
Hypothese.

13. existieren — icayBatu, nebeneinander existieren, ohne etw.
Akk. existieren, vorher existieren; Es existieren drei verschiedene
Versionen des Dokuments. Zum Bilanzstichtag existieren ein Goodwill
und ein Markenname als i1mmaterielle Vermogenswerte mit
unbestimmter Nutzungsdauer.

14. die Folge, -n — nacnigok, direkte Folge, zwangslaufige Folge,
als Folge von; Ich dachte sorgfaltig liber die Folgen meines Handelns
nach. Das Handbuch enthélt eine Folge von Schritten, die einem helfen.

15. die Forschung, -en — mocmimkenns, Forschung betreiben,
weitere Forschung, gemeinsame Forschung; Wir spezialisieren uns auf
die mikrobiologische Forschung.

16. die Fiihrung, -en — xepiBuunrBo, schlechte Fiithrung, starke
Fiihrung, operative Fithrung; Die Firma entwickelt sich gut unter neuer
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Fithrung. Es stellte sich heraus, dass die Fiihrung keine Schmiergelder
angenommen hatte. Die erfahrensten Wanderer iibernehmen
normalerweise die Fiihrung.

17. die Gewinnerzielung — orpumanns npudytky; Oberste
Maxime fiir die Mitarbeiter der Bechtle AG sind Wachstum und
Gewinnerzielung durch zufriedene Kunden sowie das Erreichen der
Marktfiihrerschaft am eigenen Standort.

18. der Handel — Toprisins, im Handel erhéltlich, fairer Handel,
weltweiter Handel; Globaler Handel ermoglicht einen grofB3eren
Warenaustausch. Viel Handel wurde vor einem Jahrhundert in dieser
Stadt betrieben.

19. die Handlung, -en — gis, BumHok, unerlaubte Handlung,
kriminelle Handlung, keine Handlung; Viele Handlungen haben
unbeabsichtigte Folgen. Der Film hatte eine lustige Handlung, mir hat
er gefallen.

20. die Industrie, -n — mpomucnoBicTs, produzierende Industrie,
metallverarbeitende Industrie, grafische Industrie; Ingenieure arbeiten
iblicherweise in der Industrie. Der neue Manager hat umfangreiche
Erfahrung in der Industrie.

21. innerhalb — B, Bcepenui, mpoTsirom, ynpomossk; innerhalb von,
innerhalb eines Tages, innerhalb einer Woche; Gegenseitiger Respekt ist
ein wichtiger Wert innerhalb des Unternehmens. Das Schloss liegt
innerhalb der Stadtmauern. Innerhalb des Hauses war es viel wiarmer als
draufen. Wir gingen einkaufen und waren innerhalb einer Stunde zuriick.

22. das Kapital — kamitan, bedingtes Kapital, Kapital aufbringen,
Zugang zu Kapital; Der Investor brachte neues Kapital in das
Unternehmen.

23. passieren — tpamnstucs, npoxoaut, den Zoll passieren,
sicheres Passieren, Als ob das jemals passieren wiirde! Sie driickte auf
den Knopf, aber nichts passierte.

24. das Unternehmen — mianmpuemctro; Jedes Unternehmen will
Kosten sparen. Die Expedition war ein erfolgreiches Unternehmen. Die
Firma, fiir die ich arbeite, ist ein globales Unternehmen. Wir fordern
die Zusammenarbeit zwischen Unternehmen.

25. untersuchen — mociiKyBaTH, IEPEBIpATH, OTJILaaTH, genau
untersuchen, nochmals untersuchen, etw. Akk. auf Fehler untersuchen;
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Der Zahnarzt untersuchte meine Zunge genau. Eine unabhéngige
Kommission untersucht die Arbeitsbedingungen. Sprachhistoriker
untersuchen die Geschichte der Sprachfamilien.

26. der Verkehr — pyx, tpancmopt, kombinierter Verkehr,
dichter Verkehr, flieBender Verkehr; Wegen des starken Verkehrs
dauerte die Fahrt lange. Der Verkehr wihrend der Feiertage war
verriickt. Die Bauarbeiten halten den Verkehr auf.

27. versiumen — nporryckaty, eine Gelegenheit versdumen, eine
Chance versdumen, es versdaumen, Anweisungen zu geben; Wir haben
es versdumt, unsere Kunden tiber die Verspitung zu informieren. Gute
Schiiler versdumen nie, ihre Hausaufgaben zu machen.

28. die Volkswirtschaft — wapomne rocmomapcTBo, grofite
Volkswirtschaft, offene Volkswirtschaft, Die Bundesregierung sowie
fiihrende Wirtschaftsforschungsinstitute erwarten fiir die deutsche
Volkswirtschaft wie der ein leichtes Wachstum  des
Bruttoinlandsprodukts von rund 1, 4 % im Jahr 2019. Sie hat
Volkswirtschaft studiert, nicht Recht.

29. die Wechselwirkung — B3aemomis, gegenseitige
Wechselwirkung, starke Wechselwirkung, direkte Wechselwirkung; Sie
versteht die Wechselwirkung zwischen Motivation und Produktivitét. Wir
stellten eine Wechselwirkung der beiden Faktoren fest.

30. wirken — misTa, pobutH, TBOpWTH, mparroBatu, Wunder
wirken, abschreckend wirken, nachhaltig wirken; Die Substanz wirkt
als Katalysator. Seine Unsicherheit war ihm nicht anzusehen, er wirkte
sehr ruhig. Diese Firma wirkt in mehreren Léndern.

31. der Zusammenhang, -€ — 3B’430K, KOHTaKT, KOHTEKCT;
kausaler Zusammenhang, statistischer Zusammenhang,
wirtschaftlicher Zusammenhang; Es besteht kein Zusammenhang
zwischen den beiden Ereignissen. Diese Studie zeigt einen
Zusammenhang zwischen Einkommen und Gesundheit. Das Buch
erklart den Zusammenhang zwischen Bildung und Entwicklung.

Ubung 2. Lesen und iibersetzen Sie diesen Text.

1. Ubersicht

Seit Jahrhunderten ist es {blich, die Wissenschaften in
Geisteswissenschaften und Naturwissenschaften einzuteilen. Einen
Wissenschaftszweig aus der Gruppe der Geisteswissenschaftenbilden
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dabei die Wirtschaftswissenschaften, die wiederum in die Teilgebiete
Volkswirtschaftslehre, Betriebswirtschaftslenre und Finanzwirtschaft
untergliedert werden. Somit ergibt sich folgende Kurziibersicht:

Makrookonomische Betrachtungsweise

Die Volkswirtschaftslehre hat das gesamte Beziehungsgeflecht
zwischen den Privathaushalten, dem Staat, den Unternehmen, dem
Ausland und dem Banken- und Kreditsystem zum Inhalt. Siebeschaftigt
sich also mit den gesamtwirtschaftlichen Erscheinungen und
Zusammenhingen eines ganzen Volkes, ein ergidnzen Nation. In der
volkswirtschaftlichen Forschung betrachtet man z. B. nicht mehr den
Zusammenhang zwischen Einzel-Arbeitszeit undEinzellohn, sondern
wendet man sich dem Zusammenhang zwischenGesamt-Arbeitszeit
und volkswirtschaftlichem Gesamt-Lohn zu. Man spricht von der
Makrodkonomie.

Betriebswirtschaftslehre.

Mikrookonomische Betrachtungsweise

Die Betriebswirtschaftslenre dagegen befasst sich mit dem
wirtschaftlichen Geschehen innerhalb des Betriebes. Das ist die
wissenschaftliche Lehre vom Aufbau, von der Wirkungsweise und vom
Zusammenleben der einzelnen Betriebe (z. B. Beschaffung von
Arbeitskriften und Kapital, Einkauf von Rohstoffen, Verkauf,
Finanzierung, Gewinnerzielung u. a. Ihr Lehrgebiet ist die kleinste
Zelle der Wirtschaft, der Betrieb. Da es sich bei der
Betriebswirtschaftslehre um einzelwirtschaftliche GroBlen handelt,
spricht man auch von Mikrookonomie (griech. mikros =klein).

Die Betriebswirtschaftslehre untersucht also das wirtschaftliche
Geschehen im Einzelbetrieb bzw. in der Einzelunternehmung. Sie ist
einzelwirtschaftlich oder mikrookonomisch orientiert.

Die Volkswirtschaftslehre dagegen beschéftigt sich mit den
gesamtwirtschaftlichen Vorgingen und Zusammenhidngen sowie mit
internationalen Wirtschaftsproblemen. Sie ist gesamtwirtschaftlich
oder makrookonomisch ausgerichtet.

Alle wirtschaftlichen Handlungen des einzelnen als
Verbraucherwie auch als Hersteller wirken doppelt: Sie haben
einzelwirtschaftliche, aber gleichzeitig auch gesamtwirtschaftliche
Folgen.
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Ubung 3. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

1. In welche Arten werden alle Wissenschaften eingeteilt?

2. Zu welcher Wissenschaftsart gehoren Wirtschaftswissenschaften?

3. Wie werden Wirtschaftswissenschaften eingeteilt?

4. Womit befasst sich die VVolkswirtschaftslehre?

5. Womit beschiftigt sich die Betriebswirtschaftslehre?

Ubung 4. Ubersetzen Sie folgenden Wérter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:

BiZOyBaTUCs (TpaiuisTHCs), OyTH IIpaBUM, BIJJaTH B3aMiH,
3aliMaTUCA YUM-HEOyab, YIPaBIiHHS MiAIPHEMCTBOM, IOSCHIOBATH,
MNPOMYCTUTH 3aHSTTS, TEpHI 3a BCe, TyMaHITapHI HAyKW, Tramysi
KYJIbTYpPH, iICHYBaTH, BTpYYaHHS JIFOJIUHH, CTOJITTS, OyTH MPUHHITHM,
pPO3AUIATH HAyKW Ha MOPUPOAHI 1 TyMaHITapHi, AEp:KaBa, MICTHUTH,
OaHKIBChKa Ta KPEAWTHA CHCTEMA, PO3TIIIATH (JIOCITIIKYBATH) 3B'S30K
MDK pOOOYHMM YacoM 1 3apIiiaToro, eKOHOMIYHHUHN IPOIIeC, TPUI0aHHS
po00YOi CHJIH 1 KamiTaly, 3aKyMiBJsl CAPOBUHH, JOCATHEHHS NPUOYTKY,
€KOHOMIYHA [isl.

Ubung 5. Finden Sie im Text Synonyme zu den folgenden
Wortern und Wortverbindungen:

sich beschéftigen mit (D), erkldaren, bekommen, der Bereich,
gebrauchen, funktionieren, Priifungen ablegen, misslingen, die Leitung
(von Betrieben), das Gehalt, die Untersuchung, der Profit, der
Konsument, handeln.

Ubung 6

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Sprechen Sie iliber Wirtschaftswissenschaften anhand des
Schemas im Text 5!

2. Was halten Sie vom entscheidenden Unterschied zwischen
Volkswirtschaftslenhre und Betriebswirtschaftslehre?

3. Die makrodokonomische Betrachtungsweise macht Aussagen
tiber das Gruppenverhalten und nicht iiber das Einzelner halten.
Erklaren Sie bitte diese These! Konnen Sie vielleicht Beispiele fiir
mikrookonomische und makrodokonomische Vorgéinge angeben?

Ubung 7

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Lesen Sie den Dialog mit verteilten Rollen vor.
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c) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.

DIALOG 5

Teil 1

W.: Hallo, Peter! Was ist denn passiert? Du siehst so traurig aus.

P.: Guten Tag! Ah, Wera, du hast recht. Ich habe eben die Priifung
in der Wirtschaftstheorie nicht bestanden.

W.: Du bist in der Priifung durchgefallen? Kaum zu glauben. Ach
du meine Giite! Ich mochte gern wissen: Welche Frage hast du nicht
beantworten konnen?

P.: Uber Betriebswissenschaften. Was ist das? Wie wiirdest du
diese Frage beantworten?

W.: Ganz einfach. Erstens: Das ist die Disziplin der
Wirtschaftswissenschaften. Und zweitens: Sie befasst sich mit dem
Aufbau, der Organisation und Fiihrung von Betrieben. Einfach. Nicht?

P.: Doch, doch. So einfach ist es nicht. Man muss doch alles
genau erlautern. Ich war aber lange krank. Deswegen hab' ich viel den
Unterricht versdumen miissen. Und jetzt muss ich vieles nachholen.

W.: Vielleicht kann ich dir helfen?

P.: Danke. Nett von dir. Hast du Zeit?

W.: Ja.

Teil 2

P.: Hast du schon alle Priifungen abgelegt?

W: Ja, Gott sei dank!

P.: Wie? Alle sehr gut?

W.: Fast alle, in der "Volkswirtschaft" hab' ich eine gute Note
erhalten.

P.: Da hast du Schwein, Gliickspilz. Jetzt kommen wir zur Sache!
Was kannst du eigentlich von der Volkswirtschaft erzédhlen?

W.: Vor allem ist sie Gesamtwirtschaft innerhalb einer Nation,

eines Volkes.
P.: Das ist klar. Womit befasst sich die VVolkswirtschaftslehre?
W.: Sowonhl mit allgemeinen Problemen der

Volkswirtschaftstheorie, als auch mit speziellen Problemen.
P.: Mit welchen? Was fiir spezielle Probleme?

50



W.: Na, sie beschiftigt sich z. B. mit Problemen der Handels-,
Verkehrs- oder Sozialpolitik.

P.: So. Und die Geisteswissenschaften?

W.: Sie beschiftigen sich mit Fragen des geistigen Lebens, also
mit verschiedenen Gebieten der Kultur. Noch Fragen?

P.: Was ist iibrigens die Natur selbst? Wie wiirdest du diese Frage
beantworten?

W.: Ich finde diese Frage kinderleicht. Natur ist alles, was auf der
Erde wichst, lebt, fliet und liegt, also Natur ist Gesamtheit der
Pflanzen, Tiere, Gewisser und Gesteine auf der Erdoberflache. Mit
anderen Worten: Das ist alles, was an organischen und anorganischen
Erscheinungen ohne Zutun des Menschen existiert.

P.: Danke. Man sieht sofort, dass du das Lehrbuch tiichtig gelesen

hast. Welche Lehrbiicher hast du dabei benutzt?

W.: Nicht viele, aber doch. Guck' mal! Das ist das Lehrbuch von
Norden. Ich kann es dir leihen.

P.: Danke schon. Bis morgen, Wiral!

W.: Mach's gut! Ich driicke beide Daumen fiir dich!

TEST 5

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:

1) beantworten 1) Probleme
2) Fragen
3) Priifungen
2) versidumen 1) das Problem

2) den Vertrag
3) den Unterricht
3) benutzen 1) Preise
2) Fragen
3) Lehrbiicher
4) sich befassen mit 1) der Priifung
2) dem Problem
3) dem Geld
5) erhalten 1) eine Note
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2) eine Priifung
3) eine Frage
6) bestehen 1) den Priifung
2) die Note
3) den Unterricht
2. Wihlen Sie aus der Liste die Begriffe aus, die diesen
Definitionen entsprechen:
1) die Disziplin der Wirtschaftswissenschaften, die sich mit dem
Aufbau, der Organisation und Fiihrung von Betrieben beschaftigt;
2) Zahlungen oder Geldmittel;
3) Ertrag eines Unternehmens oder Uberschuss iiber den
Kostenaufwand,;
4) der Schaden oder das Verlieren;
5) regelmiBige Bezahlung fiir Arbeiter;
6) regelmiBige Bezahlung fiir Beamten und Angestellten;
7) Wissenschaften, die sich mit der Kultur und dem geistigen
Leben befassen;
8) Art und Weise, in der etwas funktioniert (wirkt);
9) Art und Weise, die man etwas betrachtet.

1) die Betrachtungsweise, 2) Betriebswirtschaftslehre, 3) das
Gehalt, 4) Finanzen, 5) der Gewinn, 6) der Verlust, 7) die
Wirkungsweise, 8) Geisteswissenschaften, 9) der Lohn

3. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

1) Die Betriebschaftslehre ............ das wirtschaftliche
Geschehen in der Einzelunternehmung

2) i beschiftigen sich mit verschiedenen Gebieten der
Kultur

3) Natur ist alles, was an organischen und anorganischen
Erscheinungen ohne ............ des Menschen existiert.

4)  Die  Volkswirtschaftslehre  beschiftigt sich  mit
0 [=] ¢ T Erscheinungen und Zusammenhidngen eines
gJanZen......cccvveeviveennnnnn

5) In der volkswirtschaftlichen............... wendet man sich dem

Zusammenhang zwischen Gesamt — Arbeitszeit und Gesamt- Lohn zu.
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6) Die Betriebswirtschaftlehre ist die..................... vom Aufbau
der............ Betriebe.

1) Forschung, 2) gesamtwirtschaftlichen, 3) Untersucht, 4) Zutun,

5) Volkes, 6) Geisteswissenshaften, 7) volkswirtschaftlichen, 8) Lehre,
9) einzelnen.
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Lektion 6
Marktwirtschaft

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. die Absprache, -en — nomoBieHicTh, yrozaa, eine Absprache
(Vereinbarung) treffen, ohne vorherige Absprache. Riesige Konzerne
konnen den Wettbewerb durch Absprache liber Produktionsmenge und
Preise unterdriicken.

2. das Angebot, -e - mnpomosumig, breites Angebot,
umfangreiches Angebot; Ich habe das Angebot schriftlich erhalten,
daher weil3 ich, dass es giiltig ist. Alle Angebote inkludieren Steuern.
Das Angebot entspricht der Nachfrage nach dem Produkt. Wir haben
vom Kunden noch keine Antwort auf unser Angebot erhalten. Sein
Angebot war der erste Schritt hin zu einem Friedensvertrag.

3. die Antriebskraft, -e — pymiiina cwra, antreiben, die
Antriebskraft der freien Wirtschaft. Das Streben, Eigentum zu erwerben
und es zu vermehren, ist die Antriebskraft der Marktwirtschatft.

4. der Ausgleich, -e — kommpomic, piBHOoBara, zum Ausgleich,
einen Ausgleich erhalten. Der Markt bewirkt den Ausgleich von
Angebot und Nachfrage.

5. die Ausbeutung, -en — po3poOka, eKcILIyaTaris,
wirtschaftliche Ausbeutung, kommerzielle Ausbeutung, koloniale
Ausbeutung; Es gibt ein Gesetz gegen die Ausbeutung von Arbeitern.

6. die Bedingung, -en — ymoBa, einzige Bedingung, keine
Bedingung, zwingende Bedingung; Dieser Vertrag kommt allerdings
mit einigen Bedingungen. Beide Parteien haben die Bedingungen des
Vertrags ausgehandelt. Ich stimmte ihren Bedingungen zu. Die
vereinbarten Bedingungen sind verbindlich.

7. begriinden — oOrpynToByBaTH, Verpflichtungen begriinden,
einen guten Ruf begriinden, durch nichts zu begriinden; Es fiel ihm
leicht, seine Entscheidung zu begriinden. Die Klédgerin begriindete ihre
Anschuldigung. Er war nicht in der Lage, seine Meinung zu begriinden.

8. bestehen (bestand, bestanden) in (D) — nonsraru B; icHyBaTH;
Ausliandische Tochtergesellschaften bestehen in den USA, der

54



Schweiz, Osterreich, Brasilien, Italien, Spanien, England, Norwegen.
Chancen bestehen in einer schnellen Belebung der Baustoffmaérkte.

9. bewirken — cnpuuunsaru, Buknukaru, WWunder bewirken; Das
neue Gesetz bewirkte positive soziale Verdnderungen. Die Proteste
bewirkten eine Verdnderung.

10. bezeichnen — o3nauatu, etw. Akk. als etw. Akk. bezeichnen,
mit Datum und Nummer bezeichnen, Wahrungen bezeichnen; Der
Gastrokritiker bezeichnete meine Kochkunst als innovativ. Das Schild
bezeichnet eine FuBlgdngerzone. Viele Wanderwege sind mit speziellen
Symbolen bezeichnet.

11. das Eigentum (-tiimer) an + AkK. — Bnacuicts, das
Privateigentum, eigenes Auto, das Eigentum erwerben und vermehren.
Das Haus ist mein Eigentum. Das Grundstiick ist in unser Eigentum
libergegangen.

12. der Einfluss, -sse — Brmus, Einfluss haben, starker Einfluss,
grof3er Einfluss; Latein hatte einen bedeutenden Einfluss auf viele heute
gesprochene Sprachen. Dieses Projekt wird einen grolen Einfluss auf
die Gemeinde haben. Die Beliebtheit des Senators verschaffte ihm
einigen politischen Einfluss. Ihre Erfahrung gibt ihr erheblichen
politischen Einfluss.

13. der Eingriff, -e — Brpyuanns, medizinischer Eingriff,
chirurgischer Eingriff; Der operative Eingriff war ein Erfolg.
Umweltschiitzer wollen Eingriffe in die Natur reduzieren.

14. die Einrichtung, -en — opramnisaiis, 3akjiaj, 00JalITyBaHHs,
HaJaITyBaHHsA, gemeinniitzige Einrichtung, moderne Einrichtung,
gesamte Einrichtung; Diese staatliche Einrichtung ist mit der
Kostenkontrolle betraut. Wir haben Geld fiir eine karitative Einrichtung
gespendet. Das Labor investierte in eine neue technische Einrichtung.
Die Einrichtung der Software dauerte ein paar Minuten. Die
Einrichtung des Hauses ist sehr altmodisch.

15. ergeben (ergab, ergeben) sich — BinOyBartucs, 3maBatuc,
migkopstucs, ein umfangreiches Geschéft kann sich ergeben; Als sie
von der Polizei umstellt waren, ergaben sich die Kriminellen. Der
Konig wollte, dass sich seine Feinde ergaben.

16. eroffnen — BimkpuBaTH, 3acHyBaTH, Neue Perspektiven
eroftnen, das Feuer eroftnen, Kredit eroffnen; Die Firma eroffnet neue
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Filialen in zehn Stddten. Diese neue Technologie erdffnet viele
Moglichkeiten, Energie zu sparen. Sie hat die Debatte mit einer
BegriiBungsrede eroffnet.

17. erwerben (erwarb, erwarben) — 3mo0yBatu, Wissen
erwerben; Sie hat in der Schule viele soziale Fahigkeiten erworben. Wir
miissen fiinf Lizenzen dieser Software erwerben. Beim Praktikum
konnen Studenten praktische Fahigkeiten erwerben. Wer den ganzen
Kurs abschlie3t, erwirbt ein Diplom.

18. zur Folge haben — martm mHacmigku, mpusBectd a0; Die
Aussage des Politikers hatte oOffentliche Kritik zur Folge. Die
Erweiterung der Produktionskapazititen konnen im Falle einer langer
anhaltenden Rezession und schwachen Nachfrage Auslastungsrisiken
zur Folge haben.

19. Geschift machen — ykinactu BurinHy yroay; Sie machten ein
Geschift und beide Parteien waren zufrieden. Wer mit Menschen in
Dorfern in EntwicklungslandernGeschaft machenmdchte, schafft dies
kaum ohne die Unterstiitzung der Menschen vor Ort.

20. die Gesetzgebung, -en — 3akoHomaBcTBO, Nationale
Gesetzgebung, europdische Gesetzgebung; Die Regierung hat die
Gesetzgebung zur Importkontrolle gedndert.

21. gestatten — mo3BossTH, Zugang gestatten, eine Ausnahme
gestatten, Gestatten Sie, ist dieser Platz frei? Das Hotel gestattet kleine
Haustiere.

22. gewidhren — 103BOIATH, JaBaTH, 3aJ0BOJBHATH, Zugang
gewahren, FEinsicht gewdhren, Kredit gewdhren; Viele Staaten
gewiahren die Aufnahme von Fliichtlingen. Das Gesetz gewéhrte allen
Freiheit und gleiche Rechte. Das neue Gesetz gewdhrt gute
Investitionsbedingungen

23. die Gewerbefreiheit, -en — das Gewerbe, ehrliches Gewerbe,
ein Gewerbe ausiiben. Bei der Marktwirtschaft Dbesteht
uneingeschrankte Gewerbefreiheit.

24. giinstig — cnpusarnuBuii, sehr giinstig, besonders giinstig,
vergleichsweise giinstig; ES ist schwer, gute Qualitit zu einem
giinstigen Preis zu finden. Die wirtschaftliche Lage ist giinstig, um
Investitionen zu titigen. Er wartete auf einen giinstigen Moment, um
nach einer Gehaltserhohung zu fragen.
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25. der Haushalt, -e — nmomamHe roOCIOIapCTBO, OOJIKET,
offentlicher Haushalt, ausgeglichener Haushalt, den Haushalt machen.
Die Regierung beschloss den Haushalt fiir das néichste Jahr. Ein
kostenloses Telefonbuch wurde an jeden Haushalt der Stadt geliefert.
Die ganze Familie half im Haushalt.

26. die Macht, -e — B1ana, cuia, hohere Macht, Macht besitzen,
dunkle Macht; Er missbrauchte seine Macht nie. Der Lowe ist ein
Symbol der Macht. Das Buch beschreibt die Machte des Guten im
Kampf gegen das Bose. Wir wollen eine Demokratie aufbauen, um die
Macht des Herrschers zu verringern.

27. die Marktwirtschaft — punkoBa exoHomika, Ssoziale
Marktwirtschaft, 6kosoziale Marktwirtschaft, offene Marktwirtschaft;
Bei Loewe ist die Fiihrung und Kontrolle des Unternenmens darauf
ausgerichtet, im Einklang mit den Prinzipien der sozialen
Marktwirtschaft wiirden Bestand des Unternehmen und seine
nachhaltige Wertschopfung zu sorgen.

28. die Mehrzahl — 6inbmricTs, in der Mehrzahl, iiberwiegende
Mehrzahl, grole Mehrzahl; Auch die Mehrzahl unserer Kunden ist
betroffen und wir spiiren die Unsicherheit im Markt bei Gesprachen mit
unseren Abnehmern.

29. die Nachfrage — momut, hohe Nachfrage, steigende
Nachfrage, grofle Nachfrage; Die Nachfrage nach dem neuen Produkt
ist enorm. Wenn die Preise hoch sind, ist die gesamtwirtschaftliche
Nachfrage gering. Die Nachfrage nach IT-Losungen durch die
offentliche Hand (E-Government) hilt an.

30. die Preisbildung, -en = I[iIHOYTBOPEHHS,
wettbewerbsorientierte Preisbildung, angemessene Preisbildung; Die
Banken haben die neuen Eigenkapitalregeln gemif3 Basel II in ihre
Entscheidungsprozesse und ihre Preisbildung eingearbeitet. Die
weltweiten Markte fiir unsere Produkte sind wettbewerbsintensiv,
insbesondere  hinsichtlich  Preisbildung sowie Produkt- und
Servicequalitit.

31. die Qualitit — sxicTh, schlechte Qualitdt, hochste Qualitit,
gleichbleibende Qualitdt; Unsere Firma produziert Autoteile der
hochsten Qualitit. Die Qualitéit des Essens im Restaurant ist fantastisch.
Sorgfalt garantiert gute Qualitdt. Produktionsverfahren auf dem letzten
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Stand der Technik und ein eigener Formenbau ermoéglichen hochste
Qualitdt der erzeugten Produkte.

32. privat — mpuBatHuii, privat finanziert, rein privat; Das Projekt
wird nur durch private Sponsoren finanziert. Fiir den privaten Gebrauch
ist diese Software kostenlos. Ich mag Hotels mit einer privaten
Atmosphaire.

33. riesig — Benmuesnwmii, Mit ihrer riesigen Kapazitit wird die
Batterie lange halten. Die riesige Wiiste umfasst Teile von mehreren
Landern. Diese alte Kathedrale ist ein riesiges Bauwerk. Es wird
Monate dauern, dieses riesige Projekt abzuschlief3en.

34. riicksichtslos — HerakTOBHO, O€3lepeMoHHO, rpybo, ohne
Riicksichtnahme, riicksichtsloses Verhalten, riicksichtslose Kritik, Die
Fabrikanten haben das Uberangebot an Arbeitskriften riicksichtslos
ausgenutzt.

35. das Steuerorgan, -e — opran ymparmiHHs, Steuern, der
Steuerman, das Steuerpult, das Steuerorgan der Wirtschaft. Der Markt
ist das Steuerorgan oder das Lenkungsorgan der Wirtschaft.

36. das Streben — nparuenns, Streben nach Gliick, Streben nach
Erfolg, gemeinsames Streben; Unser Streben nach Verbesserung treibt
uns voran. Sie verbrachte ihr Leben mit dem Streben nach Weisheit.
Dank der Streben ist diese Konstruktion extrem stabil.

37. treffen (traf, getroffen) sich — 3ycrtpivarucs, eine
Entscheidung treffen, VVorbereitungen treffen; Er trifft gerne spontane
Entscheidungen. Wir treffen uns um Viertel nach sechs. Er traf den Ball
mit dem ersten Schlag. Die Firmen haben eine vorldufige Vereinbarung
getroffen.

38. der Umsatz, -e — o6opor; die Unsatzsteuer, Gesamtmenge
umgesetzter Waren, einen guten Umsatz von der Seife haben. Der
Unsatz steigt (sinkt).

39. uneingeschrinkt — HeoOMexxenuii, nicht uneingeschrinkt,
uneingeschrianktes Vertrauen. Die freie Marktwirtschaft gewihrt
Erzeugern und Verbrauchern uneingeschrinkte Freiheit und
Selbstverantwortlichkeit.

40. der Unternehmer, - — mignpuemers, selbstidndiger
Unternehmer, angehende Unternehmer, freie Unternehmer; Der
Unternehmer erschloss einen neuen Markt in China. Das neue
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Gemeindehaus wurde von einem wohlhabenden Unternehmer gestiftet.
Ein Unternehmer wird den Bau durchfiihren. Die Steuerreform wird
viele Menschen betreffen, insbesondere Unternehmer.

41. die Verwaltungsbehorde — opran ynpaemaas, Die
Verwaltungsbehorde, die die Verordnung erlassen hat, und die obersten
Verwaltungsbehorden des Bundes oder des Landes, die zur Vertretung
[...]

42. vermehren — 30inemyBarm; Sie vermehrte ihre Ersparnisse
durch verniinftige Investitionen.

43. der Vorteil, -e — nepesara, Burona, entscheidender Vorteil,
wesentlicher Vorteil, klarer Vorteil;, Seine Chinesischkenntnisse sind
ein deutlicher Vorteil bei der Stellensuche. Wir haben einen
entscheidenden Vorteil gegeniiber unseren Konkurrenten. Man kann
leicht die Vorteile eines eigenen Autos nennen. Diese neue Technologie
hat viele Vorteile.

44, der Wettbewerb, -e — xonkypenmis, der Wettbewerber, der
Wettbewerbsteilnenmer,  wettbewerbsfdhig, ein internationaler
Wetthewerb; aus dem Wettbewerb ausscheiden. Unter Firmen herrscht
ein harter, heftiger Wettbewerb.

45. zerstorem — 3HuUIyBaTH, pyiHyBaTH, cine Briicke, ein
Gebaude zerstoren. Die Stadt ist durch den Krieg, durch ein Erdbeben,
Feuer zerstort worden. Die freie Marktwirtschaft kann ihr eigentliches
Steuerorgan, den Markt und den Wettbewerb, und damit sich selbst
zerstoren.

46. auf der Strecke bleiben — runyTH, nmporpaBatu; Nicht
konkurrenzfiahige Unternehmen konnen nicht mithalten und bleiben im
Konkurrenzkampf auf der Strecke.

Ubung 2. Lesen und iibersetzen Sie den Text 6.

Im 19. Jahrhundert entstand die freie Marktwirtschaft mit
unbeschrianktem Wettbewerb ohne jegliche Eingriffe des Staates. Viele
Unternehmer erzielten Riesengewinne, und in ihren Handen bildete
sich immer mehr Eigentum an Kapital. Man spricht deshalb auch vom
kapitalistischen Wirtschaftssystem. In der Marktwirtschaft stellt jeder
Haushalt und jede Unternehmung einen Einzelplan auf, der sich aus den
individuellen Vorstellungen ergibt. Die Grundlage der Marktwirtschaft
ist also der von jedem Unternehmen und jedem Haushalt aufgestellte
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Einzelplan. Die Einrichtung, die die Einzelplane koordiniert, ist der
Markt. Der Markt ist das Steuerorgan der Wirtschaft. Hier treffen sich
Angebot und Nachfrage nach Giitern. Und als Lenkungsinstrument soll
der Markt mittels freier Preisbildung den Ausgleich von Angebot und
Nachfrage bewirken. Der Begriff des Marktes ist besonders wichtig, da
die Bundesrepublik eine Wirtschaftsordnung hat, die man als
"Marktwirtschaft”" bezeichnet. Dies bedeutet, dass sich die Mehrzahl
der Preise liber den "Markt" bildet. Die Preise der Produkte werden also
nicht festgelegt, etwa vom Staat, sondern kommen durch das
Zusammentreffen von Angebot und Nachfrage zustande.

Wesen der freien Marktwirtschaft

Grundelement der freien Marktwirtschaft ist das freie Spiel der
wirtschaftlichen Krifte ohne staatliche Eingriffe. Der Staat produziert
nicht selbst. Was er braucht(z. B. Gebaude, Fahrzeuge, Schiffe), bezieht
er von privaten Unternehmern unter den gleichen Bedingungen wie die
anderen Verbraucher. Der Staat garantiert das Privateigentum, denn das
Streben, Eigentum zu erwerben und es zu vermehren, ist die
Antriebskraft der freien Wirtschaft. Es besteht unecingeschrinkte
Gewerbefreiheit. Jeder kann einen Gewerbebetrieb erdffnen, kann
herstellen, kaufen und verkaufen, was und wo er will. Es besteht volle
Vertragsfreiheit. Jeder kann Vertrdge (z. B. Kaufvertrage) schlieen,
mit wem er will, wortiber er will. Der Unternechmer mochte moglichst
billig einkaufen und mdglichst teuer verkaufen. Der Verbraucher
mochte moglichst viele seiner Bediirfnisse befriedigen und versucht,
moglichst gute Ware zu moglichst giinstigem Preis zu erwerben. Daraus
entwickelt sich der Wettbewerb: Angebot und Nachfrage sowie die
Qualitdat der Ware bestimmen Umsatz und Preis. Wer gute Ware zu
einem giinstigen Preis anbietet, macht das Geschift. Wer nicht
mithalten kann, bleibt im Konkurrenzkampf auf der Strecke, wird nicht
konkurrenzfahig und scheidet aus dem Wettbewerb aus.

Vorteile der freien Marktwirtschaft

Die freie Marktwirtschaft gewdhrt Erzeugern und Verbrauchern
ein hohes Mall an Freiheit und Selbstverantwortlichkeit und lasst
dadurch die schopferischen Krifte im Menschen zur vollen Entfaltung
kommen. Das Streben des Menschen, Eigentum zu erwerben und es zu
vermehren, sowie der harte Konkurrenzkampf fithren zu
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Hochstleistungen auf vielen Gebieten. Der Wettbewerb verbessert die
Qualitdt und drickt die Preise. Der Markt orientiert sich an den
Wiinschen des Verbrauchers. Der Unternehmer produziert, was der
Verbraucher will, denn er will ja seine Produkte verkaufen. So decken
sich die Interessen von Erzeugern und Verbrauchern.

Nachteile der freien Marktwirtschaft

Monopolbildung schaltet den Wettbewerb aus. Riesige Konzerne
kommen zur  Marktbeherrschung, durch  Absprachen iiber
Produktionsmenge und Preise konnen sie den Wettbewerb
unterdriicken. SchlieBlich diktieren sie als Monopole Lohne und Preise.
Darunter leiden die kleinen und mittleren Unternehmer und die
Verbraucher. So kann die freie Marktwirtschaft ihr eigentliches
Steuerorgan, den Markt und den Wettbewerb, und damit sich selbst
zerstoren.

Ubung 3. Beantworten Sie die Fragen zum Text:

1. Was ist das Steuerorgan der Wirtschaft?

2. Werden die Preise der Produkte vom Staat festgelegt?

3. Was ist der Kern der freien Marktwirtschaft?

4. Wie verhilt sich der Staat zur Wirtschaft in der freien
Marktwirtschaft?

5. Wer bleibt im harten Konkurrenzkampf auf der Strecke?

6. Was beeinflusst die GroBBunternehmer?

7. Wer wird riicksichtslos ausgebeutet und benachteiligt?

Ubung 4. Ubersetzen Sie folgenden Waorter und
Wortverbindungen ukrainisch und merken Sie sich:

1. Die Grundlage der Marktwirtschaft ist es, Einzelpldne von
jedem Unternehmen und jedem Haushalt aufzustellen.

2. Der Staat garantiert das Privateigentum, denn das Streben,
Eigentum zu erwerben und es zu vermehren, ist die Antriebskraft der
freien Wirtschaft. Jeder ist imstande, Vertrage (z. B. Kaufvertrige) zu
schlieBen, mit wem er will, woriiber er will.

3. Der Unternehmer beschlie3t, moglichst billig einzukaufen und
moglichst teuer zu verkaufen.

4. Der Verbraucher mochte moglichst viele s Bediirfnisse
befriedigen und versucht, moglichst gute Ware zu mdglichst giinstigem
Preis zu erwerben.
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5. Das Streben des Menschen, Eigentum zu erwerben und es zu
vermehren, sowie der harte Konkurrenzkampf fithren zu
Hochstleistungen auf vielen Gebieten.

Ubung 5. Finden Sie im Text Antonyme zu den folgenden
Wortern:

reich, die Anfrage, die Volkswirtschaft, der Verlust, der
Hersteller, verkaufen, verbieten, das Volkseigentum, kompliziert,
einschalten, schaffen, billig.

Ubung 6. Ubersetzen Sie folgenden Waérter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:

BJIACHICTb Ha KaIliTaJl, IKICTh TOBapy, TOBHA CBOOOIa B CKJIadaHHI1
KOHTPaKTy, MparHeHHs, 000poOT, pyHHyBaTH, HEOOMExkKeHa CBO0OO/A,
OCHOBa 4Oro-HeOyJb, BTpPyYaHHS JEp>KaBH, OJIHAKOBI YMOBH,
BIUIMBATH, 3yCTPIY MOMHUTY 1 MPOMO3UIIli, KOHKYPEHIIisl, MOBa e Mpo
OyIp-110, PWHKOBAa €KOHOMIKA, BINIMB Ha CYCIUIBCTBO, KHUTTA,
HEeoOMeKeHa KOHKYPEHIIisl, OpraH yNpaBiiHHS, COPUSATIUBI L1HU,

Ubung 7

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Lesen Sie den Dialog mit verteilten Rollen vor.

c) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.

DIALOG 6.

A.: Warum nennt man den Markt das Steuerorgander Wirtschaft?

B.: Wie du weilit, treffen sich auf dem Markt Angebot
undNachfrage. Und die Aufgabe des Marktes besteht in dem Ausgleich
von Angebot und Nachfrage.

A.: Na, ja, und dieser Ausgleich wird mit Hilfe freier Preisbildung
erreicht.

B.: Genau! Und der Staat mit typischer Marktwirtschaft ist die
Bundesrepublik.

A.: Ja, hier werden die Preise der Produkte nicht vom
Staatfestgelegt, sondern durch das Zusammentreffen von Angebot
undNachfrage.

B.: Warte mal! Fiinf vor acht! In 5 Minuten beginnt die Vorlesung
in der Wirtschaftslehre. Es wird um die Marktwirtschaft gehen.

62



TEST 6

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1. erdffnen 1) die Macht
2) den Betrieb
3) den Einfluss
2. herstellen 1) die Ware
2) die Preise
3) die Anfrage
3. erzielen 1) den Gewinn
2) das Angebot
3) die Nachfrage
4. festlegen 1) Preise
2) Qualitat
3) Waren
5) losen 1) den Preis
2) den Vertrag
3) die Freiheit
6. schliefie 1) den Vertrag
2) die Ware
3) das Eigentum
7. erwerben 1) die Preise
2) das Eigentum
3) die Qualitat
2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

1 . mochte moglichst einkaufen und moglichst teuer
verkaufen
2. Auf dem............. treffen sich Angebot und Nachfrage

3. Die Antriebskraft der freien Wirtschaft ist Eigentum
4. Als Lenkungsinstrument soll der Markt mittels.....................

5. Preisbildung den Ausgleich von Angebot und
Nachfrage........ccccvvviviieiiieiinnnn,
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6.DaS......cceuve. des Menschen,

.................... Zu erwerben und es

zu vermehren, fiihrt zu Hochstleistungen auf................. Gebieten.

bewirken; 7. Umsatz; 8. Streben; 9. Eigentum.
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7. Angebot und Nachfrage bestimmen

.................. und Prels.

1. Markt; 2. erwerben:; 3. freier; 4. der Unternehmer: 5. vielen: 6.

3. Wihlen Sie Synonyme oder Synonymphrasen zu den
angegebenen Wortern und Wortverbindungen:

1.

. der Wetthewerbsteilnehnmer

. das Lenkungsorgan der Wirtschaft

der Konkurrenzkampf

. nicht eingeschrinkt

© 0o ~N o

Ohne Riicksichtnahme

das Abwandern
vernichten

eine Vereinbarung treffen

verlorengehen

10. zu etw. (D.) fithren

a) auf der Strecke
bleiben

b) das Steuerorgan
der Wirtschaft

c) die Abwanderung
d) eine Absprache
treffen

e) der
Wettbewerbskampf
f) uneingeschrankt
g) der Wettbewerber
h) riicksichtslos

1) zerstoren

J) zur Folge haben



Lektion 7
Markt

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
Ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. der Tausch, -e — o6min, im Tausch, zum Tausch, schlechter
Tausch; Mein Bruder wollte meinen Platz, also machten wir einen
Tausch.

2. der Anbieter, — oco0a, ska poOUTH HPOIO3UIIIIO, OIEPaATOP,
npoBaijep, npeiacTaBHUK, private Anbieter, einziger Anbieter,
lokaler Anbieter; Meine Telefonrechnung war zu hoch, also habe ich
den Anbieter gewechselt. In Italien bin ich der einzige Anbieter der
Marke. Wir sind der groBBte Anbieter von Elektroartikeln in der Region.
Nur zertifizierte Anbieter diirfen dieses Produkt vertreiben.

3. der Nachfrager, - — mokynens, cnoxkuBau;, Erwartungsgemal
werden diese Regionen auch im Jahr 2028 die stirksten Nachfrager
bleiben.

4. die Arbeitsteilung — posmomin mparyi, internationale
Arbeitsteilung, vertikale Arbeitsteilung; Der Verwaltungsrat hat
schriftliche Richtlinien fiir die wesentlichsten Tatigkeitsbereiche der
Gesellschaft zu erstellen, in denen die Arbeitsteilung zwischen dem
Verwaltungsrat und dem Vorstand festgelegt wird.

5. zum Ausdruck kommen — 3naiiTu Bupaxkerss; Das System ist
ausgewogen, wenn Rechtsstaatlichkeit herrscht, wenn alle Meinungen
zum Ausdruck kommen kénnen, wenn die Privatsphire der Menschen
geschiitzt und der Ausbildungsstand gut ist.

6. das Anliegen, - — 3aBmanHs, ik, cipasa, wichtiges Anliegen,
gemeinsames Anliegen, zentrale Anliegen; Ich habe Ihr Anliegen an
meinen Manager weitergeleitet. Unser hauptsachliches Anliegen ist es,
die Umwelt zu schiitzen. Er wandte sich mit diesem wichtigen Anliegen
an seine Chefin. Das Hotel hat sich um das Anliegen des Gastes
gekiimmert. Die Dringlichkeit ihres Anliegens rechtfertigt eine
Petition.

/. etwas in I"Jbereinstimmung — MIOrOAWTH INO-HEOYIh, IN
Ubereinstimmung mit dem Vertrag; Diese Kategorie gilt fiir Produkte,

65



die konstruktiv so gestaltet sind, dass sie in Ubereinstimmung mit den
vom Hersteller angegebenen Kenngrofien betrieben [... ].

8. die Werbung, -en — pexmama, klassische Werbung,
unerwiinschte Werbung, beste Werbung; Werbung kann das Image
einer Firma verbessern. Die Reklametafel zeigte Werbung fiir ein neues
Restaurant. Die Werbung 1m Internet fithrte 2zu erhohten
Verkaufszahlen. Die Werbung fiir dieses Waschpulver ist schr
liberzeugend.

9. die Beratung, -en — mopana, koHcynbTamis, technische
Beratung, kompetente Beratung, fachliche Beratung; Das
Consultingunternehmen bietet ausgezeichnete Beratung. Beratung ist
eine der Dienstleistungen, die der Wirtschaftspriifer anbietet. Unsere
juristische Beratung ist kostenlos und vertraulich. Die Firma bietet all
ihren Kunden Beratungen an. Der Sozialdienst bietet Beratung fiir
Hilfesuchende.

10. die Marktbeobachtung, -en — crmocTepexxeHHs 32 pUHKOM,
kontinuierliche Marktbeobachtung, laufende Marktbeobachtung,
stindige Marktbeobachtung, intensive Marktbeobachtung; Die
Marktbeobachtung ist eine der wichtigsten Aufgaben, um Trends
rechtzeitig zu erkennen. Zu dem Geschéftsprozess Marketing gehdren
die Hauptprozesse Marktbeobachtung, Festlegung des
Produktprogramms, der Preise und der Vertriebswege, Prasentation am
Markt.

11. die Marktforschung, -en — gocnimkenns punky, qualitative
Marktforschung, quantitative Marktforschung, begleitende
Marktforschung; Marktforschung wird genutzt, um Daten iiber
Zielgruppen zu sammeln. Vor dem Produktstart betrieb die Firma
Marktforschung.

12. dieGesamtheit — cykymnicts, funktionale Gesamtheit; Wir
betrachten unsere Kunden in ihrer Gesamtheit und als Einzelpersonen.
Es ist anzunehmen, dass die Region in ihrer Gesamtheit vom Ausbau
der Pipelines zwischen Kaspischem Meer, Schwarzem Meer und dem
Mittelmeer profitieren wird und dass dadurch auch die internationalen
Beziehungen der Regionen gestarkt werden.

13. sich vollziehen (zog voll, vollgezogen) — BigOyBatucs,
nportikatn Wir brauchen Ihre zusitzliche Hilfe, so dass alles sich
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vollziehen kann. Bedeutende Fortschritte vollziehen sich in Mittelund
Osteuropa, wo der Agrarsektor stark in neue Technologien investiert.

14. der Vorgang ("-e) — momig, mporec; den Vorgang
beschleunigen, physikalischer Vorgang, einheitlicher Vorgang; Die
Bewerbung um ein Stipendium ist ein komplizierter Vorgang. Er
driickte den griinen Schalter, um den Vorgang zu starten. Der VVorgang
zur Beschaffung eines Visums dauert zwei Wochen. Eine totale
Sonnenfinsternis ist ein seltener VVorgang.

15. das Sachgut, (-giiter) — matepiansHi ToBapu; Als hybrides
Produkt bezeichnet man die Integration von Sachgutund Dienstleistung.
Mit dieser Eigenschaft einher geht das Fehlen ithrer Lagerfahigkeit, von
der es nur wenige Ausnahmen gibt (z. B. Software, die auf einem
Datentrager gespeichert und so zu einem Sachgut wird).

16. betreiben (betrieb, betrieben) — 3aiimatucs, npuBoaUTH B PYX,
BUKOpHcTOBYBaTH, Forschung betreiben, Sport betreiben, Politik
betreiben; Diese Maschine sollte nur unter Aufsicht betrieben werden.
Ich liebe es, am Wochenende meine Hobbys zu betreiben. Die
Regierung betreibt eine familienfreundliche Politik. Viel Handel wurde
vor einem Jahrhundert in dieser Stadt betrieben. Ich bin die Inhaberin
und betreibe das Geschéft selbst. Mein Vater betrieb sein Gewerbe als
Elektriker dreillig Jahre lang.

17. ausdehnen — posmmpsitu, den Rahmen ausdehnen; Das
Universum dehnt sich immer weiter in alle Richtungen aus. Die Polizei
dehnte die Suche nach dem Verdichtigen aus.

18. anerkennen (erkennte, erkannt) — Bu3HaBaTH, IIIHUTH,
Anspruch anerkennen, eine Forderung anerkennen; Sein Diplom
wurde von der ausldndischen Universitdt anerkannt. Ich musste
anerkennen, dass sie Recht hatte. Die Partneruniversitit erkannte die
Scheine des Studenten an. Ich habe meinen Fehler anerkannt und um
Verzeihung gebeten.

Ubung 2. Lesen und iibersetzen Sie den Text 7 A.

Jeder Tausch ist Markt. Immer, wenn Arbeiter eines Gutes und
Nachfrager nach diesem Gut Zusammentreffen und ihre gegenseitigen
Wiinsche mitteilen, entsteht ein Mark.

Markt: Gesamtheit der Beziehungen zwischen Anbietern und
Nachfragern in Raum und Zeit. Der Markt ist Resultat der
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Arbeitsteilung. Auf ihm vollzichen sich okonomische Vorginge
zwischen Wirtschaftssubjekten Gegenstinde des Austausches auf
Mirkten sind Giiter, also Sachgiiter, Dienstleistungen und Rechte.

Am Markt treffen also Angebot und Nachfrage aufeinander,
wobei das Ergebnis dieses Geschehens die Preise sind. Die Preise
signalisieren, ob von bestimmten Giitern

— mehr produziert als nachgefragt wird, dann sinken die Preise
und es wird weniger interessant, diese Produktion weiter zu betreiben
oder.

—weniger produziert als nachgefragt wird, dann steigen die Preise
und es wird reizvoller die Produktion auszudehnen.

Der Markt stellt eine Konfrontation von Kéufer- und
Verkauferinteressen dar. Diese entgegengesetzten Pole des Marktes
kommen in den Marktfunktionen zum Ausdruck:

a) Koordinierungsfunktion,

b) Anerkennungs- und Realisierungsfunktion,

c) Wettbewerbsfunktion,

d) Informationsfunktion,

e) Sozialfunktion.

In der Koordinierungsfunktion besteht das zentrale Anliegen
eines marktwirtschaftlichen Mechanismus. Die entgegengesetzten
Interessenlagen werden in Ubereinstimmung gebracht. In der Regel
miissen beide Partner ihre Vorstellungen Kkorrigieren. Dieser
Interessenausgleich erfolgt tiber die Preise.

Wird ein Gut durch einen Kéufer zur Befriedigung seiner
Nachtrage anerkannt, wird sein Vorhaben schlie8lich durch Kauf
realisiert. In diesem Sinne hat der Markt eine Anerkennungs- und
Realisierungsfunktion.

Haufig treten auf dem Markt viele Anbieter mit gleichartigen
Giitern auf, sie konkurrieren um den Kunden. Deshalb hat der Markt
eine Wettbewerbsfunktion.

Im Rahmen des Wettbewerbs findet eine aktive und passive
Information des potentiellen Kunden statt. Der Markt besitzt
demzufolge eine Informationsfunktion. Dies ist jedoch keine einseitige
Orientierung auf den Kunden, zum Beispiel durch Werbung und
Beratung, sondern gleichzeitig bekommt auch der Anbieter die fiir ihn
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wichtigen Angaben, zum Beispiel durch Marktbeobachtung und
Marktforschung.

Da die Beziehungen zwischen Anbietern und Nachfragern
letztlich Beziehungen zwischen Menschen sind, stellt der Markt ein
gesellschaftliches Gebilde dar, bildet ein gesellschaftliches Umfeld
"zwischenmenschlicher Beziehungen". Der Markt {ibt eine
"Sozialfunktion"” aus. Der Markt ist deshalb nicht nur als
wissenschaftsrelevanter Raum von Bedeutung, sondern auch als
sozialer Raum.

Ubung 3. Gebrauchen Sic die festgestellten Nomen in den
folgenden Sétzen:

Jeder... ist Markt. 2. Markt ist Gesamtheit der Beziehungen
zwischen... und... in Raum und Zeit. 3. Am Markt treffen... und...
aufeinander. 4. Der Markt stellt eine Konfrontation von... - und... Interessen
dar. 5. Diese entgegengesetzten... werden am Markt in... gebracht.

Ubung 4. Was ist das?

— alle Waren und Dienstleistungen, die es auf dem Markt gibt:

— der Wunsch oder das Bediirfnis der Konsumenten, bestimmte
Produkte zu kaufen:

— jemand, der in einem bestimmten Geschéft kauft oder bestimmt
Dienste in Anspruch nimmt:

— Kampf um Vorteile zwischen Personen, Institutionen oder
Firmen:

— eine Tatigkeit, bei der man keine Waren produziert, sondern
etwa fiir andere tut:

— Entwicklung, Prozess:

Ubung 5. Bilden Sie Komposita. Verbinden Sie die Nomen und
ergianzen Sie jeweils den Artikel.

Arbeit Beobachtung

Markt Leistung

Interesse Teilung die Arbeitsteilung
Wirtschaft Funktion

Markt Lage

Interesse Subjekt

Markt Ausgleich

Dienst Forschung
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Ubung 6. Erginzen sie die fehlenden Prépositionen.

1.... dem Markt kommen Anbieter eines Gutes und Nachfrager...
diesem Gut zusammen. 2.... der Regel miissen beide Partner ihre
Vorstellungen korrigieren. 3. Den Markt bilden also die Beziehungen...
Anbietern und Nachfragern... Raum und Zeit. 4. Oft treten... dem Markt
viele Anbieter... gleichartigen Giitern auf. 5. Sie konkurrieren... den
Kunden. 6. Der Markt ist nicht einseitig nur... den Kunden orientiert,
zum Beispiel... Werbung und Beratung. 7. Auch der Anbieter
bekommt... dem Markt die... ihn wichtige Angaben. 8. Der Markt ist
auch... sozialer Raum... Bedeutung. 9. Der Interessenausgleich beider
Marktpartner erfolgt... die Preise. 10. Der Kunde kauft ein Gut... r
Befriedigung seiner Nachfrage.

Ubung 7. Schlagen Sie im Worterbuch die Bedeutung der
folgenden Verben nach:

berichten:

mitteilen:

betonen:

unterstreichen:

hervorheben:

hinweisen:

aufmerksam machen:

bemerken:

behaupten:

Ubung 8. Ergéinzen Sie gemiB dem Beispiel die folgenden dass-
Satze:

Beispiel: Im Text wird behauptet, dass... (finf wichtige
Funktionen, der Markt, ausiiben). - Im Text wird behauptet, dass der
Markt funf wichtige Funktionen austibt.

1. Im Text wird dariiber (berichtet, dass... (sich vollziehen, am
Markt, 6konomische Vorgiange, Wirtschaftssubjekten, zwischen). 2. Im
Text wird mitgeteilt, dass... (Angebot und Nachfrage, am Markt,
aufeinandertreffen). 3. Im Text wird betont, dass... (Resultat der
Arbeitsteilung, der Markt, sein). 4. Im Text wird unterstrichen, dass ...
(auf Markten, sein, Sachgiiter, Dienstleistungen und Rechte,
Gegenstiand des Austausches). 5. Im Text wird hervorgehoben, dass...
(darstellen eine Konfrontation, Kédufer- und Verkauferinteressen, von,
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der Markt) 6. Im Text wird daraufhin gewiesen, dass... (besitzen, der
Markt, eine Informationsfunktion). 7. Im Text wird darauf aufmerksam
gemacht dass... (auf dem Markt, konkurrieren, mit gleichartigen
Giitern, um den Kunden, viele Anbieter). 8. Im Text wird bemerkt, dass
(darstellen, der Markt, ein gesellschaftliches Gebilde, von Bedeutung
sein, als sozialer Raum, und).

Ubung 9. Bilden Sie Passivsitze nach dem Muster:

Ausdehnung der Produktion — Die Produktion wird ausgedehnt,

a) Korrektur der Vorstellungen von beiden Partnern, b)
Information des potentiellen Kunden, ¢) Anerkennung eines Gutes
durch einen Kéufer zur Befriedigung seiner Nachfrage, d) Mitteilung
von gegenseitigen Wiinschen, €) Austausch von Sachgiitern auf dem
Markt, f) Ausgleich der entgegengesetzten Interessen iiber die Preise,
g) Ausiibung einer Sozial — funktion vom Markt, h) Beratung der
Kunden, i) Beobachtung des Marktes, j) Befriedigung der Nachfrage
nach Giitern.

Ubung 10. Beantworten Sie die folgenden Fragen:

1. Wann entsteht ein Markt? 2. Sind Giiter Gegenstande des
Austausches auf Markten? 3. Was ist ein Markt? 4. Wo treffen Angebot
und Nachfrage aufeinander? 5. Warum sinken oder steigen die Preise?
6. Welche Marktfunktionen kennen Sie?

Ubung 11. Lesen und iibersetzen Sie den Text 7 B.

Text 7 B. Marktarten

Abgeleitet aus der Kreislaufanalyse der Wirtschaft kann in der
Okonomie im allgemeinen Sinne zwischen Giiter- und Faktormirkten
unterschieden werden.

Auf den Giitermérkten kaufen die Haushalte Konsumgiiter
(Konsumgiitermarkt) bzw. beschaffen  die  Unternehmen
Produktionsmittel (Investitionsgiitermarkt). Aul den Faktormirkten
werden die Produktionsfaktoren gehandelt: Boden auf dem Boden- und
Immobilienmarkt (Zeitungsanzeigen, Makler), Arbeit auf dem
Arbeitsmarkt (Arbeitsamt, Stellenanzeigen), Kapital auf dem
Kapitalmarkt.

Die Beziehungen zwischen Haushalten und Unternehmen werden
tiber Glter- und Faktormirkte vermittelt. In die kreislaufméfige
Betrachtung der Wirtschaft wird der Sektor Markt einbezogen. Da der
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Markt jedoch ein sehr abstrakter Begriff ist, muss nicht immer eine
landlaufig angenommene institutionelle Form des Marktes vorliegen,
zum Beispiel als Wochenmarkt, Automarkt u. a. Es muss auch nicht ein
personlicher Kontakt zwischen Kéaufern und Verkdufern eintreten.
Wenn Markt eine Beziehung zwischen Anbietern und Nachfragern ist.
kann auch ein Telefongespriach zur Tatigung eines Kaufes oder die
Vermittlung einer Arbeitsstelle iliber das Arbeitsamt eine
Marktbeziehung sein.

Als Konsumenten sind die Haushalte Nachfrager auf den
Gilitermarkten. An den Faktormirkten treten sie als Anbieter von
Faktorleistungen auf. Demgegeniiber stehen die Unternehmen auf den
Giltermarkten als Anbieter und auf den Faktormérkten als Nachfrager.

Da sich auf den genannten Markten Verkaufer und Kaufer
gegeniiberstehen, kann unter bestimmten Bedingungen von
Verkdufer — oder Kéaufermarkt gesprochen werden. Auf einem
Verkaufermarkt befindet sich der Verkdufer in der giinstigeren
Position, weil

— die angebotenen Giiter knapp sind und

— die Nachfrage groB3er als das Angebot ist (Nachfrageiiberhang).

—Auf dem Kaufermarkt liegt der Vorteil beim Kaufer, da

— die angebotenen Giiter im Uberfluss vorhanden sind und damit

— das Angebot groB3er als die Nachfrage ist (Angebotsiiberhang).

Ubung 12. Setzen Sie mit Hilfe des Textes die folgenden Begriffe
an de richtigen Stelle in den Liickentext ein.

Giiter — Kaufkraft — Angebot — Preis — Bediirfnis — grofler —
Nachfrage—steigen.

1.... sind Wiinsche des Menschen, die er sich erfiillen mochte.
2. Fiir die Befriedigung von Bediirfnissen ist... erforderlich. 3. Als
bezeichnet man den Teil des Bedarfs, der auf dem Markt wirksam wird.
4. Hier trifft die Nachfrage auf das.... 5. Auf dem Markt bildet siel ein...,
zu dem die Giiter getauscht werden. 6. Gemall den Gesetzen de
Marktes... die Preise, wenn das Angebot kleiner als die Nachfragt ist.
7. Ist das Angebot... als die Nachfrage, dann sinken die Preise. 8. Die
Mittel zur Bediirfnisbefriedigung heif3en....

Ubung 13. Bilden Sie aus den folgenden Buchstaben und den
dazugehoriges Definitionen die jeweils richtigen Nomen.
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a) BTOAGNE

die Menge an Gitern, die verkauft werden soll =

b) DUZTEPORN

der Erzeuger von Waren und Dienstleistungen =

c) AFAGENCHR

die Menge an Giitern, die gekauft werden soll =

d) TMKRA

der Ort, an dem Angebot und Nachfrage Zusammentreffen =

e) NOSUIKMTON

der Verbrauch von Waren und Dienstleistungen =

Ubung 14. Merken Sie sich die folgenden Spriiche, erkliren Sie
ihre Bedeutung:

Auf dem Markt lernt man Leute kennen.

Der Markt lehrt kaufen.

Guter Markt leert den Beutel.

Wenn die Dummen zu Markt gehen, kriegen die Klugen Geld.
Wenn man vom Markt kommt, ist man kliiger.

Kauf ist Kauf; Kiufer tu die Augen auf.

Ubung 15. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. der Absatzmarkt, "-e — punok 30yty, grofler Absatzmarkt,
wachsender  Absatzmarkt;  Steigenden  Preisen auf dem
Beschaffungsmarkt und tendenziell sinkenden Preisen auf dem
Absatzmarkt begegnet Sunways mit einer Innovationsstrategie:
GroBere und dinnere Wafer sowie neue Spitzenwerte beim
Wirkungsgrad kompensierten zu einem guten Teil die negativen
Entwicklungen auf dem Beschaffungsmarkt. Dieses Risiko wird fiir den
Beschaffungsmarkt vollstandig, fiir den Absatzmarkt im Allgemeinen
durch Devisentermingeschifte abgesichert.

2. das Arbeitsamt — 6ipxka mpami Internationales Arbeitsamt,
ortliches Arbeitsamt; Hierfiir erhalten Sie nur dann eine
Arbeitserlaubnis, wenn diese offene Arbeitsstelle beim Arbeitsamt
(Agentur fiir Arbeit) gemeldet wurde und Ihr Bekannter stichhaltig
begriinden kann, warum er nur Sie einstellen will, z. B. wegen lhrer
Sprach- oder speziellen Kochkenntnisse, nicht aber weil Sie gute
Freunde sind.
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3. die Arbeitskraft, -e — po6oua cua, menschliche Arbeitskraft,
eigene Arbeitskraft, knapp an Arbeitskraft; Meine Firma liefert die
Arbeitskrifte fiir viele StraBenbauprojekte. Dieses Projekt erfordert
eine Menge Material und Arbeitskraft. Wir wollen ausldndische
Arbeitskriafte anwerben.

4. der Arbeitsmarkt, -e — punok mpari, externer Arbeitsmarkt,
gesunder Arbeitsmarkt, dualer Arbeitsmarkt; Fremdsprachen zu
beherrschen ist ein Pluspunkt auf dem Arbeitsmarkt.

5. die Ausdehnung, -en — posmmpenns, maximale Ausdehnung,
vertikale Ausdehnung, horizontale Ausdehnung; Die Ausdehnung alter
Ruinen auf der Insel verbliiffte den Archdologen.

6. die Ausriistung, -en — oOmamHanHs, textile Ausriistung,
spezielle Ausriistung; ES war schwer, unsere Ausriistung auf die
Bergspitze zu tragen. Wir brauchen die richtige Ausriistung, wenn wir
tauchen gehen wollen. Die Ausriistung fiir meine Bergtouren enthalt
alles, was ich brauche.

7. der Beschaffungsmarkt, "-e — puHOK CHPOBHMHHM Ta MaTepialiB;
Auf dem Beschaffungsmarkt bestehen Risiken insbesondere in Form
von Lieferengpissen und Abhédngigkeiten von einzelnen Lieferanten.
Dieses Risiko wird fiir den Beschaffungsmarkt vollstindig, fiir den
Absatzmarkt im  Allgemeinen durch Devisentermingeschéfte
abgesichert.

8. der Betriebsstoff, -e — Bupobnuua cupopuna; Motorisierte
Luftfahrzeuge im Sinne dieses Bundesgesetzes sind Flugzeuge und
Drehfliigler, fiir die Mineraldl als Betriebsstoff eingesetzt wird. Diese
Losung hat klare Nachteile, denn sie erfordert einen zusatzlichen
Betriebsstoff sowie einen weiteren Tank, was zu einem hdoheren
Gewicht fiihrt. ES wird nur noch ein Betriebsstoff auf der Baustelle
benotigt, und das ist Diesel.

9. der Binnenmarkt, -e — BHyTpimHiii puHOK, Europdischer
Binnenmarkt, Harmonisierungsamt fiir den Binnenmarkt; Er verficht
einen echten BinnenmarktderPensionsfonds, indem er den Weg der
Kapitalbildung als unausweichlich darstellt.

10. der Devisenmarkt, -e — BamotHmii puHOK; Das
Wiederaufflammen der Schuldenkrise in der Eurozone - phasenweise
hat der DevisenmarktdasThema ignoriert - birgt Risiken fiir den Euro-
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Dollar-Kurs. AuBlerdem ist der US-Dollar nach vielfaltigen Kriterien
insbesondere gegeniiber dem Euro unterbewertet, auch wenn am
DevisenmarktBewertungen nur mittelfristig von Bedeutung sind.

11. die Fortbildung, -en — migBumenns kBamidikarii, Aus- und
Fortbildung, berufliche Fortbildung, interne Fortbildung; Dank der
Fortbildung arbeite ich jetzt schneller. Meine Firma schickte mich zu
einer Fortbildung nach London. Zusatzlich zu den zahlreichen Aus- und
Weiterbildungsaktivititen leistet das ITI einen weiteren wichtigen
Beitrag zur Fortbildung, indem es junge Kliniker durch die Vergabe
einjahriger Stipendien unterstiitzt.

12. die Gebrauchsgiiter — crmoxuB4li TOBapH TPHUBAIOTO
Bukopuctanss; langlebige Gebrauchsgiiter, technische Gebrauchsgiiter,
wichtige Gebrauchsgiiter; Die Informations- und Beratungsleistungen
betreffen nahezu alle schnelllebigen Konsumgiiter sowie zahlreiche
Gebrauchsgiiter und Dienstleistungen. Die Aktienbeteiligungen in der IT-
Branche sowie in langlebige Gebrauchsgiiter und Dienstleistungen
entwickelten sich ebenfalls negativ. Das unsichere wirtschaftliche Umfeld
hat zu einer ausgeprigten Zuriickhaltung bei den Investitionen und den
Ausgaben fiir wichtige Gebrauchsgiiter geflihrt. Das neue Design Center
in Holden bietet spezielle Services fiir die unterschiedlichsten
Gebrauchsgiiter aus Kunststoff.

13. der Geldmarkt, -e — TpomoBuii pHHOK, PHHOK
KopoTkoTpuBajoro kamitary lebhafter Geldmarkt; Banken kaufen und
verkaufen Geld auf dem Geldmarkt. Auf dem Geldmarkt blieben die
Bedingungen fiir Investoren weiterhin auflerordentlich giinstig. Der
Markt fiir Termingelder im Interbankenmarkt kam durch die
Finanzmarktturbulenzen im Wesentlichen zum Stillstand, da der
Umverteilungsmechanismus im Geldmarkt aufgrund der bestehenden
Unsicherheiten nur noch bedingt funktionsfahig war.

14. das Grundstick, e — 3emensHuii Haaui, unbebautes
Grundstiick, angrenzendes Grundstiick; Der Vater vererbte sein
Grundstiick an seinen Sohn. Wir mochten auf diesem Grundstiick ein
Haus bauen. Auf dem Grundstiick ist das Rauchen verboten. Das
Immobilienbiiro hatte mehrere Grundstiicke im Angebot.

15. der Giitermarkt, -e — ToBapHmii puHok, In der hier
behandelten Version eines keynesiansischen Modells gibt es nur zwei
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Mairkte: Den Giitermarkt und den Kapitalmarkt. Diese Abweichung
entsteht durch das Zusammenspiel der aggregierten Nachfrage und des
kurzfristigen aggregierten Angebots auf dem Giitermarkt.

16. der Hilfsstoff, -e — nmomomixkumii Mmatepian, technischer
Hilfsstoff, pharmazeutischer Hilfsstoff; Zucker wird oft als Hilfsstoff
in  Medikamenten eingesetzt. Fiir jeden Hilfsstoff sind seine
Spezifikationen und ihre Begriindung genau auszufiihren. Je nach
Einsatzzweck wird ein Gas oder auch die bendtigte Ausriistung als
Arzneimittel, Medizinprodukt oder Hilfsstoff klassifiziert. Vor dem
Einsatz von Gefahrstoffen in Produkten bzw. als Betriebs-oder
Hilfsstoff wird gepriift, ob Alternativen mit einem geringeren
Gefahrdungspotenzial eingesetzt werden konnen.

17. ins Geschiaftkommen — 3axmrountu yroay; Hersteller, die mit
den neuen Grof3kunden ins Geschift kommen wollen, miissen demnach
ihr Geschaftsmodell &ndern, Kompetenz auch im Bereich Projektierung
und Stromvermarktung aufbauen. Wer mit den Japanern ins Geschaft
kommen will, muB in der Lage sein, mit ihnen zu kommunizieren und
ihr Geschéftsgebaren zu verstehen.

18. der Immobilienmakler — piexrop; Ich habe mein neues Haus
iiber einen Immobilienmakler gefunden. Ich wandte mich an einen
Immobilienmakler, um ein neues Haus zu finden. Erhalten wir als
Immobilienmakler den Auftrag, eine Immobilie zum Verkauf
anzubieten, besichtigen wir das Verkaufsobjekt vorab mit dem
Eigentiimer.

19. der Immobilienmarkt, -e — punox HepyxomocTi; Zwar ist
Deutschland nicht wie einige andere europdische Lidnder von den
Folgen von Ubertreibungen am Immobilienmarkt betroffen, mit seiner
stark exportorientierten Wirtschaft spiirt es jedoch den weltweiten
Nachfrageriickgang vor allem im Automobilsektor, aber auch in der
Chemie- und Metallindustrie.

20. der Investitionsgiitermarkt, -6 — puHOK 3aco0iB
BupoOHunTBa; Obwohl schon das erste Halbjahr von einer
unbestindigen  Marktlage geprdgt war, schien sich  der
Investitionsgiitermarkt in Nordamerika und Europa wieder zu erholen.
Vor allem GF Machine Tools spiirt in dieser Region das Tief im
Investitionsgiitermarkt. Hohere Finanzierungskosten als Folge der
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Finanzkrise konnten sich fiir den Investitionsglitermarkt zusitzlich
dampfend auswirken. Die technischen Kunststoffkomponenten gehen
vorwiegend in den Investitionsgiitermarkt.

21. die Kapitalanlage, -en — inBecTuIisl, KaIliTaJOBKIIaJICHHS,
gemeinschaftliche Kapitalanlage, sichere Kapitalanlage, miindelsichere
Kapitalanlage; Die Firma erwartet hohe Ertrdge von ihrer neuesten
Kapitalanlage.

22. der Kapitalmarkt, -e — pyHOK KOPOTKOTpHBAIINX KPEIAWTIB,
organisierter Kapitalmarkt, auf dem Kapitalmarkt, unorganisierter
Kapitalmarkt; Gleichwohl unterscheidet sich die Situation der
Pfandbriefemittenten mal3geblich von der anderer Banken, da der
Pfandbrief jederzeit zu giinstigen Konditionen den Zugang zum
Kapitalmarkt gewahrleistet.

23. die Kondition, -en — ymoga korperliche Kondition, eine gute
Kondition haben, physische Kondition; Im Anfangerkurs lernen Sie
neben den richtigen Grundtechniken auch einiges iiber dic Bewegung
Im richtigen Pulsbereich zur Verbesserung der Kondition.

24. die Konsumgiiter — cmooxuBui ToBapu, Zzyklische
Konsumgiiter, kurzlebige Konsumgiiter, Lebensmittel und Kleidung
sind Konsumgiiter. Konsumgiiter befriedigen personliche Bediirfnisse.

25. der Konsumgiitermarkt — puHOK CrOXXMBUMX TOBapiB, Der
Kostendruck  im  Konsumgiitermarkt  wéchst  gerade  fiir
Markenartikelanbieter, die in die organisierte Handelslandschaft liefern.
Im Konsumgiitermarkt produzieren wir in erster Linie Komponenten fiir
die Endverbraucher in den USA, insbesondere Haushaltgeriteteile und
Teile fiir die Unterhaltungs- und Kommunikationsindustrie. Diese
Applikation ist einzigartig im deutschen Konsumgiitermarkt.

26. der Kreditgeber, — xpenurop, Kreditgeber letzter Instanz,
internationaler Kreditgeber, andere Kreditgeber; Der Kreditgeber hat
das Recht, Zinsen zu verlangen.

27. das Kreditgeschiift abschlielen — 3aknrounTu KpeauTHY
yroay; Der Schwerpunkt der Mitarbeiterqualifizierung wurde durch die
Einfiihrung von IRP, der neuen Software im Kreditgeschift, gepragt.
Umsetzung der Mindestanforderungen an das Kreditgeschaft (MaK) in
der LBBW: Die MaK konkretisieren die Anforderungen der
Bankenaufsicht zur Steuerung, Uberwachung und Kontrolle der
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Adressenausfallrisiken, fiir eine ordnungsgemale
Geschiftsorganisation sowie flir bestimmte Dokumentationspflichten
im Kreditgeschift.

28. der Kreditmarkt, -e — punok ccymHoro Kamitamy; Der
Konjunkturaufschwung hatte positive Auswirkungen auf den
Kreditmarkt.  Eine  unverhiltnismissige  Verschiarfung  der
Liquiditiatsanforderungen kann ebenfalls unerwiinschte Wirkungen auf
den Kreditmarkt haben und die Wachstumsdynamik der
schweizerischen Volkswirtschaft limitieren. Andere Faktoren, wie der
eingeschrankte Zugang zum Kreditmarkt, werden eher mit der
Verschlechterung der Kreditwiirdigkeit begriindet.

29. der Kreditnehmer - mnosuwyanbHuk urspriinglicher
Kreditnehmer, offentliche Kreditnehmer, privater Kreditnehmer; Der
Kreditnehmer kann den Kredit vorzeitig zuriickzahlen.

30. kurzfristig — koporkorpuBanmii, kurzfristig verfiigbar,
kurzfristig lieferbar; Das Unternehmen erhielt einen kurzfristigen
Kredit von der Bank. Das Konferenzprogramm wurde Kkurzfristig
gedandert. Wir mussten auf die Plandnderung kurzfristig reagieren. Die
aktuelle Situation kann kurzfristig nicht gedndert werden.

31. langfristig — nosrotpusanwmii, langfristig planen, langfristig
gesehen, langfristig denken; Die langfristigen Wirkungen dieses
Medikaments sind unbekannt. Die langfristige Wirtschaftlichkeit des
Unternehmens ist unsere hochste Prioritdt. Eine gute Ausbildung macht
sich langfristig bezahlt. Sie wird sich langfristig von ihren Verletzungen
erholen.

32. die Laufzeit — Tepmin nii, feste Laufzeit, gesamte Laufzeit;
Das Projekt hat eine Laufzeit von sechs Monaten. Der Vertrag hat eine
Laufzeit von fiinf Jahren.

33. der Produktionsgiitermarkt — puHOK TPOMI>XKHOT POTYKIIi1
(cupoBuHA 1 HaniB)aOpPHUKaTH).

34. der Rohstoff, -e — cupoBuna, wertvoller Rohstoff,
nachwachsender Rohstoff; Die rechtzeitige Beschaffung von
Rohstoffen ist wesentlich fiir die Produktion. Holz ist ein wichtiger
erneuerbarer Rohstoff.

35. iiberlassen (iiberlief, iiberlassen) — mocTynarucs;
Uberlassen wir die Entscheidung einem Unparteiischen. Ich iiberlasse
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diese Entscheidung dir. Mein Vater tiberlie3 mir seine Taschenuhr dem
Gegner den Wahlsieg iiberlassen. Die Wahl dem Verkaufer iiberlassen

36. die Verbrauchsgiiter — crioxuB41 TOBapu pa3oBOT0 BUKOPHC-
tanHs, technische Verbrauchsgiiter, kurzlebige Verbrauchsgiiter,
abgepackte Verbrauchsgiiter; Daneben kommt Photovoltaik bei der
Energieerzeugung fiir bestimmte Verbrauchsgiiter (z. B. Uhren und
Taschenrechner) zum Einsatz.

37. der Vermittler — mocepennuk, gebundene Vermittler,
unabhingige Vermittler, neutraler Vermittler; Er arbeitet als Vermittler
fiir Geschéftsabschliisse. Der Vermittler half, den Streit beizulegen. Die
Streitigkeiten wurden mithilfe eines Vermittlers beigelegt. Der
Diplomat ist ein Vermittler zwischen den beiden Landern.

38. die Versteigerung, -en — aykmioH, 6ffentliche Versteigerung,
zur Versteigerung kommen, eine Versteigerung abhalten; Bei
Versteigerungen kann man auf interessante Artikel bieten. Bei einer
Versteigerung hat jedes Objekt einen Schitzwert.

39. verzinsen — mumatutu BigcoTku; Fillige Zinsen und
Kommissionen sind zum Satz des héchsten vereinbarten Kapitalzinses,
jedoch zu mindestens 5% zu verzinsen. Ergibt die endgiiltige
Bemessung eine hohere Invalidititsleistung als der Versicherer bereits
erbracht hat, ist der Mehrbetrag mit 5 Prozent jahrlich zu verzinsen. Der
Unternehmer hat wihrend des Verzuges die Geldschuld in Hohe von 8
Prozentpunkten iiber dem jeweiligen Basiszinssatz zu verzinsen.

40. der Warenmarkt, -e — Topapuuii punok, Die Bedingungen
am Arbeitsmarkt und am Warenmarkt bestimmen die Entwicklung der
strukturellen Arbeitslosigkeit. Die damit unterstellte Analogie von
Arbeitsmarkt und Warenmarkt ist aber leicht zu kritisieren. Das Ziel
dieser Verhandlungen bestand bekanntermallen darin, Bereiche wie
Dienstleistungen, Investitionen und geistige Eigentumsrechte
abzudecken sowie sich verstiarkt kommerziellen Themen und dem
Zugang zum Warenmarkt zu widmen. Dieser Markt ist der grofite
Warenmarkt Amsterdams.

41. zufillig — Bunmankosuii, nicht zufillig, rein zufallig, zufillig
treffen (jdn. ~); Ich hatte heute eine zufillige Begegnung mit einem
alten Freund. Die Firma tibernimmt keine Haftung fiir zufillige
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Schiaden. Einem zufélligen Beobachter mag die Szene normal
erscheinen.

Ubung 16. Lesen und iibersetzen Sie den Text 7C.

TEXT 7 C. Die Marktarten

Markte lassen sich nach verschiedenen Kriterien unterteilen:
Unterteilung der Markte nach dem Gegenstand (nach der Sache) -
Giitermarkt.

Auf den Gilitermirkten werden die verschiedensten Giiterarten
angeboten und nachgefragt. Frither sprach man auch von
,Warenmarkten“. Der Begriff ist aber zu eng, weil auch
Dienstleistungen wie sie z. B. von Rechtsanwilten, Steuerberatern,
Banken oder Versicherungen angeboten werden, zu den
Wirtschaftsgiitern zahlen.

- Konsumgiitermarkt (Warenmarkt): Markt, auf dem die
Verbraucher (Konsumenten) Giiter kaufen.

Konsumgiiter sind Giiter, die fiir den privaten Ge- oder Verbrauch
hergestellt und gehandelt werden. Im Unterschied zu Investitionsgiitern
oder Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffen, die fiir den Produktionsprozess
vorgesehen sind, dienen Konsumgiiter primér dem privaten Konsum.

Konsumgiiter konnen Verbrauchsgiiter, aber auch langlebige
Gebrauchsgiiter (z. B. Wohnungseinrichtung) sein. Verbrauchsgiiter sind
Giter, die im Gegensatz zu Gebrauchsgiitern nur einmal genutzt werden
konnen. Sie dienen direkt der unmittelbaren Bediirfnisbefriedigung:
Nahrungsmittel, Bekleidung, Wohnungsnutzung unter anderem.

— Investitionsgiitermarkt oder Produktionsgiitermarkt. Auf diesen
Mairkten werden alle wirtschaftlichen Giiter gehandelt, die der
Herstellung von Konsumgiitern fiir den Verbrauchermarkt oder anderer
Wirtschaftsgiiter dienen. Produktionsgiiter werden von den
wirtschaftlichen  Unternehmen  (Produzenten, Wiederverkaufer)
angeboten und nachgefragt. Dabei geht es um den Einkauf solcher
Giiter wie Rohstoffen, Maschinen und Ausriistung.

— Kreditmarkt ist ein spezieller Teil des Finanzmarktes. Auf dem
Kreditmarkt werden verschiedene Kreditgeschifte abgeschlossen. Hier
treffen die Interessen von Kreditgebern und Kreditnehmern
aufeinander, um miteinander ins Geschaft zu kommen. Wiahrend die
Kreditgeber {iber Geldmittel verfiigen und das Ziel verfolgen, dieses
80



auch gewinnbringend einzusetzen und zu verzinsen, befinden sich die
Kreditnehmer in der Situation, kein Geld oder nicht geniigend Geld zu
haben und dieses zu moglichst glinstigen Konditionen zu erhalten. Der
Kreditmarkt ergibt sich durch die Aktivititen und Geschéfte von
Banken und Bankkunden bzw. Kreditinstitute und deren Kunden. Uber
den Kreditmarkt konnen sich Kreditnehmer mit Geld versorgen und
Kreditgebern wird die Moglichkeit gegeben, ihr Geld gewinnbringend
anzulegen, indem sie Zinsen dafiir erhalten, wenn sie es fiir eine
bestimmte Zeit anderen Personen iiberlassen. Auf dem Kreditmarkt gibt
es viele unterschiedliche Arten von Krediten, die sich auch in
zahlreichen Punkten unterscheiden. Auch die Laufzeiten der jeweiligen
Kredite unterscheiden sich oft sogar stark. Der Kreditmarkt wird in
Geldmarkt und Kapitalmarkt unterteilt. Handelt es sich um kurzfristige
Mittel, spricht man von Geldmarkt, handelt es sich um langfristige
Mittel, von Kapitalmarkt.

— Arbeitsmarkt: die menschliche Arbeitskraft wird angeboten und
nachgefragt. Auf den Arbeitsméarkten treten diejenigen Personen als
Anbieter ihrer Arbeitskraft auf, die entweder noch keinen Arbeitsplatz
besitzen, oder zwar einen Arbeitsplatz haben, aber einen neuen
Arbeitsplatz suchen. Die Nachfrager auf dem Arbeitsmarkt sind die
privaten Haushalte (Nachfrage nach Kindermadchen, Hausgehilfinnen,
Raumpflegerinnen), die staatlichen Wirtschaftsunternehmen. Als
Vermittler zwischen Arbeitsangebot und- Nachfrage konnen die
Arbeitsdmter, die das Bundesamt fiir Arbeit unterstellt sind, auftreten.
Aber auch auBBerhalb der Arbeitsméarkte werden tdglich offene Stellen
nachgefragt und angeboten. Das sind Stellenangebote und
Stellengesuche in den Tageszeitungen und Fachzeitschriften.

Immobilienmarkt: Hier werden mit Grundstiicken oder
Biiroraumen und Wohnrdumen gehandelt. Angebot und Nachfrage
treffen sich in diesem Bereich in der Zeitung oder durch
Immobilienmakler.

Als Immobilien, werden im juristischen Sprachgebrauch
unbewegliche Giiter bezeichnet. Dazu zdhlen neben Gebduden auch
unbebaute Grundstiicke. Wenn ein Grundstiick bebaut ist, wird das
Grundstiick zusammen mit dem Gebdude als Immobilie bezeichnet.
Immobilien sind Einfamilienhduser, Mehrfamilienhiuser, Villen oder
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grole Geschéiftsgebdude. Ein Fabrikgebdaude wird ebenfalls als
Immobilie bezeichnet. Die Immobilie ist eine wertbestindige
Kapitalanlage.

— Devisenmarkt: Es geht hier um einen Markt, auf dem
verschiedene Wahrungen gegeneinander getauscht werden. Am
Devisenmarkt bildet sich der Devisenkurs (Wechselkurs) als Preis
(Gegenwert) einer ausldndischen Wéahrung im Verhiltnis zur
inldndischen.

— Dienstleistungsmarkt: Als Dienstleistungsmarkt bezeichnet
man jene physischen und auch virtuellen 6konomischen Orte, an denen
sich Anbieter und Nachfrager treffen, um Austauschbeziehungen
(Transaktionen) zu Dienstleistungen zu realisieren. Angeboten und
nachgefragt werden z. B.: Dienstleistungen im Bereich Entwicklung
und Einsatz von Informationstechnologien (Internet u. a.),
Rechtsberatungen, Steuerberatungsleistungen, arztliche
Versorgungsleistungen,  Unterhaltungsdienste  (Kino, Theater),
Versicherungen, Finanzdienstleistungen (Anlage bzw. Beschaffung
finanzieller Mittel), Bildungsleistungen (Nachhilfe, Aus- und
Fortbildung, universitire  Bildung), Transportdienstleistungen,
Informationsdienstleistungen (z. B. iiber Internet) usw. Fakt ist, dass
Dienstleister ihre Angebote zunechmend iiber das Internet anbieten und
diese auch online nachgefragt und genutzt werden.

b) Gliederung der Markte nach dem Raum Maérkte unterscheiden
sich nicht nur nach der Art des Angebots. Auch die rdumliche
Ausdehnung von Mirkten ist unterschiedlich. Das héngt von ihrem
Einflussbereich ab. So treffen auf einem regionalen Markt (z. B.
Wochenmarkt) meistens nur Anbieter und Nachfrager aus der ndheren
Umgebung zusammen. Auf dem Weltmarkt dagegen treten Verkéufer
und Kéufer aus vielen Landern auf. Man kann also den Weltmarkt,
amerikanischen, ecuropdischen, asiatischen Markt, den Markt der
Bundesrepublik Deutschland, den Markt von Russland usw.
unterscheiden.

¢) Gliederung der Mérkte nach der Funktion

— Beschaffungsmarkte (Importmarkt, Binnenmarkt)

— Absatzmarkte (Exportmarkt, Binnenmarkt)
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d) Gliederung der Markte nach der Zeit

— Tagesmarkt

— Wochenmarkt (z. B. freitags in der Lingner-Allee)

— Jahrmarkt (Ostermarkt, Martini-Markt, Herbstmarkt,
Friihlingsmarkt,...)

— Markt 2003

e) Gliederung der Mirkte nach der Organisation

— organisierte Maérkte (Wochenmarkte, Messen, Borsen,
Versteigerung, Ausstellung,...)

— nicht organisierte Markte (zufilliges Zusammentreffen von
Kaufern und Verkdufern im Ladengeschift) sind die haufigste
Marktarte.

Ubung 17. Beantworten sie die Fragen zum Text:

1. Welche Marktarten sind zu unterscheiden?

2. Nach welchen Kriterien lassen sich mehrere Marktarten
unterteilen?

3. Was kann auf dem = Konsumgiitermarkt und
Investitionsgiitermarkt angeboten und nachgefragt werden?

4. Worum geht es auf dem Kapitalmarkt?

5. Womit wird auf dem Immobilienmarkt gehandelt?

6. Wodurch unterscheidet sich der Arbeitsmarkt von den anderen
Marktarten?

7. Was ist fiir den Dienstleistungsmarkt gekennzeichnet?

Ubung 18. Ergiinzen Sie die fehlenden Begriffe.

1. Art des Marktes

Handelsgegenstand langfristige Kredite —  Arbeitsmarkt,
Konsumgiitermarkt;  kurzfristige = Kredite = —  Devisenmarkt,
Immobilienmarkt;

Welche der folgenden Mérkte sind organisierte Markte (1) und
welche nicht organisierte Markte (2)?

2. die Buchmesse im Rahmen der Leipziger Messe; die Borse in
Frankfurt am Main Frau Miiller kauft ein Brot beim Backer

Nach welchem Kriterium (Funktion, Gegenstand, Organisation,
Raum) werden die folgenden Markte jeweils unterteilt?
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3. der Absatzmarkt die Buchmesse im Rahmen der Leipziger
Messe der EU-Markt der Markt fiir Sportwagender Arbeitsmarktder
Freitagsmarkt in der Lingner-Allee

Ubung 19. Welches Wort passt nicht?

1. Auf dem Kapitalmarkt geht es um Kredite, Wertpapiere,
Darlehen, Glaubigerpapiere.

2. Auf dem Investitionsmarkt werden Maschinen, Kapitalanlagen,
Produktionsmittel ausgetauscht.

3. Auf dem Immobilienmarkt werden bebaute und unbebaute
Grundstiicke, Wohnrdume, Biirordume, Maschinen und Anlagen
gehandelt.

4. Nach geografischen Gesichtspunkten unterscheidet man
offene, geschlossene, regionale Markte.

5. In der Rolle des Anbieters nimmt das Unternehmen am Absatz-
und Beschaffungsmarkt teil?

Ubung 20. Ubersetzen Sie Sitze mit erweiterten Attributen.

1. Bei der Produktionsorientierung lag das Problemfeld des
Unternehmens in der Beschaffung der fiir die Produktion erforderlichen
Rohstoffe.

2. Der Preis ist der in Geld ausgedriickte Wert der Ware.

3. Das fiir Finanzierungszwecke zu beschaffende Kapital soll als
konkretes Kapital angesehen werden.

4. Es handelt sich um bebaute und unbebaute, auf dem
Bodenmarkt anbietende Grundstiicke.

5. Die Finanzplanung dient der Ermittlung der zukiinftigen
finanziellen Erfordernisse und Festlegung der daraus resultierenden
Malnahmen.

6. Fiir die optimale Sortimentsgestaltung gibt es zwar keine
exakten, fiir jeden Fall passenden Regeln, aber doch einige allgemeine
Hinweise, die vor allem fiir Handelsbetriebe niitzlich sein konnen.

Ubung 21. Wandeln Sie Siitze im Vorgangspassiv in Sitze im
Zustandspassiv um.

1. Die Firma wird geschlossen.

2. Die Ware ist bereits abgeliefert worden.

3. Neue Sportgerite werden noch dieses Jahr gekauft.

4. Ersatzteile wurden sofort bestellt.
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5. Unsere Geschaftspartner waren fiir 2 Tage eingeladen worden.

6. Im Werk werden tiglich 10 Werkzeugmaschinen produziert
werden.

Ubung 22. Bilden Sie Fragesiitze.

1. Ich wurde zum Vorstellungsgespréch in eine Firma eingeladen.

2. Mein Freund interessiert sich fiir Wertpapiermarkt.

3. Er fahrt mit seinem Stellvertreter auf Dienstreise.

4. Der Preis hiangt auch von den Frachtkosten ab.

5. Der Kreditmarkt wird in Geldmarkt und Kapitalmarkt
unterteilt.

6. Wir bereiten uns auf die Messe vor.

7. Die Kreditgeber verfiigen iiber Geldmittel.

Ubung 23. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
Ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. die Anzahl, -en — ugucno, mons, beliebige Anzahl, hohere
Anzahl; Die Anzahl von Bewerbern war erstaunlich. Wir bestellten eine
gro3e Anzahl von Maschinen. Die Anzahl der Teilnehmer war noch nie
so hoch.

2. ausreichen — BucrayaTtu, Oytu moctatHiMm; Ein ganz kurzes
Begleitschreiben wird ausreichen. Eine Fiillung des Tanks sollte fiir die
Fahrtausreichen. Das Waschmittel sollte fir 50 Waschginge
ausreichen. Die positive Ergebnisentwicklung im dritten Quartal und
die erwartete erhebliche Steigerung im vierten Quartal werden nicht
ausreichen, die Sonderbelastung aus der Greenax Ankiindigung zu
kompensieren und das Vorjahresergebnis zu erzielen,

3. der Gewinn, -e — ipuOyToK, erzielter Gewinn, personlicher
Gewinn; Die Firma verdoppelte im letzten Jahr ihren Gewinn.
Aufgrund der gestiegenen Umsétze war der Gewinn beachtlich. Die
Grafik zeigt, wieder Gewinn des Unternenmens ermittelt wurde. Der
Gewinn aus dem Verkauf ist grof3er als erwartet.

4. in der Lage sein — 6ytu B ctani; Mitglied der Medizinischen
Fakultit oder der Fakultit fiir Biologie in der Lage ist, die
anzufertigende Dissertation zu begutachten.

5. der Konkurrenzdruck — tuck xonkypenmii; Weilder
Gesamtmarkt der Zeitschrumpft, stieg der Konkurrenzdruck und es
verschlechterte sich die Preisqualitit im Vergleich zum Vorjahr.
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6. die Kundendienst (= Service) — cepsic, 00CITyroByBaHHS,
technischer Kundendienst; Wenden Sie sich bei Fragen bitte an den
Kundendienst. Unsere Kunden konnen sich jederzeit an den
Kundendienst wenden. Unser Kundendienst wird ein Ersatzteil
bestellen.

7. die Marktform, -en — dopma punky; Der Regulierungsrahmen
und die Organisationsmodelle wurden an diese Marktforman gepal3t
und entwickelt. Im Konzern der Zukunft werden fiir jede Dienstleistung
die beste Eigentumsform, Marktformundder beste Leistungserbringer
ausgewabhlt.

8. mengenmiiflig — y kinbkicHoMy BinHoleHH1; Abschaffung der
mengenmafigen Beschrankungen; Das Volumenwachstum setzt sich
weiterfort und wir konnten erstmals mengenmifBig sogar mehr
produzieren als im Vorjahresquartal. MengenmafBig wéchst der Handel
fiir Konsumgiiter zwar mit liber zwei Prozent, aber die Zunahme des
Bruttoinlandsprodukts wird die enttduschende Marke von 0, 6 Prozent
nicht iibersteigen.

9. das Monopol — monomoumis, natiirliches Monopol, gesetzliches
Monopol, absolutes Monopol; Das Monopol der Firma wurde durch
einen Konkurrenten gebrochen.

10. der Nachteil, -e — nemomik, zum Nachteilvon, grofiter
Nachteil, wirtschaftlicher Nachteil; Der lange tigliche Arbeitswegist
der einzige Nachteil beim einem Job. Der einzige Nachteil meiner
Arbeitsstelle ist das niedrige Gehalt. Ich kann keinen Nachteilerkennen,
nur positive Aspekte.

11. das Oligopol — oxironodnist, enges Oligopol; Die Parteien sind
somit potentielle Wettbewerber bei dem neuen Triebwerk in einem
engen Oligopol, das hochstens drei Hersteller umfassen wiirde.
Aufgrund seiner historischen Position gehort Wingas als
ausgesprochener Herausforderer eindeutig nicht um Oligopol.

12. die Qualitat — sxicts, schlechte Qualitidt, hochste Qualitit,
gleichbleibende Qualitdt; Unsere Firma produziert Autoteile der
hochsten Qualitit. Die Qualitit des Essens im Restaurant ist fantastisch.
Sorgfalt garantiert gute Qualitat.

13. dasPolypol — momtitonist; Dies liele auch eher auf ein Oligopol
als auf ein Polypol schlief3en.
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14. zu Gute j-m D. kommen — iTu Ha KOPUCTh KOMY-HEOYIb;
Die Umsetzung der Richtlinie soll sowohl der EU-Wirtschaft als auch
der Finanzstabilitit zu Gute kommen und Vorteile fiir Unternechmen
und Verbraucher bringen. Sowohl Zuverldssigkeit als auch
Vorhersehbarkeit sind Markenzeichen von ADM und werden zu immer
wichtigeren Wettbewerbsfaktoren, die dem Unternehmen langfristig zu
Gute kommen werden.

15. die Zusammenballung, -en (= die Konzentration) —
koHreHTpatis; Diese war jedoch von der 6konomischen Entwicklung
der Unternehmen stark abhingig, was aufgrund der raumlichen
Zusammenballung der Schwerindustrie wiederum deutliche regionale
Auspriagungen hervorbrachte.

Ubung 24. Lesen und iibersetzen Sie den Text 7D.

TEXT 7 D. Marktformen

Die Mirkte werden nach der Zahl der Marktteilnehmer (Anbieter
und Nachfrager) differenziert. Nach der Zahl der Marktteilnehmer
lassen sich folgende Hauptmarktformen unterscheiden: Monopol,
Oligopol, Konkurrenz.

Bei der Marktform des Monopols ist das Angebot oder gesamte
Nachfrage am Markt in einer Hand konzentriert. Es handelt sich also
jeweils nur um einen einzigen Verkaufer (= Alleinverkaufer) oder einen
einzigen Kaufer (=Alleinkdufer). Ein Angebotsmonopol besitzt z. B.
der Staat (die Bundespost) fiir die gesamte Nachrichteniibermittlung
(Postmonopol). Die Bundeswehr dagegen hat ein Nachfragemonopol
nach Schiitzenpanzern und Kampfflugzeugen; die Bundesbahn ein
solches nach Elektroloks. Der Monopolist bestimmt und diktiert den
Preis. Er kann entweder zu einem hohen Preis mengenméfig oder zu
einem niedrigen Preis mengenmaBig viel verkaufen.

Nachteile der Monopole: 1) der Monopolist ist in der Lage, durch
kiinstliche Verknappung des Angebots stindig einen weit liber seinen
Kosten liegenden Preis zu erzielen. Er kann also einen Monopolgewinn
erzielen, dessen Ursprung nicht in der Qualitéit seines Gutes, sondern
allein in der Marktform liegt. 2) Beim Monopol liegt cine gefahrliche
Zusammenballung wirtschaftlicher Macht vor. 3) Es fehlt der
Konkurrenzdruck. 4) Die Kundendienst (= Service) des Monopolisten
ist oft schlecht.
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Beim Oligopol, das als Angebots- wie als Nachfrageoligopol
auftreten kann, handelt es sich um einige wenige, in ihrer Anzahl noch
tiberschaubare, Marktteilnehmer. Der Marktanteil eines jeden einzelnen
reicht zwar aus, den Markt zu beeinflussen, ist jedoch nicht grof3 genug,
ihn auch zu beherrschen. Beispiele fiir Angebotsoligopole finden sich
in der Bundesrepublik Deutschland sowohl in der Automobil- als auch
in der Mineralolindustrie. Eine oligopolistische Marktform findet sich
auch bei den Waschmittel- und Zigarettenherstellern.

Die Konkurrenz (Polypol) ist eine Marktform, die das typische
Gegenstiick zum Monopol darstellt. In der Konkurrenz stehen
unendlich viele Anbieter, die dasselbe bzw. ein sehr dhnliches und
austauschbares Produkt verkaufen, unendlich vielen Nachfragern
gegeniiber. Auf diesen «Wettbewerbsmarkten» besteht demnach kaum
die Chance, einen iibertricben hohen Preis fiir das Produkt zu fordern.
Der rege Wettbewerb verhindert demnach hohe Preise. Bei der
Konkurrenz kann man auch bessere Warenqualitat, kostengiinstigere
Produktion und bessere Kundendienst erreichen. Dies alles kommt
dann automatisch wieder dem Verbraucher zugute.

Fragen zum Text:

1. Wie werden die Mirkte differenziert?

2. Welche Hauptmarktformen gibt es?

3. Was ist fiir das Monopol charakteristisch?

4. Was ist Oligopol?

5. Was stellt die Konkurrenz dar?

6. Welche Marktform ist fiir den Verbraucher am vorteilhaftesten
und warum?

Ubung 24. Welche Worter und Wortgruppen passen zu den
Begriffen «Polypoly», «Oligopol», «Monopol». Ordnen Sie sie zu:

wenige Anbieter, Marktmacht, bestmoglicher Preis flir Anbieter,
Preiskampf, bestmoglicher Preis aus Kundensicht, ein Anbieter,
Kartellbildungsgefahr, kein Wettbewerb, viele bieten dasselbe Gut an,
keine Konkurrenz, hohe Gewinne, viele Konkurrenten

Ubung 26. Ubersetzen Sie Satzgefiigen. Wandeln Sie die
Relativsitze in erweiterte Attribute um.

Muster: Das ist der Betrieb, der vor kurzem verkauft wurde. — Der
vor kurzen verkaufte Betrieb.
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1. Der Markt besitzt die Information, die von den Verbrauchern
benutzt werden kann.

2. Die Preise, die auf dem Monopolmarkt mit den Monopolisten
bestimmt und diktiert werden, sind immer zu hoch.

3. Es geht um die Marktsituation, die von den Monopolisten
beherrscht werden kann.

Ubung 27. Bilden Sie Wortgruppen mit erweitertem Attribut und
libersetzen Sie sie.

1) die Giiter, aus neuem breiten Angebot, von den Verbrauchern,
gewahlten

2) auf dem russischen Markt, die Dienstleistungen, angebotenen,
auf dem Gebiet der Kundendienst 3) die Flugzeuge, hergestellten, fiir
den ukrainischen Markt, von unserem Betrieb

4) entsprechenden, die Dienstleistungen, den Kundenwiinsche

5) dargebotenen, die Personalcomputer, in der Hannover Messe,
aus vielen Landern Europas

Ubung 28. Schreiben Sie folgende Sitze im Prisens, Priteritum
und Perfekt Passiv auf und iibersetzen Sie sie.

1. In diesem Jahr stellte man die hoheren Preise fiir das Benzin
fest. 2. Die interessanteste und wichtigste Information flir die
Verbraucher unterbrachte man in der Zeitschrift «Giiter und
Dienstleistungen». 3. Die billigsten Lebensmittel verkauft man auf dem
Stadtmarkt. 4. Die nichste Lieferung von Autos wird man in einen
Monat machen. 5. Diese Maschinenbauausstellung fiihrt man
gewOhnlich im Herbst durch.

TEST 7

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1. anerkennen 1) die Forderung
2) der Nachfrager
3) der Arbeiter
2. betrieben 1) die Forschung
2) das Jahr
3) das Diplom
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3. vollziehen 1) die Hilfe
2) die Region
3) der Fortschritt
4. ausdehnen 1) den Rahmen
2) das Jahr
3) das Diplom
5. abschliefien 1) die Lebensmittel
2) das Kreditgeschift
3) das Gebiet
6. verkaufen 1) die Lebensmittel
2) die Gesundheit
3) die Bevolkerung

2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

1. Am Markt treffen... und... aufeinander. 2. Das Programm des
Interessenausgleiches der Kaufer und der... stellen... dar. 3. Am Markt
vollziehen sich unzidhlige... zwischen Wirtschaftsobjekten. 4. Der
Markt erfillt viele.... 5. Am Markt korrigieren oft beide Partner -...
und... - ihre Preisvorstellungen. 6. Der Kaufer kauft ein Gut zur... seiner
Nachfrage. 7. Die Anbieter mit gleichartigen... konkurrieren um die....
8. Der Markt liefert den Anbietern und den Nachfragern viele
wichtige.... 9. Der Markt stellt ein gesellschaftliches... dar.

1. Anbieter; 2. Giitern; 3. Austauschprozesse; 4. Informationen;
5. Verkaufer; 6. Nachfrage; 7. Funktionen; 8. Gebilde; 9. Befriedigung;
10. Kunden; 11. die Preise; 12. Angebot; 13. Nachfrager.

3. Wiihlen Sie die Begriffe zu den Definitionen aus:

1. Hier werden mit Grundstiicken oder Biirordumen und
Wohnrdumen gehandelt.

a) Monopol

b) Oligopol

c¢) Devisenmarkt

d) Immobilienmarkt

2. Als... bezeichnet man jene physischen und auch virtuellen
okonomischen Orte, an denen sich Anbieter und Nachfrager treffen, um
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Austauschbeziehungen (Transaktionen) zu Dienstleistungen zu
realisieren.

a) Dienstleistungsmarkt

b) Oligopol

c¢) Devisenmarkt

d) Immobilienmarkt

3. Bei der Marktform des... ist das Angebot oder gesamte
Nachfrage am Markt in einer Hand konzentriert.

a) Monopols

b) Oligopols

c¢) Devisenmarkts

d) Immobilienmarkts

4. Beim..., das als Angebots- wie als Nachfrageoligopol auftreten
kann, handelt es sich um einige wenige, in ihrer Anzahl noch
iberschaubare, Marktteilnehmer.

a) Monopol

b) Oligopol

c) Devisenmarkt

d) Polypol

5.... ist eine Marktform, die das typische Gegenstiick zum
Monopol darstellt.

a) Monopol

b) Oligopol

c) Devisenmarkt

d) Die Konkurenz (Polypol)
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Lektion 8
Preisbildung

Ubung 1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, iibersetzen Sie
ins nachstehende Worter, Wortgruppen und Sétze:

1. die Abmessung, -en — BuMip, po3mip, radapur; groBte
Abmessung, vertikale Abmessung, charakteristische Abmessung; Das
System fiir den Wand- und Deckenanbau besteht aus je einem
Funktionstrager und einem Leuchten kopf identischer Abmessung und
Form. Die Nullpunktverschiebung wird von der Steuerung aus der
eingegebenen Abmessung und aus der aktuellen Achsenposition
automatisch errechnet.

2. der Absatzmarkt, -"e — punok 30yTy; grofler Absatzmarkt,
wachsender Absatzmarkt; Als Absatzmarkt und Lieferant gewann
China fiir die japanische Wirtschaft stetig an Bedeutung.

3. die Abwesenheit — BigcytHicTs, Krankheitsbedingte
Abwesenheit, urlaubsbedingte Abwesenheit, Anruf in Abwesenheit;
Der Vizeprasident trifft Entscheidungen in Abwesenheit des
Prasidenten. Er war toll, seine Abwesenbheit ist ein gro3es Minus fiir das
Team.

4. die Allokation — posmomin, optimale Allokation; effiziente
Allokation, hohe Allokation.

5. ausschalten — Buxmrouatn, Bumukaru, etw. AkK. nicht
ausschalten, den Wettbewerb ausschalten, ein Risiko ausschalten, die
Lampen ausschalten; Ich habe mir angewo6hnt, meine Geréte nach der
Arbeit auszuschalten. Kannst du bitte die Musik ausschalten?

6. die Ausstellung, -en — BucraBka, begleitende Ausstellung,
aktuelle Ausstellung, stindige Ausstellung; Die Ausstellung moderner
Gemalde in der Kunsthalle beginnt nachste Woche. Die Ausstellung
Ihres neuen Passes kann einige Wochen beanspruchen.

7. begehren — Bumararu, 6axaru, Er bot seiner Frau alles, was
sie begehrte. Die Aufzidhlung der Verfolgungsgriinde ist taxativ und
enthélt keine weiteren Tatbestinde, auf die der Antragsteller sein
Begehren stiitzen konnte.

8. besitzen (besal}, besessen) — BomoxmiTH, KOpPHCTYyBaTHCH,
Eigenschaften besitzen, Macht besitzen, bereits besitzen; Das System
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besitzt drei Stufen von Sicherheitsmafnahmen. Er besitzt einige Aktien
der Firma, fiir die er arbeitet.

9. die Borse, -n — 6ip>ka, an die Borse gehen, an der Borse notiert;
Ich fange an, Aktien zu handeln, sobald diec Borse oOffnet. Die
Gesellschaft ist an der Borse notiert. Ich kann mich nicht fiir eine gute
Anlage entscheiden, die Borse ist momentan so volatil.

10. der Dienstleistungsmarkt, -"e — punok mociyr, Wir planen
dafiir erhohte Kosten um im Wettbewerb um den heil umkampften
Dienstleistungsmarkt ~ mit  einem deutlich  aufgewerteten
Leistungsangebot bestehen zu konnen. Sie will deshalb auch weiterhin
mit groem Nachdruck die sich ihr er6ffnen den Marktchancen in
diesem Dienstleistungsmarkt nutzen und ausbauen.

11. entsprechen (entsprach, entsprochen) — Bignosigatu, den
Erwartungen entsprechen, dem Standard entsprechen; Das
Geschéftsjahr unserer Firma entspricht dem Kalenderjahr. Die Produkte
entsprechen den neuesten Sicherheitsnormen. Seine Qualifikationen
entsprechen unseren Anforderungen.

12. erginzen — nonoBHIoBaTH, nonasaru, Die Nachhilfestunden
ergianzen die Schularbeit des Schiilers. Sie ergdnzen sich perfekt. Das
Gesetz wurde ergéinzt, um die Wiinsche der Biirger zu berticksichtigen.
Die fehlenden Angaben miissen noch erginzt werden.

13. erheblich — 3nauno, ictorno, erheblich erweitert, erheblich
grof3er, erheblich besser; Er hat eine erhebliche Geldsumme fiir dieses
Luxusauto bezahlt. Kostensenkungen konnten erhebliche Einsparungen
bringen. Die Lebenserwartung ist seit dem letzten Jahrhundert
erheblich gestiegen. Die Einnahmen der Firma sind erheblich gestiegen.

14. der Gegenwert, — ckBiBanenr, als Gegenwert, Gegenwert
erhalten, aktueller Gegenwert; Der Gegenwert fiir den Erwerb je Aktie
(ohne Erwerbsnebenkosten) darf bei Erwerb {iber die Borse den
durchschnittlichen Schlusskurs der Aktien der Gesellschaft mit gleicher
Ausstattung im  Extra-Handel (oder einem vergleichbaren
Nachfolgesystem) an der Frankfurter Wertpapierborse an den letzten
fiinf Handelstagen vor der Verpflichtung zum Erwerb um nicht mehr
als zehn Prozent iiberschreiten oder unterschreiten.

15. der Gleichgewichtspreis, -e — 30amaHcoBaHa IIiHa,
BpiBHOBakeHa IriHa, In Zeiten verzerrter Preise hilft es, den
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Anpassungsprozess zum Gleichgewichtspreis beider Umschreibung
von Risikobereichen zu beriicksichtigen. Marktpreise konnen iiber
einen begrenzten Zeitraum vom Gleichgewichtspreis abweichen.

16. gliedern — minutH, po3minaru, Wir miissen die Unterlagen
gliedern. Man muss entsprechend dieser Physiologie die
Personenbeziehungen, Konflikte und die Fabel gliedern; nur so kann
man das Werk in einzigartiger Weise aufbauen.

17. herrschen — manyBatu, Mit eiserner Hand herrschen, iiber
jmdn. herrschen; Vor dem Konzert herrschte eine heitere Stimmung in
der Menge. Die Konigin herrschte erfolgreich iiber ihr Reich.

18. die Messe, -n — apmapka, erfolgreiche Messe, gro3e Messe;
Er geht jedes Jahr auf die Messe, um Buchverleger und Autoren zu
treffen. Wir miissen fiir die Messe Prospekte in verschiedenen Sprachen
drucken. Ein Priester wird bei der Hochzeit eine Messe zelebrieren.

19. der Pfandbrief, -e —3acraBua, nicht mehr giiltiger Pfandbrief;
Hiermit wird die Qualitat des Pfandbriefs auf eine Stufe mit ABS und
sonstigen strukturierten Finanzierungen gestellt und das Potential zur
Begebung von Pfandbriefen auch in schwierigem Marktumfeld nicht
angemessen berticksichtigt.

20. die Regel, -n — nmpaswuio, goldene Regel, in aller Regel; Jedes
Spiel hat seine eigenen Regeln. Wir miissen Regeln fiir unser Team
aufstellen. Es ist wichtig, sich an die Regeln zu halten. Diese
Bestimmungen sind vom Rat in aller Regel systematisch nicht
angewandt und umgangen worden.

21. sachlich — icroTauii, maTepianbHuii, 00’ ekTHBHUH, sachlich
gerechtfertigt, sachlich falsch, rein sachlich; Ich fand seine sachliche
Beurteilung und konstruktive Kritik sehr hilfreich. Die Diskussion war
nicht mehr sachlich, sondern emotional. Sie ist recht sachlich und
rational.

22. sinken (sank, gesunken) — sumkyBatwucs, magaty, tief sinken,
im Wert sinken, unter null sinken; Die Nachfrage sank aufgrund der
hohen Preise. Die Luftverschmutzung sinkt dank &kologischer
Reformen. Nach einer Wirtschaftskrise sinkt die Arbeitslosigkeit.

23. steigen (stieg, gestiegen) — 3pocrarm, migBunryBaTucs, Ihr
Gehalt stieg nach der Probezeit. Die Nachfrage nach Elektroautos
steigt. Als das Konzert fast ausverkauft war, stiegen die Ticketpreise.
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24. versuchen — wuwamararucsa, sein Glick versuchen, alles
versuchen, Ich versuche, jede Woche ein Buch zu lesen. Der
Biirgermeister versuchte, die Wahl zu gewinnen. Der nervose Kandidat
versuchte ein Lacheln in die Kamera. Ich beschloss, einen Versuch zu
wagen.

25. der Vorschlag, -"e — npono3umis, guter Vorschlag, erster
Vorschlag, konkreter Vorschlag, Ich stimmte dem Vorschlag zu. Sie
wurde auf meinen Vorschlag hin eingestellt. Alle Vorschldge und Ideen
sind willkommen. Das Komitee hat gegen den Vorschlag gestimmt.
Das Komitee présentierte seine Vorschldge fiir den Filmpreis.

26. der Vorzug, -"e — nepesara, den Vorzug geben (jdm. / etw.
Dat~), groer Vorzug, besonderer Vorzug; Ich gab dem Anbieter mit
dem niedrigsten Preis den Vorzug.

Ubung 2. Lesen und iibersetzen Sie bitte den Text 8.

TEXT 8. Preise und Preisbildung

Unter einem Markt versteht man den Ort des regelmifigen
Zusammentreffens von Angebot und Nachfrage. Ein echter Markt
bietet Alternativen ( = Wahl), fiir beide Marktseiten: fiir den Kaufer (=
Konsumenten) besteht die Moglichkeit, unter mehreren An geboten
auszuwihlen; der Verkdufer (Produzent) hat Giiter an zu bieten und
dabei den groBBtmoglichen Nutzen zu suchen. Auf einem echten Markt
herrscht Wettbewerb, Konkurrenz.

Arten der Mairkte. Die Mirkte unterscheiden sich
folgeoderweise. Gliederung der Mirkte

sachlich riaumlich-zeitlich nach Funktionen
Warenmarkte, Wochenmarkte, Beschaffungsmaérkte,
Dienstleistungsmarkte, GroBmarkte, Jahrmarkte | Binnenmarkt,
Arbeitsmarkt, Borsen, Messen, | Importmarkt,
Kreditmarkt Ausstellungen, Absatzmérkte,
Versteigerungen Exportmarkt
(= Auktionen)

Es gibt auch Markte, die homogen (vollkommene Mirkte) und
solche die heterogen sind (unvollkommene Markte), wo die
vollkommenen Mairkte die Ausnahme und die unvollkommenen die
Regel sind. Auf homogenen Markten werden vollkommen einheitliche

95



Giiter gehandelt, auf heterogenen Mérkten Giiter, die sich mehr oder
weniger voneinander unterscheiden. Auf den ersteren werden z. B.
Edelmetalle, Effekten auf den letzteren z. B. verschiedene Biersorten,
Automobile  verschiedener Hersteller gehandelt. Fiir einen
vollkommenen Markt muf vor allem folgende Voraussetzung (=
Primisse) gelten: Abwesenheit sachlicher Vorziige. Die vollkommen
gleichartigen Giiter diirfen keine. Unterschiede in Qualitdt, Farbe,
Abmessung, Geschmack usw. aufweisen (z. B. Banknoten, Pfandbriefe
eines Kreditinstituts, Baumwolle eines bestimmten Standards). Wenn
es um die Preisbildung auf unvollkommenen Mérkten geht, so heift es,
dap die personliche Meinung der Kunden auch eine erhebliche Rolle
spielt, obwohl die angebotenen Giiter objektiv gleichwekig sind.
(Beispiel: Eine Gruppe von Bierliebhabern "schwort" auf das
"Ginsebier", die andere auf das "Felsenbier”. In diesem Falle besitzen
die beiden Bierhersteller "ein Meinungsmonopol», das ihnen gestattet,
fiir ihre Biere unterschiedliche Preise zu verlangen).

Preis und Preisbildung

Allgemein versteht man unter Preis den Warenpreis. Preis ist der
Gegenwert flir Giiter und Dienstleistungen. Bei geringem Angebot und
grofler Nachfrage steigt die Ware im Wert und deshalb auch im Preis.
Jedes Zusammentreffen von Angebot und Nach frage bezeichnet man als
Markt. Angebot sind alle zum Verkauf bereitgestellten Giiter, Nachfrage
— alle zum Kauf begehrten Giiter. Die Nachfrage ist abhingig vom
Kaufwillen und der Kaufkraft. Der Gleichgewichtspreis raumt den Markt.
Entspricht das Angebot der Nachfrage, bildet sich ein ausgeglichener
Preis. Ist die Nachfrage grofler als das Angebot, steigt der Preis. Ist das
Angebot groler als die Nachfrage, sinkt der Preis. Der Preis regelt die
Produktion. Der Preis schaltet Leistungsschwache (Nachfrager und
Anbieter) aus. Man sagt von der Ausschaltungsfunktion des Preises. Der
Preis zeigt die Wirtschaftslage an und bestimmt die Allokation der
Produktionsfaktoren (Allokation = Verteilung).

Ubung 3. Beantworten sie die Fragen zum Text:

1.) Was bietet ein echter Markt fiir beide Marktseiten?

2) Was herrscht auf einem echten Markt?

3) Welche Giiter werden auf vollkommenen Mérkten gehandelt?

4) Sind die Giiter auf heterogenen Markten gleichartig?
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5) Welche von diesen Mérkten stellen die Ausnahme und welche
die Regel dar?

6) Auf welchen Markten werden z. B. Effekten gehandelt?

7) Wo hat kein Gut einen VVorzug?

8) Was ist der Preis?

9) Welche Funktionen hat der Preis?

Ubung 4. Ubersetzen Sie folgenden Wérter und
Wortverbindungen deutsch und merken Sie sich:

3pocTaTd B IiHI (BapTOCTi), OYTH HE3AJICIKHUM, 3HIKYBATHCS
(mpo 1iHW), PUHOK TIOCIYT, 3YCTPid TMONUTY 1 TPOIO3MIIII,
IIHOYTBOpPEHHS, Oipka, sSpmapok, OyTH TOBHICTIO MPaBUM,
CTOCYBATHUCS, TIPOTIOHYBATH aJIbTE€PHATUBY, PUHOK 30yTy, BU3HAYATH
po3MoALT BUpOOHNYUX (PAKTOPiB, 3aKIHUYBaTH, BUOMPATH, BUHATOK (3
IpaBuiI), BIJACYTHICTh ICTOTHOI II€peBard, BIAMIHHICTHP B SIKOCTI,
BiJIITpaBaTH 3HA4YHYy pPOJib, PIBHOILIHHUHN, €KBIBAaJEHT, BHYTPIIIHIN
PUHOK

Ubung 5. Vervollstindigen Sie die Sétze:

1) Die Auktion, bei der etwas versteigert wird, heift anders....

2) Homogene Mirkte, wo die gleichwertigen Giiter im Handel
sind, nennt man auch....

3) Heterogen bedeutet nicht gleichartig oder anders....

4) Die in bestimmter Form schriftlich fixierte Norm, Vorschrift,
Richtlinie heif3t anders....

5) Die an der Borse gehandelten Wertpapiere werden auch...
genannt.

6) Fir einen vollkommenen Markt gilt diese Voraussetzung
oder....

7) Der Gegenstand, der als Sicherheit, als Biirgschaft fiir eine
Forderung gilt, heif3t auch....

8) Entsprechender Wert oder Aquivalent fiir Giiter und
Dienstleistungen nennt man auch....

9) Die Verteilung der Produktionsfaktoren heift anders....

Ubung 6. Suchen Sie im Text die Sitze, wo...

— der Begriff «Markt» erlautert wird;

— verschiedene Mirkte behandelt werden;

— um eine besondere Rolle von speziellen Kunden geht;
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— sich um Zusammenhidnge zwischen Angebot und Nachfrage
handelt.

Ubung 7

Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1) Erklaren Sie den Begriff «Pramisse».

2) Nennen Sie die Hauptvoraussetzung fiir einen vollkommenen
Markt auf.

3) Nennen Sie Beispiele fiir den Mif} dieser Pramisse.

4) Stellen Sie sich zum Problem der Preisbildung auf
unvollkommenen Markten. Begriinden Sie Thre Stellungnahme.

5) Preis-Stopp z. B. fiir Mieten und Grundnahrungsmittel. Ja oder
nein? Diskutieren Sie dariiber.

Ubung 8

a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs bekannt.

b) Lesen Sie den Dialog mit verteilten Rollen vor.

c) Geben Sie den Dialog in Rollen wieder.

DIALOG 8

Teil 1

A.: Ruhe! In einer halben Stunde beginnt unser Kolloquium. Und
ich habe solch einen Vorschlag. Stellt euch vor! Ich hin euer Lehrer in
der Wirtschaftslehre. Das Thema unseres Kolloquiums heifit Markt,
Preis und Preisbildung. Versucht meine Fragen kurz und biindig zu
beantworten. Die erste Frage betrifft also den Markt selbst. Was
versteht man unter einem Markt?

B.: Darf ich antworten? Unter einem Markt versteht man den Ort
des regelméafigen Zusammentreffens von Angebot und Nach frage.

C.: Ich mochte etwas erginzen. Es ist allen bekannt, dass der
Markt das Lenkungsinstrument oder das Steuerorgan ist. Und mittels
freier Preisbildung bewirkt der Markt den Ausgleich von Angebot und
Nachfrage.

A.: lhr beide habt vollkommen recht. Ein echter Markt bietet
Alternativen sowohl fiir den Konsumenten als auch fiir den Produzenten
und auf einem echten Markt herrscht immer Wettbewerb. Und wie
unterscheidet man die Markte?
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D.: Ich kann diese Frage beantworten. Die Mirkte werden
sachlich, raumlich-zeitlich und nach Funktionen gegliedert.

E.. Genug des Guten. Ich setze fort. Es bestehen Warenmarkte,
Dienstleistungsmarkte, Arbeitsmarkt und Kreditmarkt. Das ist
sachliche Gliederung.

Teil 2

F.: Ich bin nun dran. Es gibt auch Wochenmairkte, GroSmarkte,
Jahrmaérkte, Borsen, Messen, Ausstellungen und Versteigerungen. Und
das ist, was raumlich zeitliche Gliederung angibit.

A.: Danke. Und wie unterscheidet man den Markt nach
Funktionen? Wer kann sagen?

G.: Darf ich? Nach Funktionen unterscheidet man
Beschaffungsmarkte, Binnenmarkt, Importmarkt, Exportmarkt und
Absatzmarkte.

A.: Vollkommen richtig. Aber es gibt auch eine andere
Gliederung. Was konnt Ihr iiber die homogenen und die heterogenen
Markte sagen?

H.: Das ist doch so einfach. Du hast den Anfang gemacht und ich
werde deinen Gedanken beenden. Auf homogenen oder vollkommenen
Mirkten sind vollkommen einheitliche und auf heterogenen oder
unvollkommenen Maérkten nicht gleichartige Giiter im Handel.

A.: Danke, danke! Und nun meine letzte Frage, denn unser Lehrer
kommt in 10 Minuten. Ganz kurz iiber die Funktion des Preises.

l.: Der Preis als Gegenwert fiir Giliter und Dienstleistungen regelt
die Produktion, schaltet Leistungsschwache aus und bestimmt die
Allokation der Produktionsfaktoren.

A.: Primal! Machen wir Schluss. Ich als euer Studienkollege bin
mit euch zufrieden. Hoffentlich auch unser Lehrer.

TEST 8

1. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
1. bieten 1) die Alternative
2) den Wettbewerb
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3) den Markt
2. beantworten 1) das Angebot
2) die Nachfrage
3) die Frage
3. spielen 1) die Rolle
2) den Schluf
3) die Konkurrenz
4. machen 1) den Markt
2) den Aufbau
3) das Unternehmen
5. ausschalten 1) den Preis
2) die Konkurrenz
3) die Allokation
2. Finden Sie Aquivalenten zu folgenden Wortern:

1) die Auktion a) der Gegenwert

2) die Verteilung b) die Versteigerung

3) homogen c) gleichmiBig aufgebaut
4) heterogen d) die Voraussetzung

5) die Wertpapiere e) die Regel

6) die Pramisse f) die Allokation

7) das Aquivalent g) uneinheitlich

8) die in bestimmter Form h) die Effekten

schriftlich fixierte Norm, Vorschrift

3. Wiihlen Sie Begriffe zu folgenden Definitionen:

1. Ort des regelmiBigen Zusammentreffens von Angebot und
Nachfrage

2. der Markt, auf dem ecinheitliche Giiter gehandelt werden 3.
Gegenwert fiir Gliter und Dienstleistungen

4. der Person, der Giiter anbietet

5. der Markt, auf dem Giiter, die sich voneinander unterscheiden,
gehandelt werden

6. alle zum Verkauf bereitgestellten Gliter

7. alle zum Kauf begehrten Giiter

1) die Nachfrage; 2) der homogene Markt; 3) der Verkaufer; 4)
das Angebot; 5) der heterogene Markt; 6) der Preis; 7) der Markt.
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FINALTEST

1. Finden Sie ukrainische Aquivalenten zu folgenden
Wortern:

1 gewdhren a) pO3pI3HATH
2 die Ausfuhr b) mianpureMcTBO
3 der Abbau C) He3HAYHUI
4 der Binnenmarkt d) nagaBaTu
5 gering €) BUPOOJIATH
6 bewirken f) excriopt, BUBI3
7 sinken g) TepMiHOBHIA
8 die Existenz h) 3HMKYBaTUCH, MaIaTH
9 dringend 1) BHYTPIIIHIN pUHOK
10 das Unternehmen J) ckopoueHHs
11 erzeugen K) 3amo/iroBaTH, BUKJIUKATH
12 unterscheiden |) icHyBaHHS
13 rechtlich M) IpaBOBUH
2. Wihlen Sie ein Substantiv, das dem angegebenen Verb
folgen kann:
14. kaufen 1. Waren
2. Entscheidungen
3. Erfolge
15. treffen 1. Giiter
2. Wiinsche
3. Entscheidungen
16. prizisieren 1. das Datum
2. den Urlaub
3. die Nachfrage
17. anbieten 1. die Wirtschaft
2. das Gut
3. die Leistung
18. betrachten 1. den Handel
2. das Problem
3. die Arbeitskraft
19. produzieren 1. Erzeugnisse
2. Preise
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20.

21,

22,

23.

24,

25,

26.

verdienen

besitzen

abwickeln

abschliessen

ausiiben

befriedigen

erdffnen

3.

MNP WP ONMEWONMNE ONEOD P

Geschifte
Produkte
Produktion
Geld

den Markt
das Kapital
die Regierung
Zahlungen
Rechte
Wihrung
den Scheck
den Preis
den Vertrag
Konkurs
Einfluss
Prinzip
Bediirfnisse
Mittel
Nahrung
die Miete
den Betrieb
den Staat

2. Finden Sie Synonyme zu folgenden Wortern:

217,
28.
29,
30.
31.
32,
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.

befriedigen
fordern

die Wirtschaft
aufschlagen

der Produzent
absetzen

der Wettbewerb
der Vertrag
zunehmen

der Verbraucher
einwirken

die Wertpapiere
das Gehalt

a) der Kontrakt
b) die Effekten
¢) die Okonomie
d) verkaufen

e) der Konsument
f) beeinflussen
g) die Konkurrenz
h) erh6hen

1) decken

J) verlangen

k) der Hersteller
) 6ffnen

m) der Lohn



2. Finden Sie Antonyme zu folgenden Wortern:

40. unbegrenzt
41. verdienen
42. der Vorteil
43. reich

44. verzichten
45, wenig

46. der Erzeuger
47. der Gewinn
48. die Nachfrage
49. steigen

50. einfach

a) arm

b) zustimmen
c) der Verbrauche
d) das Angebot
e) kompliziert
f) der Verlust
g) sinken

h) der Nachteil
1) knapp

J) viel

K) ausgeben

3. Wiihlen Sie die korrekte Ubersetzung dieses Begriffs.

51. die Kaufkraft

52. die Konsumgiiter

53. die Marktwirtschaft

54. das okonomische
Prinzip

55. das Produktionsmittel

56. die Wirtschaftspolitik

57. das Steuerorgan

W NNPEFP, WODNPFP WDN PR

W NNEFE, WONPEFP WDNE WDN P

. KyIiBeJIbHa CIIPOMO>KHICTh
. 3IaTHICTh KyITyBaTu

. KyIiBeJIbHA 3/1aTHICTh

. BUKOPUCTaHHS TOBapiB

. TOBapH, 1110 BUKOPUCTOBYIOTHCS
. TOBApH IIHUPOKOTO BKHUTKY
. PUHKOBa €KOHOMIKa

. EKOHOMIYHUM PUHOK

. EKOHOMIKa PUHKY

. EKOHOMIYHUM TIPUHIIUII

. IPUHIIUI €KOHOMI1

. EKOHOMHMH MPUHIIUII

. 3aC10 1151 BUPOOHUIITBA
. 3210 BUpOOHUIITBA

. BUpOOHUYMH 3aci0

. TIOJIITUKA EKOHOMI1

. EKOHOMIYHA TMOJIITUKA

. TOCTIOIapChKa MOJIITHKA
. OpraH yMpaBIiHHS

. IOJTaTKOBUM OpraH

. OpPraH OINOJIaTKyBAHHS
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2. Erginzen Sie die Satzliicken mit den nachstehenden
Wortern:

58. ... bedeutet sinn-und planvoll zu handeln.

59. Jeder Mensch ist ... wirtschaftliche Entscheidungen zu treffen.

60. Alle ..., die Bediirfnisse des Menschen direkt oder indirekt
befriedigen, nennt man Giiter.

61. Die Volkswirtschaftslehre ... sich mit dem
gesamtwirtschaftlichen Erscheinungen und Zusammenhingen eines
ganzen Volkes.

62. Der Markt soll mittels freier Preisbildung ... von Angebot und
Nachfrage bewirken.

63. Angebot und Nachfrage ... Umsatz und Preis.

64. Der ... Wettbewerb fiihrt zu Hochstleistungen auf vielen
Gebieten.

65. In der zentralgeplanten Wirtschaft ist der Staat allgemeiner ...
und Arbeitgeber.

66. Ist das Angebot ... als die Nachfrage, sinkt der Preis.

1. Mittel; 2. grésser; 3. bestimmen; 4. gezwungen; 5. Produzent;
6. Ausgleich; 7. harte; 8. beschéftigt; 9. wirtschaften.

3. Wiihlen Sie Begriffe zu folgenden Definitionen:

67. Der Gegenwert fiir Giiter und Dienstleistungen.

68. Die Gesamtheit aller Einrichtungen und MafBnahmen zur
Deckung des menschlichen Bedarfs an Giitern.

69. Alle Mittel, die Bediirfnisse befriedigen.

70. Wirtschaft mit unbeschrianktem Wettbewerb ohne Eingriffe
des Staates.

71. Alle zum Verkauf bereitgestellten Giiter.

72. Der Ort des regelméfBigen Zusammentreffens von Angebot
und Nachfrage.

73. Mangelgefiihle des Menschen, verbunden mit dem Bestreben
zur Befriedigung.

74. Die staatliche Ordnung des Geldwesens und Geldeinheit eines
Staates.

75. Alle zum Kauf begehrten Giiter.

1. Angebot; 2. Nachfrage; 3. Wirtschaft; 4. Preis; 5. Giiter;
6. Marktwirtschaft; 7. Wahrung; 8. Bediirfnis; 9. Markt.
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ANHANG

Aufgabe 1

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Berufsausbildung in der Bundesrepublik Deutschland

Das duale System In Deutschland erfolgt die Berufsausbildung im
dualen System; das bedeutet, der Auszubildende (Azubi) erhilt seine
berufliche  Qualifizierung von zwei rechtlich  voneinander
unabhéngigen Ausbildungstrigern: dem Ausbildungsbetrieb, wo der
Azubi mehr die praktischen Fertigkeiten und Erfahrungen durch das
Meistern von realen Arbeitsaufgaben erwirbt und der Berufsschule, die
ihm die Berufstheorie systematisch vermittelt und wo der
allgemeinbildende Unterricht weitergefiihrt wird.

So streng wird die Trennung in der Praxis allerdings nicht
gehandhabt, da oft im Betrieb die praktische Unterweisung ohne
theoretische Erklarungen nicht sinnvoll durchgefiihrt werden kann und
die Berufsschule den theoretischen Unterricht oft mit entsprechenden
praktischen Ubungen verbindet.

Als Lernorte gibt es neben dem Arbeitsplatz im Betrieb oft noch
Lehrwerkstatten und Unterrichtsraume, in Berufsschulen aufler dem
Unterrichtsraum noch Demonstrationswerkstéatten.

Es gibt 380 staatlich anerkannte Ausbildungsberufe, die fiir Schiiler
aller Schularten (Haupt-, Real-, Sonderschule, gymnasiale Mittelschule,
Gesamtschule) oder der Sekundarstufe 1 offenstehen. Der Azubi schlief3t
einen Ausbildungsvertrag mit einem Ausbildungsbetrieb ab und erhélt von
diesem wahrend der gesamten Ausbildungszeit eine Vergiitung. ES besteht
fiir Jugendliche aber auch die Moglichkeit, eine der beruflichen
Vollzeitschulen: Berufsfachschule, Berufsaufbauschule, Fachoberschule
zu besuchen. Eine wvolle Ausbildung in einem anerkannten
Ausbildungsberuf vermitteln allerdings nur einige Berufsfachschulen.

Auch immer mehr Abiturienten beginnen ihre Berufslaufbahn mit
einer Ausbildung im dualen System. Sie entscheiden sich meist fiir wenige
Berufe im Dienstleistungsbereich. Dariliber hinaus gibt es fiir sie seit
Anfang der 70er Jahre dreijahrige Sonderaus- 235 bildungsginge in den
Bereichen Wirtschaft und Technik, die zu einem staatlich anerkannten
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Abschluss wie Diplom-/ Betriebswirt/-in, Wirtschaftsingenieur/-in,
Diplom-Ingenieur/-in, Wirtschaftsinformatiker/-in usw. fiihren.

Abiturienten konnen auch Berufsfachschulen mit mindestens
einjahrigem Vollzeitunterricht besuchen. Fiir den beruflichen Aufstieg
nach der Lehre sind vor allem WeiterbildungsmaBBnahmen von
Bedeutung.

Durch die Verbindung von Aus- und Weiterbildung gelangen
Praktiker sehr viel schneller in gehobene Positionen als Abiturienten.
Die Praktiker haben meist einen gesicherten Arbeitsplatz, wéhrend ein
Akademiker nach einem langen Studium erst einen Platz suchen muss,
in den er oft nur weit unter Wert einsteigen kann.

Aufgabe 2

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
Zu dem Text.

ABC des strategischen Handels

Fiir die Vertreter der Neuen Handelspolitik hat das Konzept des
Freihandels ausgedient. Mit zahlreichen Argumenten versuchen sie,
eine aktive und gezielte Einflussnahme des Staates auf exportorientierte
Industriestrukturen zu begriinden. Die wichtigsten Begriffe:

— Strategischer Vorteil: Industrien, die sich durch schnellen
technischen Fortschritt und hohe Lerneffekte bei der Produktion
auszeichnen, diirfen nicht einfach ihren traditionellen Standortvorteilen
vertrauen. Sie miissen sich vielmehr fiir den Exporterfolg gezielt mit
staatlicher Hilfe einen Wettbewerbsvorsprung erarbeiten.

— Gewinnenverlagerung: In Branchen mit stark oligopolitischer
Wettbewerbsstruktur kann ein Land durch Subventionen an die
inlandische Industrie ausldndische Wettbewerber vom Markteintritt
abschrecken. So werden die auf den Weltmarkten zu verdienenden
Unternehmensgewinne ins Inland verlagert.

— Unvollkommener Wettbewerb: In einigen Landern wird der
Marktzugang neuer Konkurrenten durch riesige Anfangsinvestitionen
und zunéchst iiberproportionale Stiickkosten faktisch ausgeschlossen.
Gegenmittel der Handelsstrategien: neue Unternehmen so massiv mit
offentlichen Geldern unter die Arme greifen, dass sie auf solchen
Mirkten dennoch Fuss fassen konnen.

106



— Strategische Branchen: Vor allem Mikroelektronik und
Telekommunikation gelten als Schliisselindustrien. Von ihnen gehen
positive Ausstrahlungen auf zahlreiche andere Industriezweige aus. Im
Interesse der kiinftigen Wirtschaftskraft ist es fiir ein Land nétig, die
entsprechenden Industrien im Land aktiv zu férdern und sie nicht
auslandischen Konkurrenten zu tiberlassen.

Aufgabe 3

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Die Zusammenhinge zwischen Produktionsprozess und
Umwelt

Die im Produktionsprozess erstellten Giiter gehen verschiedenen
Verwendungszwecken zu. Ein Teil von ihnen verbleibt im
Produktionsprozess. Er dient im betrachteten Zeitraum an anderer
Stelle der weiteren Produktion und geht dabei unter. Man spricht von
Zwischenprodukten.

Alle iibrigen erstellten Giiter, die gelagert oder verkauft werden,
nennt man die Endprodukte eines Prozesses. Erzeugt ein Unternehmen
dauerhafte Produktionsmittel fiir den eigenen Gebrauch, so spricht man
von selbsterstellten Anlagen. Der Gesamtbestand an dauerhaften und
nicht dauerhaften Produktionsmitteln einschlieBlich der halbfertigen
und fertigen FErzeugnisse eines Unternehmens vergroflert dessen
Produktionsapparat. Der Teil der Produkte, der verkauft wird, bildet
den Absatz. Er wird in physischen Mengeneinheiten gemessen wie:
Stiick, Tonnen, Personenkilometer. Die verkauften Endprodukte
konnen als Vorleistungen in anderen Produktionsprozessen dienen, von
anderen Unternehmen als dauerhafte Produktionsmittel eingesetzt
werden oder der Bediirfnisbefriedigung privater Haushalte dienen.

Aufgabe 4

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Lohnarbeit und selbstindige Arbeit

Die meisten Menschen arbeiten nicht im eigenen Geschéaft oder
im eigenen Betrieb. Sie sind als Arbeiter oder Angestellte in einem
Unternehmen, als Angestellte oder Beamte in der staatlichen
Verwaltung, in Schulen und Hochschulen titig. Arbeiter, Angestellte
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und Beamte erwerben ihren Lohn oder ihr Gehalt nicht aus
selbstandiger Arbeit; alle zusammen nennt man deshalb unselbstindig
Erwerbstatige.

Zu den Selbstandigen rechnet man folgende Berufsgruppen:

— Eigentimer und Pichter von landwirtschaftlichen und
gewerblichen Betrieben, die diese Betriebe selbst leiten;

— freiberuflich Titige, z. B. Rechtsanwalte, Arzte, die eigene
Praxis haben, selbstindige Architekten.

Nicht alle, die arbeiten wollen, finden heute einen Arbeitsplatz:
Wer ohne Arbeit ist, hat damit auch kein Einkommen, er ist erwerbslos.
Erwerbstdtige und Erwerbslose zusammen werden als Erwerbsfahige
oder als die Gesamtheit der Erwerbspersonen bezeichnet.

Die Wirtschaft eines Landes, die Volkswirtschaft, kann man in
drei Bereiche oder Sektoren einteilen:

— die landwirtschaftliche Produktion (primdrer Sektor) — die
industrielle und gewerbliche Giiterproduktion (sekundérer Sektor)

— der Dienstleistungsbereich (tertidrer Sektor).

Man unterscheidet Volkswirtschaften auch danach, wie ihre
einzelnen Wirtschaftsbereiche entwickelt sind, d. h. wie viele
Menschen in den einzelnen Sektoren arbeiten. Auf niedriger
Entwicklungsstufe nimmt die landwirtschaftliche Produktion den ersten
Rang ein. Spater tibernimmt die industrielle Produktion die Spitze, und
schlieBlich stellt der Dienstleistungsbereich den grofBiten Teil der
Arbeitsplatze.

Aufgabe 5

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Griinde fiir nachlassendes Wirtschaftswachstum

a) "Gesittigte" Mirkte: Viele Giiter finden immer geringeren
Absatz, weil Haushalte oder Unternehmen mit diesen ausreichend
ausgestattet scheinen — z. B. mit Haushaltsgeriten bzw. Frachtschiffen.

b) Preisschwankungen auf dem Weltmarkt: Die drastischen
Olpreiserhthungen in den siebziger Jahren haben voriibergehend dazu
gefiihrt, dass das Geld, das fiir den Kauf von Ol ans Ausland gezahlt
werden musste, fur Konsum und Investitionen an anderer Stelle fehlte.
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c) Alte Industrien in der Krise: Verschiedene Industriezweige
sind in eine Krise geraten, weil die von ihnen produzierten Giiter zum
Teil durch andere ersetzt wurden oder auf weitgehend gesattigte Markte
trafen. Das gilt z. B. fiir den Kohlebergbau (Ersatz von Kohle durch
Erdol, Erdgas und Kernenergie) oder die Stahlindustrie (Ablosung von
Eisen und Stahl durch andere Materialien); aber auch Riickgang des
Haus- und Straflenbaus usw.

d) Gesellschaftliche Unbeweglichkeit: Machtige Gruppen
unserer Gesellschaft (z. B. Unternehmer und ihre Verbande,
Gewerkschaften, Beamte und Angestellte in staatlichen Verwaltungen
etc.) wehren sich gegen Verdnderungen in der Wirtschaft, die ihnen und
ihren Mitgliedern Nachteile bringen konnten. Hierdurch blockieren
diese Gruppen gegenseitig neue, Wachstum fordernde Entwicklungen.
e) Zuviel Staat und Biirokratie: Hohe Steuern auf
Unternehmensgewinne und zunehmende staatliche Eingriffe in
wirtschaftliche Entscheidungen werden von manchen dafiir
verantwortlich gemacht, dass Unternehmen nicht in erwiinschten Malf3e
investieren. Dieser Punkt ist jedoch umstritten. Andere meinen
namlich, dass der Staat — zum Beispiel im Umweltschutzviel scharfer
eingreifen miisse. Damit wiirde sogar Wachstum in neuen Industrien
angestofien.

f) Neue Wiinsche und Interessen: Viele Menschen sind nicht
mehr einseitig an steigendem materiellen Wohlstand interessiert.
Zunehmend werden Produkte nachgefragt sowie Arbeitsbedingungen
gewiinscht, die Umwelt und Gesundheit der Menschen schonen. Die
Wirtschaft braucht Zeit, um sich diese Veranderungen einzustellen. Das
vermindert zumindest kurzfristig Wachstumsmoglichkeiten.

Aufgabe 6

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Regeln der Marktwirtschaft

Nach dem Modell der Marktwirtschaft soll jeder einzelne nach
seinen personlichen wirtschaftlichen Interessen handeln. Das gesamte
wirtschaftliche Geschehen ergibt sich dann aus einer Vielzahl einzelner
Planungen und Entscheidungen. So planen die Unternehmen z. B.,
welche Giiter sie in welchen Mengen |herstellen wollen und zu welchen
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Preisen diese Giiter den Haushalten angeboten werden sollen. Bei
steigendem Preis wird mehr produziert (Gewinnerwartung der
Unternehmer), aber weniger gekauft, bei fallendem Preis mehr
nachgefragt und weniger angeboten.

Die Haushalte planen, welche Giiter sie in welchen Mengen
kaufen wollen... Dabei sollen sie unter den verschiedenen Angeboten
der Untenchmen auswihlen. Die einzelnen sollen aber auch
entscheiden konnen welche Arbeiten sie verrichten, d. h. in welcher
Weise sie mit ihrer Arbeitskraft bei der Produktion der Giiter mitwirken
wollen.

Diese vielen Einzelplanungen und -entscheidungen miissen
aufeinander abgestimmt werden. Dies erfolgt in der Marktwirtschaft
durch das Zusammenspiel von Angebot und Nachfrage am Markt.
Wenn viele Haushalte nach einem bestimmten Produkt fragen, kann es
sein, dass die Nachfrage grofer ist als das Angebot. In diesem Fall kann
der Hersteller oder der Handler den Preis erhohen. Im umgekehrten
Fall, wenn also mehr Giiter produziert als verkauft werden, miisste der
Preis sinken.

Der Preis eines Gutes bildet sich also am Markt und soll sich nach
dem vorhandenen Angebot und den von den Kiufern gewiinschten
Mengen, d. h. nach dem Bedarf an diesem Gut richten.

Aufgabe 7

Lesen und iibersetzen Sie diesen Text. Stellen Sie zehn Fragen
zu dem Text.

Soziale Marktwirtschaft

Auch die Soziale Marktwirtschaft basiert auf
marktwirtschaftlichem Wettbewerb. In der sozialen Marktwirtschaft
soll der Staat jedoch aktiv die Wirtschaft beeinflussen.

Die Ziele:

— die Gesellschaft nach den herrschenden Vorstellungen sozialer
Gerechtigkeit gestalten (Sozialstaat) und

— die sozial unerwiinschten Versdumnisse und Folgen
marktwirtschaftlichen Wettbewerbs von vornherein verhindern oder im
nachhinein beseitigen beziehungsweise abmildern. In der sozialen
Marktwirtschaft hangen die Bereiche, konkreten Ziele und das Ausmal3
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staatlicher Eingriffe davon ab, welche Probleme gesehen und von den
Regierenden aufgegriffen werden. Hier einige Beispiele:

— Durch o6ffentliche Angebote und Leistungen (z. B. Schulen)
sowie finanzielle Unterstiitzungen soll groflere Chancengleichheit
erreicht werden (hier im Hinblick auf Schul- und Berufsausbildung).

— Durch unterschiedliche Besteuerung soll ein gewisser Ausgleich
zwi-schen arm und reich stattfinden. Auch finanzielle Unterstiitzungen
(z. B. zum Erwerb von Wohneigentum) dienen diesem Ziel.

— Die Sozialpolitik soll denen helfen, die kein ausreichendes
Einkommen haben.

— Durch wirtschaftspolitische Eingriffe soll eine moglichst gleich
mafige Konjunkturentwicklung gewihrleistet werden.

— Gesetze sollen die Arbeitenden am Arbeitsplatz schiitzen,
Schaden der Umwelt und Gesundheit vermeiden helfen usw.

Aufgabe 8

Welcher Unternehmertyp sind Sie?

Ohne ein paar personliche Fahigkeiten und ausgeprégte
Eigenschaften niitzt die beste Geschéftsidee nichts. Priifen Sie, ob Sie
das Zeug zum Chef haben.

Beantworten Sie die folgenden Aussagen | Ja Nein Weil3
bitte ganz ehrlich nicht

1. Ich setze meistens durch, was ich mir |2 0 1
vorgenommen habe

2. Meine Familie wird mich beim Einstieg in | 2 0 1
die Selbstindigkeit unterstiitzen

3. Konflikte kldre ich, sobald sie auftauchen |2 0 1

4, Eine 60-Stunden-Woche macht auch tiber | 2 0 1
langere Zeit nichts aus

d. Niederlagen verkaufte ich ohne groBere | 2 0 1
Probleme

6. Meine Ausbildung palit zur Branche, in die | 2 0 1
ich einsteigen mdchte

7. Ich kann etwa zwei Jahre auf ein geregeltes | 2 0 1
Einkommen verzichten

8. Freunde und Bekannte unterstiitzen meine | 2 0 1
Griindungpléne

9. Teamarbeit bereitet mir eine Menge Spall | 2 0 1

10. |Ich weill ganz gut Bescheid, was in der |2 0 1
Wirtschaft passiert

111



11. | Den Dispositionkredit meiner Bank habe | 2 0 1
ich bisher selten genutzt

12. | Aktivititen deren Ausgang ungewilt ist, | 2 0 1
starte ich trotzdem

13. | Ich kann andere Menschen gut von meiner | 2 0 1
Meinung iiberzeugen

14. | Mein letzter Gesundheits-Check hatte ein | 2 0 1
positives Ergebnis

15. | Ich "balle lieber erst die Faust in der |2 0 1
Tasche", als gleich zu explodieren

16. | Mir ist Kklar, dass Urlaub in der ersten zeit | 2 0 1
der Unternehmungsgriindung ausfallt

17. | Ich gehe gerne neue Wege 2 0 1

18. | StreB bereitet mir keine Schwierigkeiten 2 0 1

19. | Auf meine Hobbys kann ich voriibergehend | 2 0 1
verzichten

20. | Ich habe selten mit Terminproblemen zu |2 0 1
kdmpfen
Addieren Sie jetzt bitte Ihre Punktzahl + +
Gesamtpunktzahl =

Auswertung:

40-30 Punkte Herzlichen Gliickwunsch! Mit Ihren Antworten
dokumentieren Sie, dal Sie die wichtigsten personlichen
Voraussetzungen fiir den Einstieg in die Selbstindigkeit erfiillen.
Ruhen Sie sich jetzt aber bitte nicht auf Ihren Lorbeeren aus. Stellen Sie
sich und Thre Qualifikation immer wieder auf den Priifstand.

29-20 Punkte Sie haben schon eine gute Einstellung zum
Unternehmer-Sein. Bei einigen Antworten ist aber nicht ganz klar, ob
Sie noch als Arbeitnehmer oder schon als Unternehmer
denken/handeln. Arbeiten Sie weiter an Ihrer Idee. Sie sind auf dem
richtigen Weg.

19-10 Punkte Ihnen scheint es noch etwas schwerzufallen, wie
ein Unternehmer zu denken. Vielleicht fehlt Ihnen die notwendige
Unterstiitzung durch Thre Familie. Sprechen Sie mit Freunden/
Bekannten iiber die Schwichen, die der Test bei Ihnen aufgedeckt hat.
Versuchen Sie, diese Defizite schnell zu beseitigen. Dann sollte es
Klappen.
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9-0 Punkte Stellen Sie sich noch einmal die grundsatzliche Frage,
ob Sie sich wirklich selbstindig machen wollen. ES scheint, dal} Sie als
Angestellter vielleicht besser aufgehoben sind. Informieren Sie sich bei
Existenzgriinderseminaren oder in Fachbiichern noch intensiver iiber
die Anforderungen an Selbstdndige. AnschlieBend sollten Sie den Test
noch einmal ausfiillen. Das Ergebnis konnte dann deutlich besser
ausfallen.

Aufgabe 9

Finden Sie Aquivalenten zu deutschen Sprichworten. Gebrauchen
Sie diese Sprichworten in Thren eigenen Situationen und Dialogen.

1.

© 00 NOo O~ W

10.

11.
Arbeit ei
12.
13.
14.

Gliick im Spiel, Geld in der Liebe.

. Geld regiert die Welt.

. Zeit ist Geld.

. Geld allein macht nicht gliicklich.

. Geld ist nicht alles, aber ohne Geld ist alles nichts.
. Geld stinkt nicht.

. Alles Schnickschnack - ohne Geld!

. Alles ist moglich, aber es regnet kein Geld.

. Sonder Geld ist besser denn sonder Freund.

Wer nicht arbeitet, soll auch nicht essen.

Ist das geschéft auch noch so klein, es bringt doch mehr als
in.

Erst die Arbeit, dann das Vergniigen.

Arbeit macht das Leben stil3.

Arbeit ist das halbe Leben, aber ich habe mich fiir die andere

Halfte entschieden.

15.
16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.
23.

Tempel.

Arbeit zieht Arbeit nach sich.

Allein singen und allein dreschen ist eine langweilige Arbeit.
Arbeiten und sparen macht zusehends reich.

Arbeit hat bittere Wurzel, aber siifle Frucht.

Arbeit hat allezeit Vorrat.

Wo die Frau wirtschaftet, wachst der Speck am Balken.
Spater Markt wird gern gut.

Sie verstehen einander wie Diebe beim Jahrmarkt.

Auf dem Markte lernt man die Leute besser kennen als im
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24,
25,
26.
217,
28.
29.
30.
31.

Das Nachtgeld macht den Markt.

Ein Mann macht keinen Markt.

Es pflegt nicht leicht ein Kridmer einen Markt zu versdumen.
Es ist nicht alle Tage Jahrmarkt.

Geld macht den Markt.

Liebe findet man nicht auf dem Markte feil.

Schickt man die Narren zu Markt, so 10sen die Kriamer Geld.
Rithme den Markt nicht, bevor er gehalten ist.



LISTE DER GEBRAUCHLICHSTEN ABKURZUNGEN

AG= Aktiengesellschaft = akmionepne ToBaprcTBO

Akk. = Akkusativ = 3Haxigauii BiZMiHOK

bes. = besonders = oco6mmBo

bzw. = beziehungsweise = BiamoBigHO

Dat. = Dativ = naBanpHuil BiZIMIHOK

d. h. = das heif3t 1. e. = T00OTO, 11€ 03HAUAE

Dr. = Doktor = goktop (BYCHHIA CTYITiHb)

EDV = elektronische Datenverarbeitung = eiaexrpoHHe ompaiio-
BaHHS

etc. = et cetera (naT.) u M. g. =1 Tak gaji

etw. = etwas = wocs, aemo

evtl. = eventuell = moxnuBuii

Gen. = Genitiv = pogoBuii BigMiHOK

G. G. = Grundgesetz = ocHOBHUI 3aKOH, KOHCTUTYIIIs

gr. = griechisch = rpenpkuii, 3 TpebKOI MOBH

I. d. R. = in der Regel = sk nmpaBmio

I. €. S. =im engeren Sinne = y By3bKOMY pO3yMiHHI

J —d = jemand = xToch

j —m = jemandem = komych

] —n = jemanden = korock

] — S = jemandes = uwuiich

mst = meist (ens), meistenteils = y GinbmrocTi BUmaaKkiB, Haii-
qacTiIie

MId. = Milliarde = minespa

Nom. = Nominativ = Ha3uBHHI BiIMIHOK

0. 4. = oder dhnlich (e, es) = abo cxoxe

od. =oder=abo

Pl. = Plural = maoxuna

S0g. = sogenanntr. H. = Tak 3BaHUU

u.=und=1i,a

u. a. = und anderes = Ta ixre

und andere = ta ixmri

u. a. m. = und anderes mehr = ra ixmre

und so weiter u m. g. =i Tak gaii
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U.  U.=unter Umstidnden = 3a NeBHUX yMOB;
v.a. =vor allem = nepi 3a Bce

Z. B. = zum Beispiel = nanpuknan

z. T. =zumTeil = yacTkoBO

Z. Z. = zurZeit = B TemepilIHii 9ac
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DEUTSCH-UKRAINISCHES WORTERBUCH

M — YOJIOBIUMH Pif

f — xinounii piz

N — cepeaHii pix

A

abdecken moxpuBatH, 3a10BOJIBHITH
abhingen von Dat. 3anexartu Bif
Abkommen n gorosip, yroga

ableiten BigBoauTH, BUBOIUTH,
abnehmen (a, 0) 3MeHITyBaTHCH
Abnehmer m nokymnelp, KJIi€HT, CIIOKUBAY
Abnutzung f amopTu3artis

Absatz m 30yT, peanizaius, Ipoaax
absetzen 30yBaTu, npogaBaTu
Abschlul m 3akiHueHHs, BACHOBOK
absichern rapantysaru, 3a06e3neuyBaTu
Absicht f mamip, miaH, 3agym
Abteilung f Bigmin

abweichen (ie, ie) BigxumsaTucs
Abwesenheit f BincyTHiCTD

agieren BUMHATH, JiATH

Aktie f akris, i1 Mamepu
Aktiengesellschaft f akiionepre ToBapucTBO
allerdings mpore, BTiM

allseitig BcecToponHiii, BceOiuHM
Altersfiirsorge f 3a0e3nedueHns uepes cTapicTh
amiisant 3abaBuuii, MiKaBUi, CMIITHUN
anbieten (o, 0) mpomoHyBaTH

Anbieter m nponasenp

andauernd tpuBanmii

Anderung f 3mina

andern 3MiHOBaTH

anfallen (ie, a) gisTu, BUXOAUTH
anfiihren mpuBonuTn

Angaben PI. nanui
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Angebot » von Dat. npono3uttis

angemessen (a, e) BiAnoBigHUM

Anlage f Bkiaz, iHBecTHIIis, 00IaqHAHHS

anmaflen sich npucBotoBaTu co0Oi, IPUBIACHIOBATH

Annahme f npuiiom, mpUAHATTS

annehmen (a. o.) npuiiMaTH, TPUITyCKaTH

anpassen mpucToCOBYBaTH

Anreicherung f 36arauens

Anreiz m cTuMy1, CTUMYJTIOBaHHS, 3a0X0YCHHS

anschaulich maounuii

Anschauung f morssz

ansehen (a, e) als posrisgaru, BBaXKaTH, MpUAMaTH

ansprechend npusabnuBuii

Anspruch m Bumora

anstreben nparayTu

Antrag m npormo3uiiisi, BUMOTa, 3asBa

Anweisung f iHCcTpyKIIis, BKa3iBKa

anwenden 3acTocoByBaTH, BUKOPHUCTOBYBATH

Anwender m xopucTyBad

Anzahl f kinpkicTh, yucio

Anzeige f moBiZOMIIEHHS, OTOJIOIICHHS

anzeigen oroJomryBaTH, TOBIJOMIISTH

Arbeitnehmer m ciryx0oBeIs, SIKUH Tpaloe 3a HaHMOM

Arbeitskrifte Pl. poOoua cuna, poOiTHHKH

Arbeitslosenversicherung f crpaxyBanns yepes 6e3po0iTTs

Arbeitsteilung f posmouin mparti

Art f Bug, Tun

Artikel m ToBap, crarTs

aufbauen OynyBatu, opraHizoByBaTu

aufdecken paskpuBaty, BUSBJISATH

Aufdruck m BigOuToK, Hanuc

aufeinandertreffen (a, o) crukarucs, 3yctpivatucst (oguH 3
OJTHUM)

auffordern Bumararu, 3anpornryBaTu

aufheben (o, 0) ckacoByBaTu

Aufgabe f 3amaua, npoOnema, 3aBgaHHs, BigMoBa
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aufkommen (a, o) BUHHMKATH, 3’ IBIATUCS

Aufmerksamkeit schenken npuninsitu (30cepepkyBaTn) yBary

Aufschwung m migiiom, Oym

Auftrag m nopydeHHs, 3aMOBJICHHS

auftreten (a, e) Buctynaru, 3’ IBISTHCS

aufwenden tpatuth, BUTpadaTH

aufzahlen nepepaxoByBatn, paxyBaTu

aufzeigen rmokasyBaTH, BUSBJIATH

Auktion f aykiioH, myOyim4Hi TOpru

ausarbeiten po3po0isaru

ausbreiten posmmproBaru, po3BUBaTH

ausdriicken BucioBIOBaTH

Ausfuhr f BuBi3, excriopt

ausfiinren BuBo3utu

ausfiihrlich neraasHo

Ausgabe f Butpara

Ausgangspunkt m BuxigHa TOuka

ausgeben (a, e) TpaTuTH

ausgehen BUXoauTH

Ausgestaltung f opopmitenss, po3poOka, hopMyBaHHs

Ausgleich m BupiBHIOBaHHS

sozialer  Ausgleich ycynenns  comianbHOT  HEPIBHOCTI,
CoIllaIbHUM 3aXUCT

ausgleichen (ie, ie) BupiBHIOBaTH

ausgliedern BuaiisTH, BHOKPEMIIIOBATH

auslosen BUKIMKATH

Ausnahme f BunsITOK

ausnehmen (a, o) Bukiouaru

ausnutzen BUKOPUCTOBYBAaTHU

ausriumen 3BUILHATH, pO3NPOAABaTH (TOBApPH)

ausrichten sich nach Dat. opienTyBatucs Ha, HapaBIATH

Ausrichtung f opienTartisi, Harpsim

ausschalten BukirouaTu

ausschlaggebend Bupimansauii

ausschliefen (o0, 0) BuKiTtOUaTH, YyCyBaTH

ausschlieBlich Bukarounuii, BUHITKOBUI
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aussehen (a, e) maTu BUIAA
aullenwirtschaftlich 30BHiIHLOEKOHOMIYHUI
auflerdem kpim TOrO

aullerhalb 3a, 330BH1

aullernsich BucioBIIOBaTHCS, BUSBIISITACS
ausstatten ocnarryBaTtu, o0a1HaTH
ausstellen BucrasisiTi, BunaBaTu
Austausch m obmin

ausverkauft sein OyTu po3npoaaHuM
auswihlen BuOupartu

ausweiten po3improBaTH, 301IbIIYBATH
auswerten oriHwOBaTH, OCBOIOBATH

B

beabsichtigen matu Hamip

Beamte m ciyx00Be1b

bebauen 3abymoByBaTH

Bedarf m an Dat. monuT, motpeda
Bedarfstriager m crioxxuBau

bedeuten o3nauatu

Bedeutung f sHaucHHs

bedienen o6cnyrosyBatu

Bedingung f ymoBa

bediirfen Gen. notpebyBaTu
Bediirfnisn nach Dat. notpe0a, Hyx1a
befinden sich 3maxomgurucs
beeinflussen BrBaTu

befordern nepeso3utu

befriedigen 3agoBobHATH

begegnen 3ycrpiuatu

beginnen (a, o) mounHaTH

begreifen (i, i) po3ymitu

begrenzen obmexyBatu

Begriff m nonsrrs

begriinden oOrpyHTyBaTH

behalten (ie, a) 3anumaru, 36epiratu
behaupten cTeepmxyBatn



Behorde f yctanosa, BiqoMcTBO
beibehalten (ie, a) 36epiratu, yrpumyBaTu
Beihilfe f norromora, cyocumis

Beispiel n mpuknan

beitragen (u, a) zu Dat. cupusitu

bekannt sein 6ytu 3HalioMum
Bekanntmachung f oroiomenns
bekommen (a, 0) orpumyBaTn

bemiihen sich craparucs, Hamaratucs
Bemiihung f 3ycumis, crapanss
benehmen (a, o) sich moBoguTHCs
bendétigen motpebyBaTH

benutzen BukopucToByBaTH

beobachten crioctepiratu

beraten (ie, a) paguTu

Berater m xoncynbTaHT

Beratung f Hapama, 0GroBopeHHs, KOHCYJIbTAITis
Bereich m obnacts, cdepa, ranysp

bereit sein 6yTu roTOBUM

bereits yxe

bereitstellen wagasaru, BurorosiaTH
Bereitstellung f acurayBanns, BUTOTOBIIEHHS, BUPOOJICHHS
beriicksichtigen BpaxoByBaru

Beruf m podecis, cnemniaasHOCTh
beruhen auf Dat. cnounBaTH, rpyHTyBaTHCS
beriihren crocyBarucs

beschaffen 3q00yBaTH, 3aKynoByBaTH
Beschaffung f 3aroroska, mokymnka
beschiftigen sich 3aitmatucs
beschleunigen npuckoproBatu
beschrinken oomexyBaTu

beseitigen ycyBaru

besetzen 3zaiimaTu, BU3HA4YaTH, 3aMIilaTH
Besitz m Bonoainus, MaitHO

besitzen (besal}, besessen) Bonoaitu, Mmatu
Besonderheit f ocobnuicTs
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besprechen (a, 0) oorosoproBaTu
Bestandteil m cknamoBa, ckiagHuk
bestatigen miaTBEepAKyBaTH, CTBEPAKYBATH, 3aBIPSITU
bestehen (a, a) icayBaTH, nepedyBatu
bestens natikpaiie
bestellen 3akazyBaru, mpu3HayaTH
Besteuerung f onogaTkyBaHHS
bestimmen Bu3HauaTH
bestimmt Bu3HadyeHwMIA, 03HAYCHUI
Bestimmung f Bu3HaueHHs
Beteiligung f yuacts
betonen miakpecaoBaTh
betrachten po3riusgatu
Betrag m cyma, BapTicTh, KIIbKICTb
betragen (u, a) ckmagaTu
betreffen (a, o) crocyBaTucs, craBuTHCS
betreuen minTpuMyBaTH, MIKITyBAaTUCS, KEPYyBaTH
Betreuung f o6cityroByBanHs, HajaHHs (MaTepiaibHOT) JOIIOMO-
I'M, KypaTopCTBO
Betriebsfiihrung f kepiBaHIITBO TiATIPHEMCTBOM
Bevolkerung f Hacenenns
Bevolkerungsschicht f mpormapox Hacenenus
bevorzugen nagaBatu repeBary
bewegen pyxaru
Beweggrund m npuBia, MOTUB, IPUYHMHA, CIOHYKaHHS
Bewegung f pyx
bewerten omiHoBaTH
bewirken BukmiikaTy, OyTH TPUYUHOO, CIPUSITH
BewuBt sein n cBigoMicTh, maMm’AThb
bezahlen ommauyBarn
bezeichnen mo3nauaTy, Ha3uBaTH, XapaKTepU3yBaTH
beziehen (o, 0) kymmyBaTH, OTpUMyBaTH
Beziehung f BimHomICHHS, 3B'A30K
bilden yTBOproBaTH, CKaaaaTH, CTBOPIOBATH
billig nemesuii
bisher mo mporo yacy, ToHHHI
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bitten (a, e) mpocutn

bleiben (ie, ie) 3anumaTucs

Bodenschiitze Pl. xopucHi konaivau

Borse f 6ipxa

Botschaft f 3icTka, mociiaHHs, TOCOJIBCTBO
brauchen motpebyBatu

bringen (brachte, gebracht) nocrasnstu, npunocuTu
Biirgschaft f mopyxa, rapantis

D

darstellen 306paxkatu, sBIATH COOOIO
dauern tpuBaTtu

decken nokpuBatH, 3a0BOJILHATH, 3a0€3MeUyBaTH
definieren Busnauaru

Definition f Bu3snaucHHs

dementsprechend BignoBigHO 10 LBOTO
denken (dachte, gedacht) an Akk. nymaru
deshalb Tomy

deutlich gitko, sicHo

Devisen PI. nesi3u, iHo3emMHa Bajrora
dienen ciyxutu

eben Tiapku 1o, came, sKpas

Dienst m ciryx0a

Dienstleistungen Pl. mocayru

Ding n piu, cipaBa, o0cTtaBuHA

direkt mpsimo, 6e3mocepeIHbO

Distribution f po3moain

Drittel n Tpers wactuHa

Druck m tuck

durchfiihren nmpoBogutu

durchlaufen (ie, au) mpoxoauTH, mpoodiraTu
Durchschnittserlos m cepenniii qoxia, BUpydYKka
durchschnittlich cepenniii

durchsetzen 3niiicHroBaTH

Durchsetzung f 3nilicHeHHs

E
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Ebene f obnacts, chepa

ebenfalls takox, Tak camo

egal omHakoBMiA, piBHMMA, Oali Yy KUl

Ehre f yects

einbeziehen (o, 0) BTaryBatu

einbinden (a, U) 3aroprartu, 3aB's13yBaTu

Einbufie f 30uToK, BTpara

Eindruck m BpaxxenHus

einfach npocwuii

eigen BiIacHHM

Eigenbeurteilung f Biracua ominka

Eigenschaft f sxicTh, BracTuBicTh

eigentlich BnacHwmii, cripaBxHii

Eigentum » BiacHicTh

eignensich rogurwcs, OyTH npugaTHUM, TIAXOIUTH

einfangen (i, a) 3;10BUTH, BIOBIIIOBATH

Einflu m BriuB

Einfiihlungsvermégen » uyiiHicTh, iHTYiLis

einfithren BBo3uTH, BBOIUTH

Einfuhr f BBi3, iMmopt

Einfuhrabgaben PI. Beizne muto

eingreifen (i, i) inAkK. BTpyuyaTucs

Einheit f exnicTs, oguHUI

Einheitlichkeit f exnicts, ogHakoBiCTh, YHI(IKALIS

einige neska (-0e, -i), Iemo-11o

einkaufen poOuTy MOKyIKH

Einkommen » noxin

Einkommensentwicklung f ruramika (pyx) moxois

einmalig ogHOpa30BHii, BUHATKOBUM, €IUHUNA B CBOEMY PO,
HETIOBTOPHUM

einnehmen (a, o) oTpuMyBaTH, NpUHMaTH, 3aiMaTH

einordnen  wracudikyBatH, pO3MINIyBaTH, PO3CTABISTH,
PO3TaIIOBYBATH

einpriagen BuOMBaTH, BCEIATH

einrichten BcraHoB;IOBaTH, BIAIITOBYBaTH, OOJaJHATH, pETy-
JTIFOBATH
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Einsatz m 3actocyBaHHs, BUKOPHCTAHHS
einschalten BcrasnsaTu, BKIIroyaTu
einschlieBlich BxirounO
einschrinken oomexyBaTu
einsetzen 3acTocoByBaTH, BCTABJISITH, BBOJUTH B JIIO
einstellen BcranoBmoBaTH, 3apaxoByBaTH (IIpUiMaTH) Ha
poOOTY, IPUITUHATH
Einstellung f ycranoBka, Touka 30py, HaiiMaHHs, 3apaxXyBaHHS
(MpUUAHATTS) HA POOOTY
einteilen (mix) po3ainsaTu
eintragen (U, a) BHOCUTH, IPUHOCUTH IPHOYTOK
einverstanden sein OyTH3roAHUM
Einwirkung f Brumms
einzeln okpemuii
Einzelhandel m po3apibua Toprisis
Einzelware f okpemuii, po3apiOHuMii TOBap
einzigartig eaunMi y cBOEMY poi
Elan m sarxnenus, migiiom
eliminieren BuxirouaTH, ycyBaTH
E-Mail n enexrponna momra
empfangen (i, ) orpuMyBaTH, IpUMaTH, CIIPUIMATH
Empfianger m orpumysau
empfehlen (a, o) pekomenayBatn
endgiiltig ocratounuii
€Nng By3bKUI
€N0orm BeIuYe3HUN
entdecken BigkpuBaTH, BUSBIATH
entfalten po3suBaru, opranizyBaru
entgegenkommen (a, o) 3ycrpiyaru, HTH Ha3ycTpid
entgegentreten (a, e) BucTynaTu mpoTu
Entgelt » Bunaroposa, BiflIKoAyBaHHs
gegen Entgelt 3a miatHio
enthalten (ie, a) mictutn
entlasten po3BaHTaxxyBaTH, 3BUTHHSITH
entscheiden (ie. ie) BupinryBaTu
entschlieBen sich BupimyBarucs
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entsprechen (a, o) BianoBigaTH, 3aJ0BOJILHATH

entstehen (a, a) BunukaTu

entwerfen (a, o) mpoekTyBaTH

entwickeln po3BuBaTH, po3po0IsATH, KOHCTPYIOBATH

erarbeiten po3po0:saTu

erbringen nanasaru, BUKOHYBATH,

Erde f 3emus

erfahren (u, a) nizHaBaTucs

Erfahrung f nocein

Erfindung f Bunaxin

Erfolg m ycmix

erfolgen BinOyBaTHcCs

erfordern Bumararu

erforschen gocnimkyBaTu

erfillen BukonyBaTu

ergianzen JOMOBHIOBATH

Ergebnis n pe3yabTar

erhalten (ie, a) orpumyBaTH

erheben (0, 0) crarysaru, 30upatu (ITOAaTKM)

erhéhen 36ineyBaTn

erinnern HaraayBaTu

erinnern sich sragysartu, mam'statu

erkennen niznaBatucs, yCBIJOMIIIOBATH

Erlal m yka3, moctanoBa, po3nopsKEeHHS

erlauben mo3BoisaTu

erldautern nosicHroBaTH

erleichtern mosnermrysatu

Erlés m Bupyuka, mpulyTok

ermoglichen no3eomsatu

erneuern moHoOBIIOBATH

errechnen pospaxoByBaTu, 00YHCITIOBATH

erreichen gocsratu

erringen (a, m) JoMaraTmcs, 10CIraTu

erscheinen (ie, ie) 3sBasTHCS

Erscheinung f nosiza

erschlieffen BinmkpuBaTH, OCBOIOBATH, YKJIaAaTH
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erstellen BuroroBsaTu, BUpOOIIATH, HaIaBATH
erwahnen sragysatu
erweisen (ie, ie) sich BusBnsaTHCS
Erweiterung f posmmpenns, 30inbeHHS
erwerben (a, o) mpuadaTH, KymmyBartu, 3apo0JIsaTh
erzeugen BUpoOIATH
Erzeugnis n Bupi6
erziehen (o, 0) BUXOByBaTH
erzielen mocsiratu
Etat m xomropuc, aep>xaBHUI OI0KET
etwa 0;1M3bKO0, TPUOITU3HO
etwas mocs, remo
evident oueBuIHUNA, IBHUI
F
Fachbereich m crieniansnicTs, dakynsreT (y HiMeuunHi)
Fachmann (-leute) m cnemianmict(n)
fahig 3paTuuii
fair [fe:r] mopsinHa, npucTOMHMIA, YeCHU
Faktormarkt m purok daxTopiB BUpoOHHUIITBA
Fall m Bunanox, namgidas, 3HKEHHS
fallen (ie, a) mamaTu
fehlen 6yTu BincyTHIM
Fehler m momuika
festigen sminHIOBATH
festlegen BcranosmoBaTH
Festpreis m TBepaa LiHa
festsetzen BcranoBmoBaTH
feststellen BcranoBroBaTH, BU3HAYaTH
finden (a, u) 3HaxogUTH
Firmenlogo n ¢gipmoBwuii 3Hak, oroturn, eMoiema
flexibel rayuknii
flieBend moTounwmii
die Grenzen sind flielend kopoHM pO3MHUTI, HEUITKI
folgen mpsmyBaTu
folgendermafien nactynaum YnHOM
folglich oTxe
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fordern Bumaratu
fordern copusitu
Forderung f ctumyiroBaHHs, CIPUSTHHS
forschen nocmimxyBaTu
fortlaufend noTounuii, 6e3nepepBHUt
frei BinpHUI
Freiheit f ceobona
freisetzen 3BinbHATH
fremd uy>xwuii, iHO3eMHU
Fremdeinschitzung f orinka 3 0oky (1HIIMMH JIXOTEMH)
Frist f repmin
fithren Bectn
G
Gebiet n o6nacTh
gebrauchen BukopucToByBaTH
Gebrauchsgiiter Pl. cioxwBdi ToBapy, TOBapH IMHUPOKOTO BXKHUTKY
geeignet BiaOBIIHUI, IPUIATHAN
Gefahr f nebesneka
gefahrden 3arposxyBaru, HapakaTn Ha HeOE3IEKy
gefallen (ie, a) nomobaTuce
Gefiige n cTpykTypa
Wirtschaftsgefiige n ekonomiuna cTpykTypa
Gegensatz m npoTUIEXKHICTh, KOHTPACT, TPOTUPIUUS
gegenseitig B3aeMHu, 0OOMIILHHUIA
Gegenstand m npenmert, 00’ €KT, IiTb
gegenteilig mpoTuiexHUH, 3BOPOTHHIA
gegeniiber HaBIpOTH, MPOTH
gegenwirtig terepimnHii, cygyacHui
gehoren Hamexaru
geistig po3ymoBwii
gelangen motparnsaTu
Geld n rpomri
Geldwert m Baprictb (Kypc) rpoimei
Gelegenheit f Bunamok
geltenals / filr komTyBaTH, BBayKaTUCS
genau To4HO
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genug 1oCTaTHbO

gerade mpsimo, came

Gerechtigkeit f cipaBe 1iuBiCTB, 3aKOHHICTD
gering majo

gesamt 3arajibHUM

Gesamtheit f cykymnHicTs, y minomy
Geschaftn cnipaBa, marasuH, yroaa
geschehen(a, e) BigOyBatucs

geschlossen 3akpuTuii, 3aMKHY THIA
Gesellschaft f cycminscTBO

Gesetz n 3akoH

Gesetzgebung f 3akoH01aBCTBO

gesetzlich 3akonnmii

Gesichtspunkt m touka 30py, AyMKa, MOTIIS
gestalten odhopmisaTH, HaaBATH BUTIISY
Gestaltung f opopmaeHus

gewihren naBaru, HamaBaTu

Gewerbe n mpomuce, pemeciio, Oi3Hec
Gewerbefreiheit f ceoboaa mianpuemuuITBa
Gewerkschaft f mpodcrminka

Gewinn m npuOyTOK, 10Xix

gewinnen (a, o) oTpuMyBaTH

gewil} BipHUH, MpaBUILHUM, IEBHUI, HATICBHO
gewisse Bu3HaYCHi

Gewohnheit f 3Bnuka

Gleichgewicht n pieHoBara, 6ananc
gleichgiiltig 6arigyxwuit

gleich omnakoBwmit, piBHMIA

Gleichheit f piBHicT

gleichartig onropiauui

gleichsam nemoB, Haue, IKOH, TaK OM MOBUTHU
gleichzeitig ogrouacHo

Glied n unen

Grofle f Bemnuuna, po3mip

Groflhandel m onrroBa Topriss

Grund m npuunHa
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griinden 3acHoByBaTn
Grunderwerbsteuer momaTok, MO CTATYEThCS T Yac KyTiBIIi
3eMEJIbHOI JUISTHKH
Grundhaltung f npuaIMTIOBa MO3MITIS, 3araTbEHAN XapaKTep
Grundlage n ocaoBa
grundlegend ocHOBOIIOJIOKHUIM
Grundsatz m npuHIHI, OCHOBHE TOJ0KCHHS
Grundstiick n 3emenpHa ninsHKa
giinstig cnpusTIuBUi
Gut n npoaykT, TOBap
Giite f 100po, 100poTa, AKICTH
H
handeln toprysaru
es handelt sich um #igerscs ipo
Handhabung f 3Beprenns1, ynpasmiaHs
Handel m toprismus
Handeltreiben 3aiimatucs Toprisiero
Handwerk n pemeciio
die Hérte ckinagHicTh, TPy IHOII
haufig yacro
hauptsichlich ronoBHuM YHHOM, TIEPEBaKHO
Haushalt m 6romker, qoMorocmoaapcTBo
herausragend BuaaTHuMii, SKUi BUCTYIIA€
herbeifiihren npusoguTu
hervorragend toii, 1o migHOCUTHCS
Herrschaft f manyBanns, Bnaga
herrschen manysaru
herstellen BurorosnsTi
herumpendeln konuBaTucs, pyxaTucs (HaBKOJIO)
hervorheben (o, o) migkpecnroBaTu
Hilfe f tomomora
Hinblick m Bun
im Hinblick auf Akk. gepes mocsk, 6epyun 10 yBaru
hingegen npotw, Bcymeped, HaBIIaKH, a, 3aTe
hinsichtlich 3 Touxu 30py, 11010
Hinweis m nocunanHs, BKa3iBka
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hinweisen (ie, ie) Bka3zyBaTu

hoch (hoher, amhochsten) Bucokmii
Hochstpreis m makcumanbHa 11iHa

Hohe f Bucora, po3mip

homogen oxropinHMI

honorieren vamaBaTu movecTi, MJIATUTH TOHOPAP
I

Inhalt m 3mict

innerbetrieblich By TpilHii, BHYTPITHEOBHPOOHUYHI
innerhalb Bcepeuni

jedoch mpore

Innovation f HoBoBBenEHHS, IHHOBALIS
insbesondere ocobnmBo

Insgesamt Bcroro, B IiIOMy

J

jeweilig TenepeniHii, aitounii, YUHHUHI

K

Kampf m 6oporsba

Kapazitit f micTkicTh, TOTYXHICTb, 3/TaTHICTH
Kaufkraft f xynisenpHa clipoOMOXKHICTB

kennen (kannte, gekannt) suatu

Kenntnis f 3aanns

kennzeichnen no3navaru

Kennzeichnung f no3nauenns, xapakTepucTrka
Kette f maumror, j1aHka, JIAHIFOKOK

klar sicHo, 3po3ymino

kldren 3’scoByBaru

Kleinproduktion f npioHe BUpoOHUIITBO

knapp TticHo, Majo

Knappheit f necraua, nedinur, 00OMeKEeHICTh
Knappheitsgrad m ctymnias oOMexeHOoCTi
Knappheitswirtschaft f nedinuraa ekoHOMIKa
konsequent mocmigoBHO

Konsum m crioxuBaHHsI

kontinuierlich 6esnepepBHuii, 6e3nepeOiiHmit
Kontrahierung f korTpakiisi, BCTYIT B IOTOBipHI BIJIHOCUHU
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korpulent mosuwuii

kosten komryBaTu

kostenlos 6e3kommroBHO

inKrafttreten nabyBatu YMHHOCTI

kreativ TBopuwmii

Kreditgewiahrung f sananns kpenurty

Kreis m kpyr, Koj10

kulant BBiwuBuiA, 1100 I3HUI

Kunde m xiieHT, nomneub

Kundendienst m o6ciyroByBaHHS (IIOKYIIIIB), CEPBIC

kiinftig maitOyTHi#

kurzfristig kopoTkoCTpOKOBHIA

L

Lage f nomoxxeHHs

Lagerhaltung f 30epiranns Ha ckiaji, CKaaayBaHHS

Landwirt m rocnionap, pepmep

langfristig moBrocrpoxoBuii

langweilig vy nHui

lassen BeiiTH, 3MyIIyBaTH, 3aJUIIATH

Last f BanTax

zu Last gehen Oytu Tsrapem

lediglich e, Tinbku, Bpemi-permr

Leistung f motyxHicTb, ycImix

Leute PI. mroau

lenken ympasnstu

Lenkung f ynpaiiHHS

liefern nocrayaru

Lohn m 3apmuiara

|6sen BupinryBaTn

M

Management by Delegation ynpapimiHHS uYepe3 aeneryBaHHs
IOBHOBaYKCHb

Management by Exception ymnpapiiHHS METOOM BUKJITFOYCHHS

Management by Objektives ynpapmiHHS METOJOM OIIHKH
e(hEeKTUBHOCTI

Mangel m necraua
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Marke f mapka, pipMoBHii 3HAK, TOBApHUI 3HAK

Marktanteil m mutoma Bara Ha puHKY

Marktfiihrer m kommanis, mo 3aiiMae TPOBIIHI MO3MUIII Ha
PHHKY

Marktgeschehen » curyanis Ha puHKY

marktkonform sinmosinae BuUMoram puHKY

Marktteilnehmer m yuacHuk ToprosenpHOI yroau

Marktwirtschaft puakoBa ekoHOMIKa

Maf n mipa, pa3mip, BeTU4IrHA

Mafnahme f mipa

MaBnahmentreffen / ergreifen yxusatu 3axoiB

Medien PI. 3acoou macoBoi indopmariii

meinen gymaTu

Meinung f gymka

Mmeist HanoiIbIIHiA

meistens naiigacririe

Menge f kinbKicTb

merken nmomivyatu

Merkmal n npukmeTa, o3Haka

Messe f spmapox

mindern 3MeHIIyBaTH

Minderung f mom’skieHHs, ocadaeHHs, 3MEHIIICHHS

mindestens MiHiMyM, IIIOHAWMEHIIIE

Mindestpreis m miniMajbHa IiHA

mischensich BTpydarucs, 3mimyBarucs

Mitarbeiter m cniiBpoOiTHHK

Mittel n 3aci6

mittelbar nmpomixkHuii, 3a JOIOMOTr0X0

mittelfristig cepenaboCcTpOKOBUT

mittels 3a gonomororo

mittlere cepenniii

mitwirken criBnpairoBaTi

Mixtur, -en n cymimr

moglich moxnuBuii

Maoglichkeit f moxauBicT

moglichst mo mosximBoCTI, HANOLIBIIIHII
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N

nachfolgen npsimyBatn

nachfolgend nactymawmii

nah (nidher, amnachsten) 6im3bpko

Nachfrage f momut

nachfragen kopucryBaTucs MOMUTOM, JOBITyBaTHCS
Nachfrager m nokymnens, crioxuBay
nachgeordnet miueriuii, mamnopsaKoBaHUuH
nachhaltig mocriiHwmii, TpUBaIUH, CTINKHIA
nachpriifen neperisinaTy, mepeBipsATH TOBTOPHO
Nachteil m 30uTok, mkona, HeAOIK, AehEKT
nennen (nannte, genannt) Ha3uBaTH

Netz n ciTka, Mmepexa

Niederlassung f BiggiaeHns, ¢izian

niedrig HU3bKMit

Niveau n piBeHb

Note f orinka

notig notpiOHUM, HEOOX1THUM

notwendig HeoOXiaHMI

NuUtzen KOpuCTOBYBATUCH

Nutzen m kopuctb, epekT, 3PEeKTUBHICTh, KOPUCHICTh, BUT0/IA,

npuOyTOK

Nutzungsdauer f repmin ciryx0u, TepMiH eKCITTyaTaIi

O

ordnen perymroBaTH, pO3TallIOByBaTH, CUCTEMATU3yBaTH

Ort m micue

offen BinkpurTnii

offensichtlich oueBunuuii, sBHMI

oft gwacTo

=

Produktionsfaktor m ¢axrop BupoOHHUIITBA
Produktionsgiiter Pl. mpowmixkHa IpoAyKIIisi, MPOMiKHI BUPOOH
Produktivkrifte Pl. mpoxykTuBHI cuimn

Produktmanager m kepiBHUK, BiJIIOBiJaIbHUN 3a PO3pOOKY,

BUITYCK 1 30yT MEBHOI'O BUAY MPOAYKIIIi
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Produktpolitik f momituka om0 BHUITyCKYy Ta HOMEHKIJIATypH
BUPOOIB

Produzent m BupoOHWK

Profit m npudyTox, noxin

Priifung f exk3amen, KOHTPOJIL, BUIIPOOYBaHHS

publicrelations 38’ s13ku 3

passen miaxoauTH, macyBaTH

personlich ocoductumii

Personalmanagement » ynpapiiHHs nepcoHaioM

Pflanze f pocnuna

Pflege f gormsn

prigen CTBOpIOBaTH, KapOyBaTu

Priferenz f nepesara, npiopurer

Primisse f mepeaymona, ymoBa

prasentieren npeacTaBIsITA

Preis m mina

Preisbildung f minHoyTBOpeHHS

Preisermafligung f sHmwKeHHS 11iHU

Preisauftrieb m nakpyuyBanus min

Preisbindung f 3amoposxyBanHs 1iH

Preisverfall m naginus uin

privatwirtschaftlich mpuBaTHOrocnonapcrkmii

Q

guantitativ xiapKiCHHI

R

reich Gararwuii

Reihe f psin, cepis

relativ BiqHOCHO

relevant BasxuBHiA, aKTyaaIbHUN

Rente f mencis

Reparatur f pemonT

Rezession f ekonomiuHMIt criai, Kpu3a

richten sich nach Dat. xepysarucs, ciigyBaru

richtig mpasuipHO

Rohstoff m cupoBuna

Riickgang m cnan, 3anenan
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Riickkopplung f 3BopoTHUit 38’ 130K

Sache f piu

Sachgiiter Pl. cioxxuByi ToBapu
Sachkenntnis f 3HanHs cripaBu, KOMIIETEHTHICTD
sachlich gimosuit

Séttigung f HacuuenHs

Satz m npuHIuI, TE3a, 3aKOH, HOpPMa, ITPOTO3HUIIIs
schidlich mkignuBui

schaffen (u, a) crBoproBatu

Schluf} m kigen

Schliissel m kirou

Schliisselbegriff m k1ro4oBEe MOHATTS
Schluflverkauf m po3npoaax y KiHIll CE30HY
schopferisch TBopunii

Schranke f 6ap’ep, nepenona

Schuld f 6opr, npoBrHa

Schuldner m 6opxHHK

schiitzen 3axumaru

schwanken xonuBaTucs

schwerfillig nemoBopoTkuit

Schwerpunkt m nieHTp TSOKIHHS
Schwierigkeit f tpynHicTh

Seite f cropona, cTopinka

selbst cam

Selbsteinschitzung f camoortinka
selbstindig camocriiino

selbsttéatig aBToMaTHIHMIA

selten piako

Sender m BinnpaBHHK

senken 3HKyBaTH

Sicherheit f rapanris, 3a0e3neyeHus, Oe3mnexa
sichern rapanTtyBatu

sicherstellen 3abe3nedyBatu, BCTAaHOBUTH
Sicherung f 3abe3neucHHs, rapanTis, 30€peIKCHHS
Sicht f BumumicThb

simultan cuaXpoHHMH, OHOYACHUH



Sinn m cenc
sogar HaBiTh
Sonderangebot » oco6imBa (ekcTpeHHa) TPOITO3HITIS
sorgen fiir Akk. TypoyBatucs npo
Spaltung f mozain, po3ko, po3pus
sparen eKOHOMHTH
Spende f Buecok, xap
Spielraum m cBoOoxa it
Spitzenplatz m naiikpaine micre
Spitzentechnik f nepenopa Texnika
Spot [spot] m peknama (Harmp., Ha pazgio, TB)
Sprung m ctpubox
Staat m nepxaBa
stagnieren nepexuBaTy 3acTil
Stammsortiment » ocHOBHMI / TOCTIHHHI ACOPTUMEHT
Stand m piBens, cTeH
standig nocriiHuit
Standpunkt m touka 30py
stark cunpHMI, MOTYTHIH
Stirke f cwta, TOBIIMHA, YUCEITBHICTh
starr Hepyxomui
stattfinden (a, u) BinOyBatucs
steigen (ie, ie) migHIMATHCS
steigern 30iabIyBaTH
Steigerung f 30inbiIeHHs
Stelle f micue, mozumis
Stellung f ctanoBwuiie, mocana
stetig mocTilinuii
stets moctiitHO
Steuer f momaTox
steuern kepysatu
Stillegung f npu3ynuHeHHS, JTiKBiAAIisA
stoppen 3ynuHATH
stofien (ie, 0) mToBXaTH, HATPAILIATH
StoBrichtung f nanpsimok ynapy
streben nach Dat. nparayTu
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streng crporuii

strikt BuzHauenuii, TOUHUI

das Abkommenstrikt einhalten touno morpumyBatHCs yMOB
yroau

Stufe f cTyminb

T

titigsein npairoBatu, OyTH 3aHHITUM

Tatigkeit f gismpHICT

tatsidchlich mificauit

Tausch m ooMiH

tauschen minsTu

Team n xomanga

teilnehmen (a, o) 6patu yuacts

teuer noporuu

Transparenz f mpo3opicTk, T0IyCTUMICTh

Transportmitteln rpancniopramii 3aci6d

treffen (a, o) 3ycrpiuaru

Trend m TenneHmis

trennen BigauIsATH

trotzdem nesBaxkaroun Ha

Uberangebot n nepeBrIeHAs IPOMo3UIii Ha ITOTHTOM

iiberbieten (o, 0) mepeBeprryBaTH, MPOMOHYBATH OUTBITT BUCOKY
IIHY

Uberblick m ormsin

iiberbriicken monartu, 3riamKyBaTH

iibereinstimmen criBnazgaru, 30iratucs

Ubereinstimmung f BignoBinHicTs, y3romkeHHs, yroga

UberfluB m mocTaTok, HaIHIIOK

iibergeordnet Bummii 3a piBHEM

Ubergang m mepexin

iibergehen (i, a) mepexoauTH

iiberlassen (ie, a) moctymarucs, nepegaBaTu

iiberlegen mepesepmryBatu

iibermitteln nepenaratu

iibernehmen (a, o) orpumyBaTH, npuiiMaTu

iiberwachen nepeBipsTH, KOHTPOJIIOBATH
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iiberwinden (a, u) nomatu

uiberzeugen von Dat. nepekonyBartu

tiblich 3Bnuaiianm

umbauen mepedyayBaTH

Umfang m 06’em, o6c¢sr

umfangreich Benukuii, mmpoxuii

umfassen oxoruioBaTH

Umfeld n otouenns, cepenonuiie

Umgang m crinkyBaHHsI, 3B’ 30K

Umgebung f otouenns

umgekehrt nasmaku

umgestalten nepeTBoproBatu

Umsatz m o6opoT, o0ir

Umstand m obcraBruna

Umwelt f HaBkonuIHE cepe0BHIIE, 30BHIIIHINA CBIT

unabhingig neszanexuuii

und zwar a came

ungiinstig HecpUATIUBUI

unlauter rHemoOpoCOBiCHUI, HEYCCHHM

unmittelbar 6e3nocepeaHbo

untergeordnet mignopsaKoBaHMHA

Unterlagen PIl. noxymenTn, nani

unterliegen (a, e) HaiaeKXaTH 10 BigaHHS, HiAIAraTH

unternehmen (a, o) 3aiiMaTucs MiANPUEMHULBKOIO TISIBHICTIO,

pooutu

Unternehmen n ¢ipma

Unternehmung f mianpreMcTBO, MiIPHEMHHUIITBO

unterordnen s ich migkopsTucs

unterscheiden (ie, ie) po3pizusaru

Unterschied m pizaums

unterschiedlich pizauii

unterstreichen (i, i) makpecmtoBaTu

unterstiitzen miaTpuMyBaTH

untersuchen mocmimxyBatu

unterteilen migpo3ainaTu, kaacugpikyBaTH

unterwerfen (a, o) miaBaty (BUIPOOYBAHHIO), T IOPSIKOBYBATH
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unvollstindig HermoBHicTIO

unzuganglich segocrynHmit

unzureichend vegocraTHii

Ursache f npuuuna

Ursprung m noxo KeHHs

urspriinglich nepsunaN

\/

verindern 3MiHIOBATH

veranlassen zu Dat. cionykatu, OyTH MPUYHHOIO / IPUBOIOM

veranstalten opranizoByBaTu

Verantwortung f BignoBigaabHICT

Verantwortungsbewul3tsein n CBIJIOMICTb, MOYYTTS
BIJIITIOB1IaJIbHOCTI

verarbeiten nepepotisatu

Verband m coro3, 00’ eHaHHS

verbessern BumpapisaTH, MOKpalyBaTH, YI0CKOHATIOBATH

verbieten (o, 0) 3a0opousaTH

Verbot n 3abopona

verbinden (a, u) 3’enHyBatH, 3B’sI3yBaTH

Verbrauch m cnoxxuBaHHs, BUTpaTa

verbrauchen Butpauaru, CrioKuBaTH

Verbrauchsgiiter Pl. cnoxxusui ToBapu

verbreiten mommproBatu

verbringen npoBoauTu

verdriangen BUTICHATH

vereinfachen cnpormrysatu

Verfahren n nocein

Verfasser m aBtop

verfiigen iiber AkK. matu B po3nopsipxeHHi

vergessen(a, e) 3a0yBatu

vergleichen (i, i) mopiBHIOBaTH

vergiinstigen 103BOJIATH, HAJAaBaTH MBIy

Verhalten n noseniuka, ais

verhalten (ie, a) sich BignocuTucs

Verhiltnis n (ciB) BigHOILIECHHS

verhindern nepemkomkatu

140



verkaufen nponaBatu

Verkehr m pyx, o6opot, 0OMiH
gesellschaftlicherVerkehr ninosi BigHOCHHY / 3B’ I3KU
verlagern mepemimaru, nepeHOCUTH

verlangen BumaraTtu

verlassen sich auf Akk. mokmanatucs

verlieren (o, 0) BTpauaru

Verlust m 30uToK, BTpara

vermeiden (ie, ie) yuukaru

vermindern 3MeHmTyBaTu

Vermogen N MaliHO, CTaH

Vermogensbildung f HakonvueHHs MaiiHa / KamiTany
verdffentlichen (o) mybmikyBaTu

verordnen po3nopspKaTUCs, Haka3yBaTH, YXBaJTIOBATH
Verpackung f ynakoska

verpflichten 30608’ s13atu

Verrechnungseinheit f (ymoBHa) po3paxyHKOBa OMHUIIS
Versand m BiamnpaBKa, BiJIBAHTaKCHHS

verschaffen micrartu, noOyTH, MpUAOATH, OTPUMATH
verschenken napysatu, po3gapoByBatu

verschieden pisuuii

verschiedenartig pisHomaniTHH

verschwinden (a, uU) 3uukarn

versetzen nepemimaru, NepeBOIUTH

versichern crpaxysaru

Versorgen zabesrneuyBatu

Versteigerung f Topru, aykifioH, po3npoaax 3 ayKI[ioHY
versuchen namararucs

verteilen posmoainsaTu

Vertrag m norosip

vertragen (U, a) BHHOCHUTH, TEPIITH

vertrauen noBipsiTH, BIpUTH

vertreten (a, e) nmpeacTaBIATH

Vertrieb m npogax, 30yt

verwalten ympasmsitu
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verwenden 3acToCOBYBaTH

verwerten BUKOpPHCTOBYBaTH, Peali30ByBaTH

verwirklichen peanizoByBartu, 31iiiCHIOBATH

verzichten auf AkK. BinmoBisTHCS

Verzoégern saTrpuMyBaTH, TaIbMyBaTH

Vielfalt f pisHOMaHITHICTB

voll moBHuiA

vollbringen 3ailicHroBaTu

vollig moBHicTIO

vollkommen ymnoBinbHIOBaTH, 3aTAryBaTH CIIpaBy, 3aTPUMYBaTH
Vollmacht f nopHOBaXkeHHs

vollstindig noBHicTIO

vorallem mepiu 3a Bce

Voraussetzung f mepexymoBa

vorbehalten sich (Dat.) 3amummrtu (36epertu) 3a co0010 IpaBo
vorbei Mmumo

vorbereiten miarorysatu

vorbeugen 3amo0iratu, momepepKkaT

Vordergrund m nepenHii miaH

vordringen (a, U) MpoHHUKATH, TPOCYBATHCS BIIEPE]]

Vorgang m npoiiec

Vorgabe f 1iap, 3aBIaHHs, HOpMa

Vorgehen n migxia, oOpa3 mii, mporeaypa

Vorgesetzte m ronoa, KEpiBHUK

Vorhaben n 3zagywm, mian

vorhanden sein 0ytu npucyTHIM, OyTH B HassBHOCTI
vorkommen (a, o) 3yctpigaTucs, BifOyBaTHCS, TPAIUIATHCS
vorlegen mpeactaBisaTy, npes’ SBIATH

vorliegen Oy, icHyBaTH, OyTH TpeacTaBICHUM (TIPO

JTOKYMEHTH)
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Vorrat m 3amnac, pe3eps

vorschlagen (u, a) mponionyBaru

vorschreiben (ie. ie) HakazyBatu

vornehmen (a, o) 3aiimaTucs, IpOBOIUTH, BUPOOIISATH



Vorsorge f mepeadauwimBicTh, TypOOTa

Vorstellung f mpencrapnenns

Vorteil m xopucTtb, BUroja, nepenara

voriibergehend TuMuacoBwii, 110 TPOXOJHTh

vorwiegend niepeBakHO

vorziehen (o, 0) HagaBaTH nIepeBary

w

wachsen (u, a) poctu

Wachstum n 3pocransus

wéhlen suGupatu

Ware f troBap, Bupio

wahr ictuHHUH, cipaBKHIH

wahrnehmen (a, o) copwmiimMaty, ToMidaTH, JAOTPHUMYBATHUCS
TEpPMIHIB

Wihrung f Bamora

wandeln sich 3miHOBaTHCE, TEPETBOPIOBATHCS

Warenwert m BapTicTh TOBapy

warten auf Akk. uexatu

wechselseitig B3aemunii

wecken Oyautu

Weg m nuisix, nopora

weigern sich BigMOBISTHCS, YNHUTH OMIP

Weise f crioci6

weisen (ie, ie) Bka3zyBaTH

Weisung f Bka3ziBka, po3nopsKeHHs

weitgehend 3naununii

wenig maio, HebaraTo

weltweit 3arajapHUi, 110 OXOIUTIOE YBECH CBIT, BCEOCSIKHUM

werben pexiramyBaTu

Werbebotschaft f peknamua iHpopmartis

werfen (a, o) kugatu

Wert m BapTicTb, BeJIMUYUHA, 3HAUYCHHS

Wesen n cyTh, CyTHICTB, 1CTOTa

wesentlich ictorauii, 3HaYHMIT
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Wettbewerb m xoHkypeHIIis

wichtig BaxxmuBuii

widerspiegeln sich BimoOpaxaTucs
widerstehen yuauTH omip

Wiederverkauf m nepenponax
Wiederverkaufswert m mina i 9ac mepenpoiaxy
willig 3rigauii, roToBHi

wirken misgtu

Wirklichkeit f miticuicts

Wirksamkeit f edpexTuBHICTD

Wirtschaft f rociomapctBo, ekoHOMIKA
Wirtschaftskreislauf m exonomiunuii 1uKII
Wirtschaftsordnung f exonoMiuHui ycTpiit
Wirtschaftsystem n exonomiva cucrema
wissen (wullte, gewul3t) 3HaTH
Wissenschaftler m yuenwuii

witzig gorenHuii

Wohlstand m 1o6po0yT

Wunder n aymo

wunderbar uynoBwii

wiinschen 6axatu

wiinschenswert 0a>xanuii

Z

Zahl f uncio

zahlen mnatutu

zahlreich uncnennnii

zahlungsfihig nnaTocripoMoxHuii, TIKBIAHUN
Zeichen n 3Hak, cUMBOJI

Zeigen moka3yBaTH

Zeitraum m mepio

zeugen v onDat. cBiguuTu

Ziel n s, meta

ZINS M MO3UYKOBUM BiICOTOK
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Zinsertrag m goxim BiA BiJICOTKIB 3a IIHHUMH IalleépaMH,
OTPUMAaHHS BIJICOTKIB

Zinsniveau N piBeHb MPOIICHTHOI CTaBKU

Zoll m muro, MuTHULIA

zuerst criouatky

Zufall m sunamox

zufallig BumagkoBo

zufalligerweise BumaakoBo

Zugabe f Hag0aBka, npemis

Zugang m aocTyM, Tiaxij, Tpupict

zugeben (a, e) nagaBaTH, maBaTH Ha J04ady, JDOJAaBaTH, MOTOJI-
KyBaTHCS

zugleich ogrovacHo

zugreifen (i, i) Bucrauatw, miITH, TPHCTYIATH JO CIIPaBH,
BTPY4YaTUCS

zugrundeliegen nexxat B OCHOBI

Zulage f nag0aBka

zulassen (ie, a) momyckaTu

zumindest monaimenie

zunachst mepir 3a Bce, HaOIMKYIE

zunehmen (a, o) 30imbITyBaTHUCS, 3POCTATH

zunichte machen 3uuiyBaTH, pyiHyBaTH

zusammenfassen oxorutroBaTH, y3arajibHIOBaTH

Zusammenhang m B3aeM03B’ 30K

Im Zusammenhang stehen OyTu / nepeOyBaTH y 3B’ 13Ky

Zusammenstellung f ckmaganns, munoip

Zusammentreffen n 3yctpiu

zusatzlich nomaTkoBuit

zuschreiben (ie, ie) Haka3zaTn, TPU3HAYUTH

Zuschufl m rpomosa goromora, AorJiaTa, CyocHmis

Zustand m cran

zustindig sein fiir AkK. BignoBizaTy 3a, BXOAWTH B KOMIICTCHIIIIO

Zustandigkeit f koMeTeHTHICTD

Zutritt m moctyn
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Zwang m puMyc, HEOOX1IHICTh
zwangslaufig nemuHy4Hit, mpuMycoBuUi
Zweck m uine

zweckmagig gouinpHui

zweifelhaft cymuiBauit

zwingen (a, U) 3MyIIIyBaTu
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